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INTRODUCTION GENERALE

INTRODUCTION GENERALE :

« La combinaison de nombreux facteurs comme, laa&n des marchés agricoles
et alimentaires, l'intensification de la concurrenmar les prix, I'accroissement effarant des
dépenses budgétaires liées au probleme des exsédgitoles, les crises sanitaires multiples
(vache folle, fievre aphteuse,...) et le développanuas attentes des consommateurs en
matiere de santé, de sécurité alimentaire et dgpuddité de I'environnement engendre une
grande mutation qualitative des économies agricefedimentaires. » (Institut de I'élevage,
2012). En Algérie, I'élevage ovin est une souraes®rable de protéines pour l'alimentation,
d'autant plus que, contrairement aux bovins, @tagle est particulierement bien adapté aux
conditions locales : paturage dans la steppe atgqgg des chaumes de céréales sur les hauts
plateaux. Il constitue la premiere ressource realable. En effet, cette ressource
economique représente une part substantielle danprdduit intérieur brut (PIB). La
contribution de I'élevage ovin se situe a une hautle 50% dans la formation du PIBA
(MADR, 2006). Ces productions méritent une attentam moment ou les tendances du
modele de consommation alimentaire vont vers umnes pdrge intégration de protéines
animales.

Avec un effectif de plus de 19 millions de tétesines, cette filiere devrait
théoriquement satisfaire les besoins de la popuatt assurer le maintien des prix stables sur
le marché de la viande. Les acteurs de la fili&i@eoévoluent dans un environnement qui
échappe a toute organisation effective. En eféefphctionnement des acteurs est régi par la
conjoncture d'un marché ouvert a toutes les spgongapossibles. En amont, on les retrouve
dans I'approvisionnement en aliment de bétail leqlans les périodes de soudure subit les
lois de I'économie de la rareté en déviant lesuitscformels de distribution (Bensouiah,
2003)

L’objectif des politiques de sécurité alimentaist @'assurer les besoins de premiéere
nécessité. En matiére de consommation de viandegesp I'Etat prévoit le seuil de la
consommation de 11 kg/hab/an (MADR, 2008). Cependmsatisfaction de la demande n’est
pas encore atteinte méme avec les importationsadeaes congelées et fraiches a I'approche de
chaque mois de ramadhan. Le débat demeure dorigesues responsables politiques, sur la
contribution que peuvent apporter les filieres lesaans la réalisation de cet objectif.

L’analyse des dynamiques des filiéres localesiast d’une importance majeure dans
les stratégies et politiques du secteur de I'élev&gpur répondre aux besoins en viande d’'une

population croissante, il est indispensable, noreseent de comprendre comment fonctionnent
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ces filieres, mais également de vérifier si ellms sompétitives.

Dans ce travail nous avons opté pour I'étude dmhapétitivité de la filiere ovine en
Algérie. Ce choix est justifié, d’'une part, parféét que le secteur de I'élevage, notamment
I'élevage ovin, occupe une place stratégique d@&esromie agricole de I'Algérie, et ce en
raison de son poids économique et ses implicagbimapacts sur I'emploi, I'environnement et
sur les systéemes de production. D’autre part, fmrvérture progressive des frontiéres
provoquant ainsi une forte concurrence sur le néadds produits animaux en général et sur
celui des viandes rouges en particulier. Cependaatgré cette concurrence, les filieres
animales locales restent peu dynamiques et tréandéptes du marché extérieur, notamment

en matiere d’intrants tels que I'aliment de bétail.

Une interrogation importante porte ainsi sur la camcité de cette filiere a
s’organiser et a garantir un produit compétitif. En effet, les logiques et stratégies des

acteurs sont aussi importantes a identifier pour amprendre la dynamique de la filiere.

Cette question est abordée dans cette étude astiagearticulations entre 'amont et
l'aval de la filiere. Autrement dit, elle a été atbde a travers I'étude des potentialités et de la
compétitivité prix et hors prix de la filiere, maigalement a travers I'étude de I'organisation de
I'élevage et des logiques et stratégies des acteapgplication empirique porte sur le cas de la
filiere ovine dans la région de Tiaret et plus m@&ment dans la daira de Sougueur du fait de
I'importance de I'élevage ovin dans cette zone.

L’étude est structurée en trois parties. La preenjgartie de la thése porte sur le
cadrage des enjeux de développement de la filidrne @n Algérie par une revue de littérature,
la problématique de recherche, les différentesaahyes théoriques et empiriques mobilisées
dans la thése et le contexte de la zone d’étude.

Les deuxieme et troisieme parties présentent ifEgahts résultats. En effet, dans la
deuxiéme partie, 'analyse de la compétitivité hprx s’est intéressée a l'organisation des
échanges dans la filiere ovine et viande ovine asaft référence a la dimension micro
économique des relations et des transactions E#racteurs. L'approche analytique dans le
cadre de notre étude est centrée sur la gestionotesiuns et sur I'étude des mécanismes de
coordination entre les différents acteurs en aggugurs, respectivement, a la théorie d’Ostrom,
la théorie de I'agence et la théorie des coltsatesaction.

A I'époque de la libéralisation des marchés, dedmdialisation et de I'expansion de
l'agroalimentaire, les petits éleveurs risquent m@contrer des difficultés a participer

pleinement a I'économie de marché. En conséqueafoe,de tenter d’enrayer I'exode des
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populations rurales vers les zones urbaines, legegoements ont eu tendance a privilégier la
recherche d’activités génératrices de revenus gesiruraux. Malheureusement, il n’est guére
évident que ces tentatives aient été fructueug®®,(2002). Cela est di en grande partie au fait
que les liens nécessaires au marché existent naremsavoir que les agriculteurs et les petits
entrepreneurs manquent a la fois d'intrants fialdesentables, tels que les services de
vulgarisation, les services de mécanisation, lesesees, les engrais et le crédit. Cependant,
I'agriculture contractuelle bien organisée fourséts liens et semblerait offrir une possibilité
importante de production commerciale aux petitslatgmts. De méme, elle offre aussi aux
investisseurs, I'opportunité de garantir une ofiable, tant du point de vue de la quantité que
de la qualité.

L’objectif de la troisieme partie est d’approcharrharge brute par brebis dans les
différents systemes d’élevage et selon la pluviométians la zone d’étude, ce qui revient a
analyser la compétitivité prix. Pour cette analyspproche comptable a été mobilisée.

L’absence de maitrise de I'environnement institutie de la filiere a fortement aidé a
la délimitation de I'opportunisme des acteurs danhpas échoué a inverser la loi de I'offre et
de la demande. En effet, aucune explication ne geeitavancée a cette faiblesse de I'élasticité
de l'offre par rapport au prix. En année de bonngipmétrie, I'aliment est disponible, I'offre
en animaux est importante et le colt de produa®iiagneau est a son niveau le plus bas,
mais la viande colte cher. Contrairement, en adleésecheresse, la décapitalisation et le
bradage des animaux réduisent le prix de la viamdee. On peut dire que les années
pluvieuses ne profiteraient pas aux consommatearsréation de valeur profite a I'éleveur et a
I'intermédiaire par l'accroissement de leur revestude leur capital cheptel. Le facteur
pluviométrique joue un réle prépondérant dans faissement de I'offre mais la rentabilité
reste, néanmoins, confrontée au systeme de produatisavoir intensif, semi intensif ou
extensif.

Pour ce qui est de la compétitivité de la filiergine dans la zone euro-
méditerranéenne, face au Royaume-Uni et a I'lrlapdEmiers fournisseurs en viande ovine de
I'Union Européenne, I'Algérie trouvera des diffitgd pour étre compétitive, avec une viande
qui colte deux fois et demi celle de chacun deleas pays.

La conclusion nous a permis de dégager les pringipagantages et désavantages de la
filiere ovine en Algérie et plus particulieremenand la zone de Tiaret, ainsi que les

perspectives ouvertes a la recherche.
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INTRODUCTION

Dans l'intention d’élargir le champ de sa théoRerter (2006) considere I'économie
nationale comme un tout et apporte quelques él@mtréflexion sur sa progression en
terme de compétitivité : « La prospérité économidgépend de la productivité avec laquelle
les ressources nationales sont exploitées ». Leaniet la croissance de la productivité sont
fonction de la spécificité de I'éventail industridhns lequel les entreprises d'un pays
réussissent le mieux et de la nature des avantagesirrentiels gu’elles ont acquis avec le
temps. Toujours selon Porter, une économie est oségpd’un certain nombre d’industries
qui puisent leurs avantages concurrentiels a desase trés diverses ; il ajoute également que
la position concurrentielle de certaines industfifeéme dans les pays avances : Etats-Unis et
I'’Allemagne) repose presque exclusivement sur desaurces naturelles. La théorie de Porter
détermine quatre stades distincts de développedetd compétitivité nationale : primauté
des facteurs, primauté de linvestissement, pridadé I'innovation et primauté de la
richesse.

Pour ce qui est du cas de I'Algérie, on est auaivée la primauté des facteurs. A ce
stade initial, pratiquement toutes les industriesggmantes tirent leur avantage des facteurs
de production élémentaires, c'est-a-dire des ressswnaturelles, des conditions propices a
certaines cultures, du faible colt et de I'abondamhe la main-d’ceuvre semi qualifiée. A ce
stade, les facteurs élémentaires sont la seulecesodlfavantage, cette unicité limite
séverement la gamme des industries susceptiblesfigleer dans la concurrence
internationale. Dans une économie de ce type,nEsmises nationales rivalisent uniquement
sur le prix et dans des industries qui requiéreittpeu de technologie au niveau des produits
ou des méthodes, soit une technologie bon mardagiktment disponible.

Méme si I'abondance de ressources peut permettrenalatenir le revenu par
habitant & un niveau élevé assez longtemps, unmeste fondée sur la primauté des facteurs
ne saurait garantir - selon la théorie de Portere croissance soutenue de la productivité. Ce

qui impligue un manque de compétitivité au plaeinational et méme national.
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I.1. LES DETERMINANTS DE LA COMPETITIVITED 'UNE FILIERE :

Eléments théoriques

D’aprés Marniesse et Filipiak (2003), le conceptcdenpétitivité était initialement
réservé a I'étude de la concurrence inter entrepependant, par analogie, il s’applique
désormais aussi bien a des technologies partiesligiu’a des entreprises ou des exploitations
agricoles, des produits, des filieres et méme gpdgs entiers. Or, selon I'entité a laquelle il
se réfere, sa signification et son interprétatiafiednt. Sur le plan international, la
compétitivité d’'un pays s’envisage en termes ddopmances commerciales ; un pays est
compétitif s’il arrive a maintenir ou a accroitressparts de marchés. La compétitivité d’'une
filiere nationale résulte donc de sa capacité pos#tionner sur le marché international et a
concurrencer les autres filieres nationales.

Ceci suppose donc un effort permanent de modeiarisat d’'innovation du secteur
de maniere a pouvoir faire face a I'environnemenicarrentiel dans lequel il évolue. Par
conséguent, la compétitivité est ici envisagé@eéhklle globale de sorte que toutes les entités
sous-jacentes telles que les exploitations, ledmtdogies ou encore les produits, forment un
seul et méme ensemble représentatif de la filiatemale.

Selon la théorie de Porter (1990) portant sur bd&ge concurrentiel national, cette
analyse est fondée sur quatre points fondamentaomt dPorter met en évidence
I'interdépendance dans un systeme appelé : Diageforter. Il distingue ainsi les facteurs
de production, la demande, les industries amorgpearentées et les stratégies structure-
concurrence au sein du secteur. Il souligne erimpbrtance jouée par I'Etat dans la
concurrence internationale.

La compétitivité d’'une filiere est sa capacité araitre ses parts de marchés aussi
bien sur le plan national qu'a I'étranger. Puisqédiliére est définie par la transformation
d’'un méme produit, on parlera de compétitivité djppnoduit. Parler de compétitivité d’'une
filiere revient a juger de la capacité d’'un prodriginaire de telle région a accroitre ses parts
de marché. La compétitivité a la prétention d'@mmecritére qui s’affranchit de considérations
de politiques économiques. Il vise a établir unérdrichie entre produits et pays dans un
référentiel commun qui est le marché internatioi@est une notion qui renvoie a celle
d’avantage comparatif et qui peut servir de justiion, dans un cadre libéral, a une
appréciation sur l'allocation des ressources privdes et donc sur son efficacité. En
définitive, la mesure de la compétitivité offre wnsion du potentiel des entreprises a résister

a une libéralisation du marché. Elle renseignel'siérét de la collectivité nationale a la
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poursuite d'une activité productive donnée. Ellefesdée sur les colts d'opportunité des
facteurs de production utilisés et sur les prielinationaux qui servent d'étalon de référence
pour des comparaisons. Cette mesure est complémeenta celle de la rentabilité des
entreprises qui mesure la capacité du pays a maniee activité productive créatrice de
richesse compte tenu des imperfections du marchEucentiel et des politiques de
protection et d'incitation. Cette mesure est ppalment fondée sur les comptes
d’exploitation des entreprises. La différence dig@gpation entre les deux concepts renseigne
sur le poids des politiques économiques dans laliéades entreprises et donc leur influence
sur la solidité, dans une logique de comparaisdarnationale, de la base productive
nationale.

La compétitivité donne donc une appréciation pesiti’'une politique économique
nationale qui privilégie l'achat a I'extérieur deoduits relativement peu chers et la
production nationale de produits fortement valaripar le marché international. Cela donne
donc des indications sur les politiques a menervem d'une meilleure insertion dans
I'économie mondiale. On convient aisément toutefais la compétitivité ne suffit pas a juger

de la pertinence d’une politiQueA|VRE DUPAIGRE, BARIS et LIAGRE, 2004).

[.2. LE CONCEPT DE COMPETITIVITE

Parmi les définitions du concept de compétitivité peut avancer celle qui définit la
compétitivité comme étant I'habileté a écouler pesduits sur le marché extérieur dans le
lieu, la forme et aux prix adéquats (Bredahl, 1994)

Selon Durant et Giorno (cité par Desmas, 2005ptecept de compétitivité englobe
a la fois des facteurs qualitatifs et des facteuantitatifs. Les premiers se rapportent a la
compétitivité hors prix et sont susceptibles d’daorér les performances a I'exportation d'un
pays. Les seconds s’intéressent a des criteresrdpétitivité quantifiables en procédant au
calcul et a l'analyse de I'évolution des prix etsdmits de chaque concurrent. Ces deux
approches sont tout aussi importantes I'une queréamais I'étude de la compétitivité prix a
pour avantage d’étre concrete. La compétitivitéshanix est difficile a appréhender, c’est
pourquoi nous n'aborderons que les aspects orgemmeals et de commercialisation. Les
stratégies concurrentielles d’autres pays ne fguastl'objet de notre étude. Il importe alors
de distinguer clairement les notions de compététiprix et hors prix.
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A. La compétitivité prix :

C’est la capacité a proposer sur le marché, dedufisoa des prix inférieurs a ceux
de ses concurrents. Elle se rapporte a l'analysepacée des colts et des prix d'une
économie par rapport aux économies avec lesqualesntre en concurrence. Afin d’estimer
la compétitivité prix, nous procederons donc auicula des colts de revient et a la
détermination de la structure des colts de fagder#ifier les postes qui absorbent le plus de
charges. Autrement dit, nous évaluerons les caifgraduction auxquels il faudra ajouter les
colts de commercialisation. Cependant, les potaéétianaturelles et les dotations en facteurs
influencent directement les codlts, tout comme lapipstitutionnel. Nous devrons donc
étudier ces aspects de facon a identifier les agastet inconvénients des différents systemes

de production a savoir : intensif, semi intensiéxetensif.

B. La compétitivité hors prix :

La compétitivité hors prix concerne la faculté dufiliere nationale a conquérir le
marché en misant sur d’autres facteurs que le(pualité, services accompagnant le produit,
capacité de s’adapter a la demande diversifié®) .fat donc référence a toutes les démarches
et stratégies entreprises par les acteurs dadeefipour répondre a I'évolution de la demande.
En effet, pour faire face a la concurrence inteomaie, les producteurs nationaux doivent
miser sur l'innovation, la diversification, la segntation et la qualité. Pour cela, ils ont
recours a des investissements aussi bien techgakgique structurels (Boudiche, 2003 cité
par Desmas, 2005). La compétitivité technologicgose sur le fait que la concurrence se
fonde non pas sur les prix, mais sur les produitsreémes. Elle se rapporte a la recherche et
a I'innovation. Quant a la compeétitivité structlieeh proprement parler, elle fait référence aux
conditions de production et de commercialisation. dautres termes, elle a trait a la
typologie des élevages en matiere d’effectifs etsttacture de cheptel, aux systémes de

production, aux stratégies de commercialisaticggatement a I'organisation de la profession.

I1l. L' AGRICULTURE DANS LE NOUVEAU CONTEXTE MONDIAL

L'agriculture revient au-devant de la scene intiionale. Le dernier rapport de la
banque mondiale sur le développement dans le m@ndgs en exergue le rble crucial de
I'agriculture dans la lutte contre la pauvreté iajue les mesures a prendre pour la rendre plus

efficace au service du développement. En effegaldsfaction des besoins agricoles de la
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planéte redevient un enjeu stratégique. Ce retaur’abriculture a été déclenché par

'augmentation des prix agricoles sur les marchésrmationaux, accélérée durant le premier
trimestre 2008 jusqu’a provoquer des émeutes tmrtadans certains pays. Ainsi, les débats
sur les réformes des politiques agricoles telles tu politique agricole commune, les

négociations du commerce international et celles atords de partenariats économiques
prennent une acuité nouvelle. De méme, les questormironnementales prennent un poids
de plus en plus déterminant dans la conception dueldppement économique. Et

I'agriculture est de plus en plus mise en causencenprincipal utilisateur de ressources

naturelles telles que les terres, I'eau et la Wiesp. Sommairement, l'agriculture sera
influencée par un contexte mondial caractériséntigfliement par :

I1.1. L' AUGMENTATION DES PRIX AGRICOLES SUR LES MARCHES MON DIAUX

Les prix des principaux produits alimentaires omtirau une flambée au cours des
premiers mois de I'année 2008. Les études de paside prix annoncent le maintien de prix
agricoles élevés durant la prochaine décennieieRitssraisons expliquent cette tendance:

- La demande croissante en biocarburants indaitéeg politiques américaines, européennes
et brésiliennes ;

- Les besoins alimentaires issus de la croissdéa®graphique ;

- Les demandes nouvelles notamment de produits aanximmais aussi d’oléagineux,

entrainées par la hausse des revenus dans lesmaygents tels que la Chine et I'inde.

De fagon générale, le maintien a la hausse des ggiicoles sur les marchés
mondiaux agit comme un signal d’alerte. Les risquegénurie alimentaire existent tant a
I'échelle planétaire que pour les ensembles écamaesi régionaux. Cette alerte rappelle
'importance des politiques publiques pour la prithn agricole, apres une quinzaine
d’années de baisse continue des prix agricolegjuCpeut offrir une nouvelle perspective de
développement pour les agriculteurs mais a comdd® définir des politigues adéquates a ce

niveau afin que les agriculteurs puissent en grefit.
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IV. LIBERALISATION DU MARCHE ET CREATION DE LA ZONE DE L IBRE-ECHANGE

EURO-MEDITERRANEENNE .

L’ouverture du marché européen au bénéfice des dRagaid de la Méditerranée est
menée depuis le milieu des années soixante-dixarirpde 1995, avec la mise en place
progressive d’'une nouvelle génération d’accordeediinion Européenne et ses partenaires
du sud de la Méditerranée, les relations commexialiro-méditerranéennes sont passées
d'un régime préférentiel non réciproque a un régide libre-échange. La mise en
concurrence des jeunes industries des pays du ®uda dViéditerranée sera parfois
douloureuse, résultant du manque de compeétitivite tidsu industriel dans ces pays

(électronique, chimie, véhicules lourds...).

Selon Catin Maurice et Regnaut Henri (2006), cettgolution sur le plan
commercial contribue a poser aux pays du sud §&tditerranée un quadruple défi : (i) défi
de la mondialisation, (ii) défi de la productivitéiji) défi démocratique et (iv) défi
migratoire. Par ailleurs, les estimations économsgunontrent I'interaction entre I'ouverture
economique, la présence étrangere et la productivttravail. En effet, le travail qualifié, la
capacité d’exportation et la présence étrangereeereun impact positif et significatif sur la
productivité apparente du travail des firmes. Efreula productivité dépend du travalil
qualifié. Or, d’apres Regnaut (2006) I'un des peotés majeurs de I'Algérie est la qualité
du capital humain. « Sur un marché protégé, leselsralgériennes se sont orientées vers des
secteurs a faible contenu technologique et dépéndlane main d’ceuvre peu qualifiée.
Avec la libéralisation des échanges les firmesragées doivent se positionner sur des
segments plus technologiques, a forte valeur agoeténtensifs en travail plus qualifié». Le
libre-échange avec I'Europe impose aux pays dulsAiggrie en particulier, une révolution
économique : passer d’'une économie fermée fortemmradrée par I'Etat a une économie
déprotégée, régulée selon une logique de marchértouves efforts d‘adaptation et de
révisions stratégiques s’'imposent aux différentews économiques des PSEM en général
qui doivent apprendre a fonctionner dans le mémeeumn concurrentiel que leurs
homologues européens pour palier l'asymétrie d’ichpade [lintégration euro-

méditerranéenne.
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V. L' ELEVAGE OVIN EN ALGERIE

Trois grands types d’élevage existent en Algétiélevage bovin, I'ovin caprin et
'aviculture. L’aviculture et les élevages boving gratiquent au Nord avec quelques
incursions au niveau de la steppe, tandis quev&ge des ovins et des caprins se concentre
quasiment au niveau des hauts plateaux et deppet En 2010, I'effectif du cheptel était
de 29 437 805 tétes (MADR, 2011), composé a 77,88¥%ins, 14,56% de caprins, 5,93%
de bovins et le reste constitué de camelins etuitdg La production de viandes rouges
provient essentiellement des élevages extensifisso{d4,99%), bovins (33,42%), caprins
(9,37%), camelins (1,96%) et équins (0,23%) (MARB]11).

V.1. Contraintes de la filiere :

La commercialisation du bétail en Algérie dépenés tfortement des circuits
intérieurs permettant d’acheminer le bétail desesotle production dans la steppe vers les
centres urbains de consommation au Nord. Les mayemsnsport des ovins sont constitués
par des camions ordinaires aménagés avec desesdéllun des goulots d’étranglement
majeur de la filiere viande ovine réside dans iedae les circuits de commercialisation sont
peu fluides : les professionnels notent de tresgp® difficultés pour atteindre les marchés
importants (Alger, Oran, Annaba et Constantine} irarchés du bétail et de la viande ovine
se caractérisent par trois aspects fondamentaux:
 Une fluctuation saisonniere liée aux disponiégitllimentaires : les éleveurs ont tendance a
garder le maximum de leurs animaux pendant la gérau I'herbe est abondante et a brader
le maximum de leurs animaux en cas de déficit altanee ;

» Une fluctuation liée au mois de ramadhan otlessommation de viande est élevée ;
* Une fluctuation liée a la féte de I'Aid El Kébwop virtuellement chaque cellule familiale
algérienne procede a I'abattage d’'un mouton, @uasitoutes les fétes (mariages, retour de la

Mecque, circoncision) qui nécessitent I'abattagevisis males et/ou femelles.

L’'abattage des animaux en Algérie est régi par dmu&tés (ler aolt 1984 et 15
juillet 1996), instituant les conditions d’abattages animaux, I'agréage des établissements
d’abattage et I'estampillage des viandes. Cepenl@anabattages non contrdlés, échappant
aux contrbles des services vétérinaires, demewrpabre tres fréquents. Les abattages
clandestins sont souvent I'ceuvre de bouchers awuasis ; les bouchers des zones rurales
offrent des viandes a la consommation non inspeatégs a des prix de 20 a 25% moins

élevés. Cette différence résulte en partie dudaé les surcodts liés aux commissions des
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intermédiaires entre producteurs et consommataspaicissent. La création de I'abattoir et
la prise en charge des maillons d’acheminement éhailbet de la distribution avec la

creation de l'interprofession permettra de cassequasi—monopole d’'intermédiaires; en fait
ceci profitera aux consommateurs avec des prixeafdevréduits et la garantie de produits

sains a la consommation.

Il n'existe pas en Algérie d’'établissements modsrd@battage pour le gros bétail
mais plutdét des abattoirs locaux et majoritairemdas tueries sommaires. Le contrble
vétérinaire en vigueur se focalise davantage scofdormité sanitaire des animaux pour une
consommation saine. L'unique mode de gestion de alegtoirs et tueries releve des
Assemblées Populaires Communales (APC) ou ilsisgriaintés.

Bien que le secteur de I'élevage ovin dispose dentialités importantes (2 millions d’ha
mal exploités, croissance de la demande pour tesiptoduits carnés, systeme de santé
animale mis en place, organisations professiomeadbastantes mais qui nécessitent une
structuration), ainsi que de conditions |égalesofaliles (interdiction d’importation du
bétail, cadre |égal incitatif, désengagement deéat'EElu secteur), il existe des freins a son
développement parmi lesquels on peut citer :

* les difficultés d’acces aux ressources foncieéeesraison de I'absence d’'un plan concerté
de l'espace agro-sylvo—pastoral et d'une I|égigtationciere appropriée (déclin de
I'organisation sociale tribale traditionnelle), daéation permanente d’aires protégées et les
labours illicites ; ces facteurs freinent I'utiligan optimale de I'espace rural et provoquent
parfois des conflits violents entre agriculteurgleveurs ;

* le niveau d’organisation professionnelle des &les est fragile et faible ; un nombre
important de groupements de base sont opératiommals non fédéré au niveau local,
régional et national; cette insuffisance de stmaswerticales ne permet pas aux éleveurs
d’étre les interlocuteurs valables de I'Etat damsdntexte institutionnel de planification du
développement économique ;

* les appuis financiers nécessaires sont diffidebtenir du fait de la réticence des banques
et mutuelles de crédit a s’engager sur les activégricoles et de I'élevage ; il convient
d’accompagner les acteurs de la filiere ovine ettanea leur disposition des crédits qui leur
permettront de moderniser leur appareil de prodaogti

* l'inexistence de structures d’abattage traitaet gros volumes pouvant faciliter la
contractualisation des relations entre acteursidiéidre.
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V.2. Appui au développement de la filiere ovine :

Dans le cadre des projets a moyen et court teriaggt lenvisage un appui au
développement et au maintien de la filiere ovinaesdi@s régions agropastorales. L'objectif
général vise a l'amélioration de la sécurité aliimiea et sanitaire et a la stabilisation des
populations rurales. Les objectifs spécifiquesuant la réduction des colts en amont et en
aval de la production pour offrir aux consommateung viande contrdlée et a des prix
abordables, lI'augmentation de la production ded@aovine et I'accroissement des revenus
des éleveurs, la réduction des déficits et des iitapons de viande et I'exportation de viande
de qualité. (FAO, 2006). Il s'agira de renforcefiliare de la viande ovine en améliorant les
capacités de production des éleveurs et de leuganisations professionnelles et en
rationalisant I'accés aux marchés, en particuliar la création d'un abattoir industriel
répondant aux normes internationales. Le projervigndra dans quatre wilayas de la steppe
centrale a savoir : M'sila, Tiaret, Djelfa et Laght
- Les composantes du projet.

- Appui a la production de viande ovine Le projet apportera un appui aux éleveurs pour la
gestion des espaces pastoraux, des points d'dad'iettensification de I'embouche bovine.

- Appui au développement d'organisations professiaorelles de la filiere viande ovine I
s'agira d'apporter une formation aux responsahileseenbres des groupements, relative a
l'organisation des associations et a leurs actidtépprovisionnement, de transformation, etc.
Un appui conseil sera fourni pour la contractusibtsades relations entre les acteurs de la
filiere et la création d'un cadre de concertatioimesles acteurs du sous-secteur.

- Construction d'un abattoir aux normes internationalesavec renforcement des capacités
de commercialisation des produits carnés ovinsprdget mettra en place un abattoir de 400
tétes/jour (FAO, 2006) dont la gestion a traverggtoupement d'éleveurs ou d'acteurs de la
filiere ou un opérateur privé sera étudiée au cdarbexécution. Le projet apportera un appui
pour le renforcement des marchés a bestiaux, faragbn des transports des produits ovins
et la formation des professionnels de I'abattageladtransformation et de I'expédition des
produits carnés.

- Mise en place de procédures de certification ettablissement des regles de police
sanitaire spécifiquespour la production, I'abattage, la transformatitm,distribution et
I'exportation vers les zones ciblées par le maackexportation.

- Mise en place d'un observatoire de I'élevage ovinLe projet installera un observatoire de

I'élevage ovin basé a I'l'TELV et doté de 4 antemagnales dont une dans la zone de notre
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étude (Ksar-Chellala). Cet observatoire collectdes données sur les prix des
produits/intrants et ['évolution des troupeaux, deiturages, des marchés, etc. Les
associations d’éleveurs ou d’agriculteurs qui gmnir certaines, actuellement fonctionnelles
(les associations de races, les communautés ruralgsa travers les Chambres de
I'agriculture de la wilaya (CAW) et la Chambre maiale d’'agriculture (CNA). Il faut

indiquer actuellement un faible niveau d’organimatides éleveurs et I'absence d'une

structure interprofessionnelle.
V.3. Les différents systémes d’élevage :

Il y a deux manieres pour classer les systemeswdge :

1- Selon la mobilité des troupeaux

1-1. Les systemes d’élevage sédentaire : concernaatdesurs qui se déplacent sur un rayon
de moins de 10 km, et stationnent définitivememisddes endroits déterminés

1-2. les systemes semi — transhumants : ce groupeeguntes €leveurs qui parcourent des
distances comprises entre 11 et 50 km.

1-3. Les systemes transhumants : concernant les élegaueffectuent des déplacements de
grandes amplitudes (plus de 100 km). lls sont iffts du systeme nomade qui effectue des

déplacements avec 'accompagnement de toute ldléafiianoun A, 2002).

2. Selon la taille et la structure des troupeaux :

2-1. Eleveurs agriculteurs : c’est le cas des sédentaires, c’est la catégeseétbveurs qui
vivent de I'élevage et de I'agriculture et quelaquefd’une activité annexe. lls disposent d'un
nombre limité d’animaux (moins de 50 tétes) ; trifreau est composeé d’ovins, de caprins et
de bovins.

2-2. Semi transhumants: cette catégorie d’acteurs possede un cheptentate cinquante a
deux cents tétes, le troupeau est composé d’odms;aprins et bovins. Une partie de la
famille se déplace en quéte d’herbe, l'autre resiel'exploitation familiale et utilise les
parcours de proximité.

2-3. Transhumants: c’est en général une classe d’individus puissguoi utilisent tous les
moyens pour récupérer le maximum de ressourcepratiquent I'accumulation d’'un effectif
important. Les troupeaux sont composeés essentiefiemovins et de caprins, le camelin
largement répandu dans le passé en milieu stepp&gteen pleine régression face au

développement de l'infrastructure routiere.
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V.4. Les principaux systémes de production :

Les données disponibles permettent de rassemBl&olmbreux modéles existants en
trois grands types qui se différencient principaetrpar leurs niveaux de consommation des

intrants.
1. Systeme extensif :

Basé sur I'exploitation de I'offre fourragere grigdl ce systéeme concerne les types génétiques
locaux et correspond a la majorité du cheptel natipil domine les autres systemes et il est
présent dans toutes les zones agroécologiquesdaasfles plaines irriguées du Nord, les
hautes plaines céréalieres et les oasis du Subest faiblement représenté. Le systeme de
production extensif concerne surtout 'ovin et #@n en steppe et sur les parcours sahariens.
Le niveau d’utilisation des intrants est faible i(gva nul (autres especes), l'utilisation de
'aliment concentré et des produits vétérinaires Igaite a I'espece ovine, plus

particulierement durant les périodes difficilesc{sresse, maladie).
2. Systéme semi intensif :

Ce type d’élevage est caractérisé par une utiisathodérée d'intrants essentiellement
représentés par les aliments et les produits wéiiées ; sa localisation spatiale rejoint celle
des régions de grandes cultures, vu son imbricalems les systémes culturaux dont il
valorise les sous- produits et auxquels il fdurt@ fumier. Pratiqué au niveau des plaines
céréalieres, le systeme semi intensif constituélément clé du systeme agraire de cette zone
et il se caractérise par la complémentarité candalire / élevage ovin. En plus du paturage
sur jachére (tres répandu dans la région d’étutleue résidus de récoltes, les animaux
recoivent un complément en orge et en foin, et assgge en hiver sur I'orge en vert. Par
ailleurs, les éleveurs, grands ou petits proprésade troupeau, utilisent régulierement les
produits vétérinaires. Ce systeme alimente régment le marché de la viande et celui des

animaux sur pieds.

3. Systeme intensif :

Grand consommateur d’intrants, ce systeme est basd’'achat d’aliments, I'utilisation
courante des produits vétérinaires et le recolmsndain d’ceuvre salariée. Destiné a produire
des animaux bien conformés pour d’'importants renwdes religieux (féte du sacrifice de

I'Aid el Adha et mois du Ramadan) et sociaux (saides cérémonies de mariage et autres),
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cet élevage se pratique autour des grandes villedNatd et dans certaines régions de
I'intérieur, considérées comme marchés pour unilbd&a qualité. Dans ce systeme, les
animaux sont menés en stabulation et pendant wée timitée (2 a 4 mois généralement) en
bergerie ou dans des enclos. Il s’agit d’engraitseius rapidement possible des agneaux
prélevés des systémes extensifs ou semi inten$af skeppe et des hautes plaines céréalieres.
L'alimentation est constituée de concentré, de fdimle paille ; de nombreux sous-produits

énergétiques sont aussi incorporés dans la ration.

VI. EVOLUTION DES SYSTEMES DE PRODUCTION ET D’'ELEVAGE

Pour le systeme de production, on observe une sgtenmportante du systeme
intensif de l'ovin autour des villes. Deux facteude changement jouent ici un role
considérable :

1- la nouvelle gestion de la mobilité et une forafilk extension de la céréaliculture liées au
phénomeéne d’appropriation des terres. |l faut gogli deux idées : (i) il y a régression de la
mobilité des troupeaux (Boukhobza, 1993). Mais Ipgeanent, la nature méme de ces
déplacements se réorganise, et s’'adapte a ce nouwdéeoupage de l'espace. (ii)-la
motorisation a fait naitre un modéle différent deillsation de I'espace : concentration de
I'élevage au profit des grands éleveurs et fornmatie véritables ranchs, recours a des bergers
salariés, exploitation systématique de toutes éssaurces, transport d’eau et d’aliments,
eémergence d'un marché de I'herbe qui concerne l®uerritoire national, le camion, la
camionnette ou la charrette rendent des serviasimables et modifient profondément les
facons de faire. L'eau et les concentrés vienneaintenant vers les troupeaux et non
I'inverse. Les ventes s’organisent plus souplena@émi que I'achat de compléments que les
éleveurs font venir par pleins camions du Nord. ttansport des fourrages remplace

progressivement le transport du mouton.

VI.1. Contraintes majeures des systemes de produoh :

1. Surcharge de la steppe :Le couvert végétal est passé, en moyenne, pour
'ensemble des groupements végétaux, de 42% en A9B% en 1989 ; paradoxalement,
I'effectif total d’environ six millions de tétes €968, est passé a pres de dix-neuf millions de
tétes en 2006. Cependant, le maintien de cet #ffeés élevé s’est traduit par une
accentuation de la dégradation des parcours». {@hemM. A et al, 2007). De tout temps, les
éleveurs passés sur la steppe ont pratiqué lehtramence, I'hiver vers le désert (2 a 3 mois),
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I'été vers la zone céréaliére du Nord (environ Ss)nple temps de péaturage sur steppe était
réduit a 4 ou 5 mois en deux périodes de pousdbatbe, printemps et automne, séparées
par 2 périodes de repos des paturages (Boutordg9).1

2. Un milieu difficile : Caractérisé par une forte variabilité climatiquewelle et
saisonniere et des ressources naturelles de l|pestapal exploitées et menacées de
dégradation, sous l'effet de la persistance etfoladécurrence des périodes de sécheresse.

3. Un accés rendu plus difficile aux pasteurs :Cette situation est liée au
morcellement continu des terres, a la naissanagedwultitude de petites exploitations et a la
multiplicité de régimes juridiques des terres.

4. Une concurrence avec les céréales sur les hautstpkux : Au niveau des
chaumes : ceux-ci sont consommes par les animauiewawd’étre enfouis dans le sol ou ils
pourraient constituer une source intéressante deen@arganique pour les sols épuisés des
zones de grandes cultures.

- Au niveau de la jachére : celle-ci est parfoisntemue au détriment de céréales a cause des
marges dégagées par la vente des animaux et oloakes paturages (au lieu de faire le

grand labour avant mars, on laisse la jachére lpstanimaux) (Belaid D, 1993).

PROBLEMATIQUE DE RECHERCHE

Indépendante depuis 1962, I'Algérie a connu demeite date une évolution
explosive (JP Boutonnet, 1987). La colonie expodatde produits agricoles (vins, céréales,
ovins) sur la base d'une économie agropastorale eblons est devenue pays exportateur de
pétrole et importateur de biens agricoles de Haspuis la crise de 1986, le discours officiel
n'a pas cessé de parler de la nécessité de dégelegpexportations hors hydrocarbures afin
de réduire la dépendance excessive de I'éconontienake vis-a-vis de ce produit. Le

développement de la filiere "viande ovine " a acalémun retard certain par rapport aux
autres filieres et par rapport aux filieres ovimes pays limitrophes et des pays du bassin
méditerranéen. L'insertion du marché agricole &gédans un marché mondial, ouvert et
concurrentiel, met I'Algérie dans l'obligation dg sonformer afin d'obtenir les crédits ou les
fonds qui lui sont nécessaires. De plus, ses i partenaires font partie de I'organisation

mondiale du commerce (OMC).
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Ainsi la relance de l'agriculture, la libéralisatiéconomique et la globalisation des
marchés ne peuvent étre ignorées par le gouvernatyg@mien. Par conséquent, I'objectif de
tous les opérateurs serait de permettre une iosett la filiere avec succés dans un marché
mondial globalisé particulierement dans la régi@diterranéenne.

Ceci dit, une amélioration de la compétitivité de flliere "viande ovine" est
inéluctable pour satisfaire, sur les marchés letaxtérieur, les consommateurs qui sont de
plus en plus exigeants sur le double plan de lditquat du prix. Par ailleurs, dans la
perspective de l'instauration de la zone de lilcleadge entre les pays méditerranéens, cela
devrait conduire a un désengagement de I'Etatagedrteil productif et a un processus de
réduction de ses interventions. Les prix qui tonthes activités agricoles (prix des inputs,
prix a la production et prix a la consommation) rdént fluctuer davantage ; les volumes des
différents produits devraient également étre adfectll faut noter, qu'auparavant, les
agriculteurs algériens géraient le seul risque aflique ; dorénavant, ils devront faire face au
risque prix, conséquence des conditions d'offaeelemande sur les marchés internationaux.

Une filiere compétitive ne peut fonctionner sansamvironnement favorable. La
filiere dispose d'atouts en matiére de productiervidnde rouge. En effet, les effectifs des
animaux sont importants, mais leurs potentialitéssont pas totalement exploitées et sont
susceptibles d'étre améliorées facilement. Cepéndentaines contraintes, aussi bien au
niveau de la production qu'au niveau de la comrakseation, constituent des freins au
développement de cette filiere. Ainsi, il est denajue I'étroite liaison entre la production et le
climat, le faible niveau d'encadrement, linsuffis@a de ['organisation professionnelle,
l'insuffisance des structures de commercialisatibfabsence d'un systéme d'information sur
les indicateurs pertinents de la filiere, constitueutant d’entraves auxquelles il faut remédier
pour assurer la compétitivité de ce secteur.

Il faut rappeler également que les rapports ergge dpérateurs des différents
segments doivent étre réajustés en tenant complie cencurrence étrangere pour batir des
relations équilibrées, qui constituent une conditiodispensable pour améliorer l'efficience
de lafiliere, seul garant de son développement.

En effet, le manque de compétitivité de la fili@wande ovine" en Algérie est la
résultante de plusieurs facteurs, technico éconaesicet organisationnels. Les difficultés
nombreuses nous ont obligés a délimiter le sujat mprtera essentiellement sur les
différentiels "Prix- Colts" et sur les problemegamisationnels tels que les formes de
coordination entre les divers opérateurs éconorsigde la filiere. A cet effet, la

problématique tourne autour de deux questions ipales.
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A. L'ére de la libéralisation et de la mondialisatbn des marchés, comment peut-on
garantir la compétitivité de la filiere ovine dansun cadre organisé et reglementé?

Quelle est la stratégie d'offre des différents actes de la filiere ovine en Algérie?

Hypotheses :

I- L'améliorationde la productivité demeure le principal levier de catipvité et
d'efficience économique. Les avancées techniquasmirincipalement sur I'augmentation
de la productivité dans I'élevage bovin. En efféigérie a engagé dans le cadre du PNDA
des mesures d'aide visant a augmenter la prodiéctaitiere, 'amélioration du cheptel par
I'importation de génisses, le développement dertalyction des fourrages en irrigué, le
développement du tissu industriel de transformatanlait. Cependant, les élevages ovins
plus répandus dans les hautes plaines steppiqugsayh) restent en marge, méme s'ils
bénéficient indirectement du soutien aux bovins termes d'alimentation de bétail.
Aujourd’hui, les organismes tels que INTELV (IhstiTechnique de I'Elevage) et le HCDS
(Haut-Commissariat de la Steppe) conduisent degusa spécifiques aux productions
agricoles en régions semi-aride, pour augmenteprtauctivité des espéces ovines :
amélioration génétique, amélioration des rationsnextaires. Les services agricoles,
notamment les inspections vétérinaires, effectégalement des campagnes de vaccination
contre certaines maladies (fievre aphteuse, clayef@is cela reste maigre par rapport aux
besoins de la filiére.

Vu l'importante consommation d'aliments chers destprix varient largement au
cours de l'année, le colt de production peut @meiblement affecté d'un systeme a un autre.
Dans un systeme intensif, la rentabilité est fogetrdépendante de I'équilibre atteint entre le
co(t de production et la productivité générale muipeau. Plus le systeme est intensif, plus
I'eéquilibre est sensible a la moindre variation.itiser ces colts de production est devenu

capital pour pouvoir réagir a tout instant aux sléas marcheés.

lI- Le marché de la viande étant dans une situaticsedeande supérieure a l'offre,
les débouchés sont assurés. L'élevage permet dgeatédes marges et de générer du capital
en année pluvieuse car les colts d'alimentation mluits du fait d'une utilisation quasi
unique des ressources naturelles. En année sawhdgenapitalisation pour assurer les besoins
de trésorerie s'impose et I'engraissement du dhepiservé peut également générer des
revenus conséquents importants. De ce fait, ldégfiea d'offre est déviée vers la fonction
engraissement pour la conjoncture du sacrifice 'da IEI Kébir, ¢a sera donc une
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intensification au sens de l'augmentation de ladyctvité en utilisant les intrants
alimentaires pour s'affranchir des aléas climasque

lll. D'autre part, I'éleveur est face a un marché natitbre et structuré par le
capital commercial privé ; les prix de la viandedtonnent selon une "bourse informelle".
Les opérateurs de la filiére (intermédiaires, cieds, bouchers) n'arréteront pas de créer des
flambées de prix si I'Etat n'intervient pas par uggulation du marché. Les éleveurs,
regroupés en associations, devront défendre lewitden améliorant les conditions d'acces
a l'aide et au crédit.

Dans les années 1980-1990, «I'économie de la t§ualprend corps dans un
contexte de saturation des marchés, de libéralisaties échanges internationaux,
d’intensification de la concurrence, de différetioia des produits....... » (Valeceschini E,
2006). En effet, ces parametres ont dévié la catiyi& du domaine du prix vers celui de la
qualité des produits et de I'organisation desriigou des marchés. La qualité des produits
est une donnée incertaine pour les acteurs corgepaé leur production, par leur
commercialisation ou leur achat. Le probléme dsyhaétrie de I'information sur la qualité
des produits échangés nous oblige a porter I'attersiur les dispositifs qui fournissent de la
connaissance sur les produits ou les producteurs gmutenir les transactions. Le probleme
n'est pas seulement d’expliguer comment le marckg avins fonctionne, mais surtout
comment les modes de gestion ou de régulation dudiché se transforment au regard
d’activités économiques aux prises avec une dynaenigialitative. La maitrise de qualité est
un probléme de coopération entre les intervenamta @liere, dont chacun ne possede qu’'une
partie des informations, des compétences ou dexitép d’action nécessaires. La notion de
controle est remplacée par celle de malitrise coatiet globale. Traditionnellement, afin
d’accroitre la compétitivité prix, on recherche ggEns de productivité au niveau de chacun
des stades de la production. Avec la maitrisadpidlité, c’est dans la meilleure articulation
entre fonctions, dans la meilleure coordinationreerstiervices et dans la participation des
opérateurs que I'on recherche la diminution degscdé non qualité et I'accroissement de la
productivité globale. Ce systéme suscite la cookatles acheteurs sur la base de la validité

des méthodes de travail et de I'efficacité de karigation.

IV. L'amélioration de I'environnement institutionneh facilitant les conditions de
crédit, pourrait étre a l'origine d'une meilleuféiceence économique. Les fluctuations des
prix, en termes absolus et relatifs, en 'abserc®udte intervention étatique, se traduisent par

une modification des stratégies d'offre, adoptéesjye-la par les producteurs. Pour se
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prémunir contre I'évolution des prix, les opéragseétablissent des contrats qui seraient
l'instrument de régulation et de développementadéliere. Autrement dit, I'instabilité du
marché des ovins qui touche les produits en questie 'amont a l'aval, justifie
I'établissement des contrats qui peuvent devenir instrument de régulation et de
développement de la filiere. Ainsi, face a un cortgroent peu coopératif des acteurs qui
cherchent a organiser individuellement leur addivites contrats constituent un moyen
d’organiser I'échange et la production des ovindecka viande ovine en fixant les droits et les
devoirs de chacun et en assurant la coordination atgifs. Le niveau d’organisation
professionnelle des éleveurs est fragile et faible,certain nombre de groupements sont
opérationnels mais non fédérés au niveau régidmatenal ; cette insuffisance de structures
verticales ne permet pas aux éleveurs d’étre leglacuteurs valables de I'Etat dans le
contexte institutionnel de planification du dévgdlement économique ; les appuis financiers
nécessaires sont difficiles a obtenir du fait deétecence des banques et mutuelles de crédit a
s’engager sur les activités agricoles et de I'éevdl convient d’accompagner les acteurs de
la filiere ovine en mettant a leur disposition aeédits qui leur permettront de moderniser
leur appareil productif et donc faciliter la cattualisation des relations entre acteurs de la

filiere. Telles sont les hypothéses qui nous pana@tde répondre aux questions de départ.
L ES OBJECTIFS DU TRAVAIL :

- Sur le plan scientifique ou théorique ; vérifieadplicabilité des théories d’Ostrom, de
I’Agence et celle des colts de transaction a urteste de pays en développement, en
'occurrence [I'Algérie, dans un secteur ou linf@mprévaut afin de proposer un

enrichissement de ces théories.

-Sur le plan empirique : déceler les problemes asgéionnels qui entravent le

développement de la filiere ovine en Algérie afi jgroposer les contrats comme mode
d’organisation de cette filiere.

- Déterminer la rentabilité d'un atelier ovin en éwvalt les colts de production d'un

ovin/viande en systéme intensif comme en systemresiatensif ou extensif.

- Connaitre la variabilité des composantes de cedsceir fonction des situations

pluviométriques et de les comparer aux prix déeveles agneaux.

- Etablir le compte d'exploitation de Il'atelier mét dégager la marge par brebis.

- Etablir un diagnostic bref sur la situation de piaoduction, la commercialisation et la
consommation de la viande ovine en UE en génétada €&rance en particulier, pour voir la

possibilité d'un projet d’exportation.
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CONCLUSION

Les systemes d’élevage qui étaient, autrefois,cténiaés par une gestion raisonnée
et collective des parcours, sont soumis actuellé@eme tendance a gestion individuelle. En
effet, dans un contexte de libéralisation et d'otiwe a I'économie de marché, les regles
ancestrales d’organisation sont rompues en dépiteddégradation de la steppe. L'élevage
ovin était généralement fondé sur l'utilisation jbmte de parcours d’estive, de zones
fourragéres de plaine et de sous produits de taljure. Cependant, avec les exigences de la
compétitivité I'élevage ovin se repositionne daes légions ou l'intensification est possible.
Mais en respectant les fonctions environnementalgguées a l'agriculture de nouvelles
logiques de production constituent la stratégientintien d’'une activité a forte valeur

ajoutée.
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[I.I. LA COMPETITIVITE HORS PRIX

[I.1.1. Le cadre théorique

Notre champ d'investigation va s'inscrire dansddre d'une démarche systémique
d'analyse de lI'ensemble de l'activité économiqueeenurant a un concept de I'économie
industrielle : la filiere. L'économie industrielte pour objectif d'étudier principalement les
stratégies des agents du systeme productif et tBiesminants, ainsi que les rapports qu'ils
entretiennent entre eux et avec leur environnenemlus large, le fonctionnement du
systeme productif qu'ils contribuent a structurer germanence, et ses modalités de
transformation, le contenu et la portée de ce BysiEt ses performances (Morvan, 1991).

Certains auteurs (Aréna, 1983) parlent de théoeel'@conomie industrielle qui
désigne toute représentation d'ensemble du fommiment de I'évolution de l'activité
economique qui serait a la fois formellement coht&ret compatible avec I'existence de ces
caractéristiques.

L'économie industrielle, a travers la méso analysermet certes, de bien
appréhender les relations marchandes entre act€ependant, ces relations ne sont pas
seulement marchandes et il est impossible poutdenne compréhension de faire abstraction
de I'environnement dans lequel évoluent les act€igs relations s'inscrivent dans un cadre
"organisationnel et institutionnel spécifique”, gavec l'intensité des relations, contribue a
choisir des limites aux méso systemes (Lauret et224992. Cité par PN Dieye, 2003). Les
théories traditionnelles de la croissance et dueld@pement mettent I'accent sur trois
facteurs qui sont : le capital financier et physige changement technique et 'accumulation
du capital humain. La théorie économique contemperajoute un quatrieme facteur qui est
le capital institutionnel. En effet, des institutefficaces garantissent les droits de propriétés
et l'application des contrats, ce qui diminue leslts de transaction et encourage la
production et l'investissement.

Aréna, (1983) parle d'économie des institutionduepouvoir qui permet de prendre
en compte les relations d'influence, de pouvoideetiépendances économiques s'établissant
sur le marché ou hors marché, entre agents ou iseg@ms.

L'utilisation des outils conceptuels de la nouvéllenomie institutionnelle permettra
d'affiner l'analyse du marché des ovins, surtout pdint de vue des mécanismes de

coordination entre acteurs.
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L'apport de la nouvelle économie institutionnekrpet une analyse des interactions
entre les agents économiques individuels mais égale de mieux préciser les formes de
coordination. En effet, I'objet de la nouvelle émame se situe a deux niveaux. Le premier
courant développé par des auteurs comme North mtel'étude de I'environnement
institutionnel c'est-a-dire les régles politiqussciales, juridiques qui servent de support a la
production (théorie de public choice et théorieddeit de propriété). Le deuxiéme courant
étudie les arrangements institutionnels c'est@-da maniére dont les individus se
coordonnent en situation de production et d'échabh@malyse porte sur l'importance des
colts de transaction sur les mécanismes de cotimtinais en place. La transaction est
considérée comme l'unité de base de l'analyse, elles qui assure I'harmonisation des
relations inter temporelles (Baudry, 1995. Cité Paye, 2003). Willamson (1985), a la suite
des travaux précurseurs de Coase, pose le prollemerganisation économique comme un
probleme de contrat. Il distingue ainsi trois mésares de coordination : le marché, la
hiérarchie, la combinaison marché et hiérarchiex{éohybride).

[1.1.2 Revue de littérature.

[1.1.2.1. Sur le cadre théorique

A) Les apports de la nouvelle économie institutioneeldans l'analyse des

relations entre acteurs

Dans le cadre des économies des pays en voie éppement, le fonctionnement
des marchés fait souvent défaut. De fortes inceled pesent sur les relations économiques
entre acteurs. La coordination marchande a trdeesgsteme de prix est difficile a mettre en
ceuvre dans ce cadre. Les mécanismes de coordipaiiment certes, se baser sur le systéeme
de prix mais doivent également prendre en comgtadpects non marchands des transactions
notamment les régles sociales : relation de coodianéputation, réseaux. Ces régles sont
souvent intégrées dans le cadre d'engagementsmieiforqui se rapprochent des contrats
relationnels (Macneil cité par Brousseau et Codi®@98). L'analyse des marchés imparfaits
montre dans certains cas l'importance des réseaame mode de coordination. Selon Callon
(1999), le réseau peut étre mobilisé pour décniranarché, une organisation, des relations
d'amitié et de parenté, des groupes de pressiodesumouvements sociaux, des élites
politiques ou des ensembles technguees relations de confiance et de réputation font
référence aux conventions. Des auteurs comme Sal&@sopper (1993) y font référence en

expliqguant les relations d'échanges. lls distingjueensi le monde interprofessionnel, fondé
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sur les valeurs partagées, la confiance et la aépat du monde marchand ou prédominent
les comportements opportunistes, la concurrencieparix et les délais et l'incertitude.

Ainsi, cette partie est destinée a rappeler rapahgntes différentes théories et a
mettre en relief ce qui peut les rendre particaheent utiles pour lI'analyse du fonctionnement
du marché des ovins en Algérie. Néanmoins, un meélément de valorisation du prix des
ovins concerne la minimisation des codlts de pradacta structure de ces codts varie selon
le systeme d’élevage (intensif, semi intensif otersif). On distingue deux types de codts de
production : les premiers sont les colts opéragtmfaliment de bétail, frais vétérinaires,
codt de la main d’ceuvre.....). Les seconds colts cemt de structure (le colt du foncier,
I'énergie, I'eau et le gaz, 'amortissement du miatg....). Le second élément est lié a ce que
I'on appelle les colts de transaction. Les divéi@ixcque font les éleveurs des ovins dans la
région de Tiaret (choix du lieu de commercialisatiet circuit de distribution, catégorie
d’animaux a commercialiser et nombre d’animaux datnemeen transaction) dépendent non
seulement des codts de production mais aussi d#s de transaction dans un souci de
valoriser leur production.

En effet, Eric Brousseau, (1988) confirme que Illgpa économique s’intéresse
particulierement a la notion de contrat. Un conérstt un accord par lequel des parties se
créent des obligations mutuelles afin de se coardgnc'est-a-dire rendre leurs actions
compatibles et partager le surplus d'utilité acrgie.

Le contrat occupe aujourd’hui une place centralesdanalyse de la coordination
car c’est un concept essentiel dans la concephérale des mécanismes d’harmonisation des
intéréts individuels dans une société décentraliBéex « écoles » analytigue se consacrent
particulierement a I'exploration de cette notion aralysant les dispositifs de coordination
comme des systemes d’obligations issus d’accord®idaté (Gérard CHARREAUX, 1988).

Il s’agit de la théorie de I'Agence et celle desitsode transaction méme si elles développent
des visions différentes du contrat. La théorie’lgdnce et la théorie des codts de transaction
ont été mobilisées pour analyser la coordinatiser ifirmes.

Eric Brousseau explique le succeés de cette approciatractuelle » des dispositifs
de coordination par trois raisons principales :npegement le contrat apparait comme le
dispositif de coordination le plus simple a étudirmisqu’il est fréquemment envisagé comme
bilatéral, il s’agit d’'une structure moins compleyge celles qui assurent la coordination entre
un grand nombre d’acteurs. Deuxiemement, cette omotest en adéquation avec
I'individualisme méthodologique puisque la geneskaéorme des dispositifs de coordination

sont expliquées a partir des comportements indélgluTroisiemementet cela résulte en
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partie du point précédent, I'approche peut s’appsye les outils traditionnels de la théorie

néoclassique d’ou une grande puissance analytique.
B) Cadre conceptuel chaisi :

Le reférentiel utilisé dans notre étude comme cadaealyse est basé sur la théorie
d’Ostrom, la théorie de ’Agence et la théorie deéts de transaction. Cette mobilisation des
théories de I'entreprise a semblé pertinente damsdsure ou le travail que nous avons fait
s’est recentré sur 'amont de la filiere ovinedak I'approvisionnement en aliment de bétalil
et I'octroi de crédit. Pour cela, nous nous sommésesses aux établissements de credit
(BADR), de soutien et d’organisation de la transhooe ('OAIC et CCLS, HCDS), qui
doivent mettre en ceuvre un systéme contractuelntie@érer dans un cadre d’organisation
(coordination hiérarchique) connu. L'aval de laefié (de la production a la consommation)
est caractérisé par des relations entre acteurs’@peérent dans un « cadre marchand ». Une
hypothése de notre travail portera donc sur undicaipn des préférences stratégiques des
éleveurs des ovins dans la région (choix entre tiVide éleveur/naisseur ou
éleveur/engraisseur) par la réduction des coltsadsaction.

L'éleveur est aussi dans une double relation qoa peut qualifier de relation
Principal/Agent en mobilisant la théorie de I'’AgendVéme si cette théorie s’applique en
principe a la question de la relation entre actaras et gestionnaires, elle peut étre appliquée
avec utilité dans ce cas précis.

En effet, I'éleveur est d'une part dans une situatd’Agent par rapport aux
institutions publiques (BADR, OAIC, CCLS et HCDSr$ la relation contractuelle d’octroi
de crédit, d’achat d’orge subventionné selon I¢ifaet de vaccination du cheptel et le droit
au paturage pour les transhumants. D’autre pasdstildans une situation de Principal par
rapport aux autres acteurs de la filiere (maquignchevillards, bouchers et consommateurs)
qui sont eux des agents dans la relation contriketde commercialisation des ovins et de la
viande ovine. Le recours a la théorie de I'Agenaanettra d’expliquer les relations
bilatérales entre les différents opérateurs delikxd ovine de I'amont a l'aval. La double
position d’agence permet aux éleveurs de s’orggmeeir leurs préférences, dans le sens le
plus favorable et le plus rentable (économiquementfinancierement) révelé par la

mobilisation de la théorie des codts de transaction
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C) Les points saillants de ces théories :

1. Théorie d’E. Ostrom :

Sa thése de PhD (soutenue en 1965) sur « la geiibeau dans le sud californien »
constitue le point de départ d’'un programme de gextie portant sur les systémes
d’organisation et de gouvernance des ressourcessildes d’'étre appropriéesilisées selon
un mode collectif.

Le but des travaux d’E.O, a été la contestationadinése défendue par Garett Hardin sur
« the tragedy of commons » (1968), qui semblaiiraaté définitivement réglée.

Pour aller a I'essentiel, I'argument exposé parditaest le suivant : un bien collectif (ex : un
paturage communal) aura tendance a étre explait g&caution (surpaturage) et donc a se
dégrader (d’ou la tragédie des communs) ne laigpaate choix entre I'appropriation privée
ou le contrdle direct par la puissance publique.

En effet, la these centrale d’E.O, c’est la gestles biens collectifs via 'auto organisation.
Autrement dit, il faut dépasser I'opposition frdet&ntre la gouvernance privée reposant sur
le marché d’'une part et la gouvernance étatiquesant sur la loi d’autre part. L'alternative
étant une voie médiane de gouvernance via des coautgs organisées. Le succes de cette
gouvernance réside dans la mobilisation des actemsernés : implication dans la gestion du

commun, contrdle et réparation.

2. Théorie de I'’Agence :

La théorie de I'Agence qui s’intéresse aux relaial® coopération entre individus
posséde un champ de recherche privilégié dansdéédu fonctionnement interne des
organisations et dans l'explication des structungsarchiques. Cependant, la théorie de
I’Agence s’est principalement préoccupée des miatiau niveau supérieur de la firme en
analysant les conséquences de la forme de laaorldtAgence entre les actionnaires et les
dirigeants, délaissant ainsi I'analyse de la hdria (CHARREAUX, 1988). Cette derniere
est uniqguement invoquée comme un des éléments shiénsy de contrble interne des
dirigeants. En outre, les modalités de controle mégtions d’agence qui sont examinées
présentent toutes un caractére formel. Parmi ¢asores formelles, on peut citer notamment :
la chaine de commandement, la définition des tadbeseégles de fonctionnement interne, les
mécanismes de contrdle et de surveillance et lestisas (CHARREAUX, 1988). En

particulier, les structures définissant I'autogtint au coeur méme de la structure formelle.
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Cependant, pour BRETON (cité par CHARREAU, 1988&ttacture formelle joue un
réle secondaire car elle ne peut permettre un @lentefficace de la performance des
subordonnés. Cette conclusion résulte de la comgideé de deux caractéristiques du monde

réel : l'incertitude et le comportement inefficient
a) Présentation de la théorie de I'’Agence :

Elle traite de la délégation de décision : touttrindans lequel une ou plusieurs
personnes ont recours aux services d’'une autremeespour accomplir en leur nom une
tache quelconque implique une délégation de décitia personne qui délegue a une autre le
droit de décider a sa place est le « Principal »leomandant. Celui qui agira au nom du
Principal est « 'Agent « ou le mandataire. Le nmatade est celui qui a recu un mandat pour

agir au mieux des intéréts du mandant ou donneudi.

b) Les colts d’agence :

Le Principal peut limiter les conséquences négatdes divergences d’'intérét avec
I’Agent par des incitations appropriées et des aligfs de contréle, ce qui I'expose a des
colts d’agence. Les colts d’agence ont pour origirddvergence d’intérét Principal/Agent ;
ils sont supportés par les deux parties et sonétages et non monétaires.
lls se composent de :
- dépenses de surveillance, d’audit et d’incitatideur colt qui est généralement monétaire
est pris en charge par le Principal ;
- Codts d’obligation, qui sont des contraintes asaspar '’Agent. Leur colt est surtout non
monétaire ;
- Colts d’opportunité qui ne correspondent pas adépense effective ou a un dispositif
précis. C’est le manque a gagner du Principal pppart a une situation ou les conflits

d’intérét seraient absents.

3. Théorie des colts de transaction :

La théorie des colts de transaction, introduite Qaase (1937) et développée par
Williamson (1994) explique I'existence des difféesn formes organisationnelles liant les
agents économiques. Coase définit les colts dsaitian en termes de codts de découverte
des prix adéquats et de négociation et de conclud® contrats séparés pour chaque
transaction. Les colts de transaction recouvrent dlensemble des codts auxquels un agent

économique doit faire face lors d’une transactieecaun autre agent. On en dénombre quatre
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types : les codts de recherche d'un partenairecdéiss d’information, plus précisément de
prix, les colts de négociation d’'un contrat, pdriamtamment sur les qualités et les quantités
du produit concerné, et sur les garanties requpsedes partenaires, et enfin les codts de
contrle (surveillance) des activitées convenues. géméral, on distingue les colts de
transactiorex ante qui concernent les trois premiers types de caitds, c'est-a-dire ceux qui
précedent la conclusion d’'un contrat, et les caligtgransactiorex post liés davantage aux
colts de contrble du déroulement du contrat, autepelues a un contrat initial mal adapté a
la situation réelle, ou aux codts de sa renégaciaventuelle.

La théorie de I'agence repose sur deux hypothésempartementales des agents
économiques (Williamson, 1994, 1996, 1999) : laoretlité limitée et 'opportunisme. La
premiere renvoie a l'incapacité des agents a préenites les situations possibles sur le
résultat final de leurs transactions, d’ou I'incdétpde des contrats. La seconde hypothése,
'opportunisme des agents, est la recherche de ifgarét personnel, au prix parfois de
tromperies ou tricheries envers les partenairesp®le aussi d'asymétrie d’'information entre

agents, puisque la révélation de I'informationsest incomplete, soit falsifiée, soit déformeée.

a) Les attributs des transactions :

L'analyse des transactions amene a considérer famoteurs qui influencent le niveau des
colts de transaction (Williamson, 1994) : l'inciertie, la fréequence des transactions et la
spécificité des actifs.

(i) Lincertitude peut étre liee a I'environnement ddegquel s’effectue la transaction ; elle
peut étre liée a I'opportunisme des agents (irtceldi comportementale) qui se justifie par
leur opportunisme.

(i) La frequence des transactions joue un role impbrtams la prise de décision. Elle
détermine, en effet, si un agent a intérét ou noower des relations contractuelles durables
avec ses partenaires. La fréquence peut étre yrogaasionnelle ou récurrente. Lorsqu’elle
est unique, les codts de transaction sont faililes e2sument a des coétsantede recherche
de partenaire. Lorsqu’elle est occasionnelle ourréate, les colts peuvent étre importants,
nécessitant parfois une forme organisationnelleapige, et des investissements spécifiques.
La fréquence des transactions peut également awoimpact sur la confiance entre les
différentes parties et donc sur I'opportunisme alpsnts.

(i) Quant a la spécificité des actifs, elle signifieegas moyens mobilisés en vue de la
production ou de I'échange peuvent toujours étitesés a une autre fin. On dit alors que les
actifs sont spécifiqgues engendrant des colts dsirssement.
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[1.2. LA COMPETITIVITE PRIX

Définir un co(t de production d'un bien revientadcaler un ratio entre un montant
de charges et la production gu'elles ont générédBglet, 2004). En production ovine,
I'approche "colt de production” semble aujourddire tres importante ; les différentiels "prix
- colt" seront alors un des éléments déterminaatd'agenir de cette production. Cette
approche, relativement peu pratiqguée en ovin viapéet alors fournir des connaissances
indispensables au service des responsables deofasgion et de l'administration, des
opérateurs économiques et des organismes techri\ugsllet, 2004).

La méthodologie adoptée dans notre étude est |lameimspirée de l'approche
pratiquée par le centre d'élevage de l'institubnat de la recherche agronomique (INRA) en
France, en moyenne a 200 exploitations par an,isiepe trentaine d'années (M. Benoit et G.
Laignel, 2007). Elle est pratiquée également panilastere de I'agriculture, des pécheries et
de l'alimentation du Québec depuis 1988.

A cet effet, une étude a été réalisée dans la méd® Montmorillon, zone de plaine

défavorisée du centre—ouest de la France qui repesune densité d'élevage ovins
importante ; I'étude a porté sur un échantillorB8exploitations, année 1995 (Benoit et all,
1997).

En 1997, la méme étude a concerné 13 exploitatthnsud-est de la Vienne
(France). En 2002, la financiere agricole du Quéhemnfié au MAPAQ (Ministere de
I'agriculture, des pécheries et de l'alimentatianQ@uébec), un mandat pour la réalisation
d'une étude sur le colt de production de l'agaea@Québec. L'étude a porté sur 35 fermes
réparties a travers la province. Aussi en 2002 (8132 Vincent Bellet a appliqué cette
méthode sur un échantillon de 19 cas types daréglan du Poitou-Charentes (France). En
2007, le réseau de référence Midi Pyrénées s'emthpesur les colts de production des
élevages ovins viande dans le Tarn de I'Aveyroar(&e) ou 17 fermes ont été passees a la
loupe. L'approche des codts de production dare/ééke ovin s'est révélée trés satisfaisante
et répond positivement aux objectifs assignés iesaut entre autres :

- recherche des meilleures voies de valorisatiorre&sources fourragéres dans un contexte de
maintien des performances zootechniques d'une gtaftbjectif économique, de maintenir,
voire augmenter la rentabilité en limitant les ¢jeard'alimentation, d'autre part.

- description des nouveaux modes d'organisation élev#ige, en termes de conduite
(reproduction, alimentation) du troupeau. (M. BérdiG. Laignel, 2007).

L'approche est décrite ci-apres.
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11.2.1. Analyse des performances techniques du trgeau ovin :

Le profit de I'élevage ovin, lorsque celui-ci esimplétement intégré aux autres
activités, est extrémement difficile. Sachant qamsdun systéme intensif, l'alimentation
représente les dépenses les plus importantes,tilp@ssible de calculer le codt de
I'alimentation pour chaque systeme donnant ain&l@veur une idée sur I'amplitude des

profits attendus de tel ou tel systeme.
A) Besoins alimentaires :

La premiére démarche consiste a déterminer lesisealimentaires d'une brebis au
cours de chaque période du cycle de reproductiae,epour tous les systemes envisageés.
L'alimentation des animaux représente le premiatepades charges de l'atelier ovin (M.
Benoit, 2006). Il s'agit de l'ensemble des alimgpt®levés et achetés) utilisés par le
troupeau et rapportés a la brebis (+12mois). L& ded aliments produits sur I'exploitation

est estimé sur la base d'un prix de cession intéged au prix du marche.
B) Productivité numérique :

Elle exprime le nombre d'agneaux produits par lsrelei plus de 12 mois. Le calcul
est réalisé sur une période de 12 mois, corresposdd a I'exercice civil (L Jan — 31 Déc),
soit a la campagne (début d'automne a fin d'ég@)productivité numérique est constituée de
trois composantes aisément calculables :

(i) Taux de mise bas = nombre de mises bas anmashbre de brebis de plus de 12 mois,
(i) prolificité = nombre d'agneaux nés (y comprisrts)/nombre de mise bas,
(iii) Taux de mortalité = nombre d'agneaux mortsiboe d'agneaux nés.

11.2.2. Analyse des résultats économiques de l'exjlation :
L'approche comptable :

L'approche adoptée pour cette étude est celle @AIPAQ et l'institut d'élevage
en (France) utilisent généralement dans le cadsectigles sur les colts de production pour
le programme d'assurance d'une stabilisation dentevlans cette activité. Les principales

lignes directrices de cette méthode sont les stegan
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Entité comptable :

Le calcul du colt de production est fondé sur egpe fondamental de I'entité
comptable qui est définie comme étant I'unité aelpction d'un agneau.

Les méthodes comptables généralement reconnuetlliséas par les entreprises
agricoles sont : la comptabilité de caisse et taptabilité d'exercice.

- Selon la comptabilité de caisse, les produits stdearges sont imputés aux
résultats de I'exercice pendant lequel les entréesorties de fonds sont effectuées.

- Selon la comptabilité d'exercice, par contre, lesdpits et les charges sont
imputés aux résultats de I'exercice ou ils ont egpectivement gagnés ou engages
indépendamment du montant des entrées ou sortiesds.

La comptabilité d'exercice est la méthode reterug fes fins de cette étude, car
elle assure une prise complete des informationess&ires au calcul du co(t de production
de l'agneau. Son avantage est principalement lpraapement entre les produits et les
charges et par conséquent une meilleure informatiohe bénéfice net par brebis.

L'inconvénient qui se pose pour notre étude, efiteque la comptabilité d’exercice
prend en compte l'année civile, Cependant, |'étade I'élevage ovin se fait sur une
campagne agricole. De ce fait, le compte d’explioita comme le préconise le plan
comptable général, est consacré a I'exercice cdstgptaoit du ' janvier de I'année au 31

décembre de celle-ci.
Les produits:

Les composantes du produit ovin sont les ventemindaaux et de la laine,
l'autoconsommation, les variations d'inventaire al@smaux (effectif fin d'exercice — effectif

début) x prix unitaire fin d'exercice) et les réestdiverses ovines (Fumier....).

Les charges :

b.1. Les charges opérationnelles:

Elles sont composées de l'alimentation (orge, aun&€eson.....), des frais vétérinaires
(produits et honoraires), des frais d'élevage (misation artificielle, contréle de
performance, tonte.....), les frais de commercidabsatet les frais de surfaces fourrageres

(engrais, semences...).

31



CHAPITREIl. CONCEPTS ET METHODES

b.2. Les charges de structure :

Elles prennent en compte les postes classiques :

- Mécanisation : carburant, entretien, amortissen{énéaire), matériel et assurance du
matériel.

- Batiment : entretien, amortissement.

- Foncier : fermage (terre en location), impo6ts feri(terre en propriété), amortissement et
entretien des améliorations fonciéres.

- Travail : salaire des ouvriers et charges scogiale

- Charges indirectes : Eau, électricité, téléphdraas de comptabilité, frais du veéhicule
d'exploitation.

- Frais financiers des emprunts et des découbartsaires.

LA MARGE = PRoODUITS —CHARGES :

Exprimée par brebis (+12 mois) est un indicatemdamental car dans nos contextes, elle

est le premier déterminant du revenu (Benoit, 2006)

[1.3. ZONE D'ETUDE :

Le choix de la zone de Tiaret est justifié pardié fue celle-ci est une zone a fort
potentiel de production ovine, qu'elle abrite damshumants durant presque toute l'année et
gu’elle bénéficie aussi d'un projet dans le cadieptbgramme d'investissement a moyen
terme dans la filiere viande ovine (constructionrdabattoir industriel) ; elle abrite également
une antenne de la station de I''TELV qui constiimeamment I'observatoire pour le suivi

dudit projet.

[1.4. PROCEDURES DE COLLECTE DE DONNEES:

En milieu steppique, il est contraignant de redueies données chiffrées fiables. La
structure des données est complexe, il est doneseate de faire appel a des méthodes de
statistiques appliquées, telles que les méthodelssetvations directes et les enquétes
appropriées. En conséquence, les moyens utilisés ngaliser ce travail se basent sur la
recherche documentaire, les observations et lesiéteg) formelles et informelles sur la
dynamique de la filiere depuis le systéme de proooc les stratégies de ventes et
l'organisation de l'activité "élevage ovin" aveaigdes colts qui peuvent étres enregistrés

dans son compte d'exploitation.
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11.4.1. Echantillonnage.

La populationmere ciblée par I'étude est constituée par touslée®urs occupant les
espaces agropastoraux de la wilaya de Tiaret. fen & wilaya est divisée en deux grandes
zones : l'une est purement agricole, a vocatioigéement céréaliere (Sersou) et l'autre est
franchement agropastorale ou agro sylvo pastofadgte deuxiéme zone s'étend sur les
territoires des dairas de Ksar Chellala, SouguedimeDheb. Effectivement, dans la premiére
zone, l'activité de I'élevage est secondaire étrste a des troupeaux dont les effectifs varient
entre 30 et 200 tétes/éleveur. Dans la deuxiéme, zuar contre, l'activité de I'élevage est
prédominante et primordiale avec des effectifsardrde 200 a plus de 4000 tétes/éleveur. Un
marché a bestiaux d’envergure nationale se trouvaigeau de la Daira de Sougueur. Un
effectif important d’éleveurs (sédentaires, tramshnts et semi transhumants) et un effectif
important d’ovins sont localisés dans cette dailisacgété le site de notre enquéte du fait que
'on y rencontre tous les opérateurs de la filie@te durant toute I'année. La taille de
I'échantillon enquété est de 42 éleveurs ou adeauw /éleveurs, 8 maquignons et 10
bouchers. L'échantillon n'est pas représentatifistguement mais il couvre une diversité
d’acteurs de la filiére ovine dans la région.

Pour I'échantillon des éleveurs concernés parllitde la marge brute par brebis, il
est de 14 exploitants. En effet, le travail devsigtaler sur trois campagnes consécutives
durant lesquelles il fallait relever toutes les eldges et enregistrer tous les produits de
I'activité de I'élevage ovin, il n’était pas facitBobtenir I'accord de tous les exploitants.

11.4.2. Elaboration des questionnaires.

Le questionnaire a été établis et adapté aux phatites du systeme d'élevage de
chaque acteur ; il est constitué de plusieurSgsam savoir :

- Identification de I'éleveur;

- Tallle et structure de I'élevage;
- Conduite alimentaire des ovins;
- Stratégies de ventes et d'achat;
- Organisation de la filiere.

[1.4.3 Choix des éleveurs.

La méthode de sélection de I'échantillon des élsvest basée sur un sondage

aléatoire et un sondage stratifié en raison deefbgéneité de la population des éleveurs.
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Dans un premier temps, nous avons eu recours alagerstratifié pour avoir un échantillon
représentatif des différentes strates existantes am taux de sondage différent pour chacune
d'elles. Les strates ainsi obtenues sont foncteradtaille du cheptel, du type d'élevage
(sédentaire, transhumant ou mixte) et de leur tiéipar géographique. Ensuite, nous avons
effectué un sondage aléatoire pour les éleveusesude chaque strate en tenant compte de
l'intérét porté par I'éleveur a notre enquéte. heix des éleveurs s'est basé, en fait, sur une

recherche de diversité de cas plutdt que sur liesthate.
I1.4.4 Sources et types de données collectées.

Les principales sources d'information utiliséestsda deux types. Tout d'abord,
I'examen des données bibliographiques, a partirrdpports officiels et des rapports de
recensement. A ce niveau, linformation est corgglédupres des personnes ressources
comme les techniciens, les représentants des t@st@u niveau des DSA et de la chambre
d'agriculture ainsi que le ministére de l'agrickdtlEnsuite, la réalisation des enquétes auprés
des différents éleveurs d'ovins. En effet, I'élation des enquétes est basée sur les
indicateurs correspondant a toutes les questioséegopar le présent travail. Trois types de
questionnaires ont été établis et adaptés auxcphatités de l'activité de chaque type

d'éleveur, a savoir, sédentaires, transhumantsadesnet mixtes.
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INTRODUCTION

Notre travail d’enquéte s’est déroulé dans la Vdildg Tiaret, plus précisément dans
la daira de Sougueur. Le choix de cette Wilayaustfie par le fait qu’elle soit une zone a
caractere agropastoral marqué. Sa production dgrest importante méme a I'échelle du
pays ; la population consomme plus de viande ostneaprine que de viande bovine, vu la
dominance des especes ovines et caprines, seloDiréction du Patrimoine et de
I’Aménagement du Territoire (DPAT, 2013).

[11.1 PRESENTATION ET DIVISIONS ADMINISTRATIVES DE LAWILA YADE TIARET

Située au nord-ouest du pays, a 320 km d’Algecoatiposée dé&4 dairas et dd2
communes, la wilaya de Tiaret est limitée par gus wilayas a savoir: Tissemsilt et
Relizane au nord ; Laghouat et El Bayadh au Sudsddra et Saida a l'ouest ; et Djelfa a
I'est (voir carte 1).

Sa population est de 851.133 habitants (RGPH, 2@@8) une population rurale de 187.000
individus, soit 21,97% de la population totale ;ssgerficie est de 20.050,50 krDPAT,

2013).
Carte 1 : Représentation géographique de la wilaya de Tiaret
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[11.1.1. Caractéeres physiques

L'espace tiarétien est hétérogene et composé dzane montagneuse au nord, des
hauts plateaux au centre, des espaces semi atidesglale reste de la wilaya représente les
hautes plaines limitées par la cuvette du ChoteEgh au sud et les plateaux du Sersou au
nord.

La wilaya de Tiaret se trouve a 1.150 m d’altitycd®n climat se caractérise par 2
périodes a savoir un hiver rigoureux et un été dhatisec. En période normale, la wilaya de
Tiaret recoit 300 & 400 mm de pluies par an, avee fluctuation saisonniere de la
pluviométrie allant de 157 mm en hiver a 31 mmtén é

La longueur du réseau hydrographique de la wilalawe a 1 938 km, dont 889 km
pour les oueds permanents et 1 049 km pour lessomeglrmittents. Les principaux oueds
sont : Oued Touil, Oued Mina, Oued El Abed et Nabassel (ANDI, 2009).

Figure 1 : Evolution de la pluviométrie dans la wilaya de €tade 2001 a 2010
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(Source : D®iaret, 2011)

Au cours de cette derniére décennie, la pluviometriluctué entre 245,8 mm/an et
485 mm/an, avec une moyenne de 361,21 mm/an (D&#&tJi2011), alors que pendant les
décennies passées elle fluctuait entre 300 et 40am

Les faibles pluviométries enregistrées pendantd@spagnes 2001-2002, 2004-2005

et 2007-2008 correspondent a des périodes de sSsker
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111.1.2. Le réseau routier

Le réseau routier de la wilaya de Tiaret est dgrarda carte ci-dessous :

Carte 2 :Le réseau routier de la wilaya de Tiaret

chef lien de la wilaya. 4§

» Piste de 3200 x 45
depilotage

(Source: ANRD09)

On remarque une insuffisance de routes de wilayacnbre et en longueur. En
outre, on remarque une absence totale de voigsfefonctionnelles.
Toutes ces insuffisances en infrastructures ragiesnt des conséquences néfastes sur
I’économie en général, et sur la distribution dexlpits agricoles en particulier.
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[11.2. AGRICULTURE
La wilaya de Tiaret a un caractére agro-pastogal tmarqué.
[11.2.1. Terres agricoles
La Wilaya de Tiaret dispose de ressources appiésian terres agricoles. La figure

suivante nous donne la répartition de ces terrasags en ha

Figure 2 : Répartition des terres agricoles erdhas la wilaya de Tiaret en 2010
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(Source : fait par nous méme a partir des donnéés DSA de Tiaret, 2011)

Une observation de la figure ci-dessus montre du gie 43% des surfaces agricoles
sont utiles alors que la surface irriguée ne regm&sque 1,69% contre prés de 25% pour les
parcours ; 20% pour l'alfa et pres de 10% poupltétf Ce qui montre que la wilaya de Tiaret
est essentiellement axée sur les activités agraadets occupant prés de 70% des terres
agricoles.

[11.2.2.Statut juridique des terres

La structure de la propriété agricole de la wildgarliaret se présente ainsi :

Tableau N° 1:Répartition de la propriété agricole de la wilagaTéaret

Nature des exploitations Nombre des exploitations Superficie (ha)
AP.FA 1301 3324
Terres communales 5988 105 827
Concessions 292 5895
E.AC 1501 194 581,50
E.A.I° 7 887 176 889,50
Fermes pilotes 07 7 930,80
Privées 17 704 270 543,31
Total 34 680 764 991,17

L A.P.F.A : acquisition de propriété fonciére agléco

2 E.A.C : exploitation agricole

collective

3 E.A.l : exploitation agricole individuelle
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Le tableau ci-dessus met en exergue le statut gdev@ majorité des exploitations agricoles.
Les exploitations publiques sont confiées en uduftux travailleurs agricoles, les terres

demeurant propriété publique mais les travaillexdoitent pour eux-mémes ces terres.
[11.2.2 : Production des céréales et fourrages dana wilaya de Tiaret

Tableau N°2 : Evolution de la production des céréales et desrdges dans la wilaya de
Tiaret de 2000 a 2010 (en q)

Campagne agricole — Céreales Fourrages
Toutes céréales confondues dont orge

2000-2001 1.874.600 950.000 33.017
2001-2002 1.024.278 178.878 86.978
2002-2003 3.419.360 950.100 39.500
2003-2004 3.516.382 1.323.350 52.700
2004-2005 900.000 342.000 48.213
2005-2006 2.572.421 1.023.158 67.791
2006-2007 3.157.256 1.109.428 35.000
2007-2008 485.815 140.500 29.585
2008-2009 4.753.174 2.213.417 28.000
2009-2010 4.576.591 1.516.939 44.000

Moyenne 2000-2010 2.627.987,7 705.185,3 41.208,4

(Source: DSA Tiaret, 2011)

L'orge et les fourrages sont les principaux alirsede bétail en Algérie en général et
a Tiaret en particulier. Durant cette derniere déeg la production de l'orge a fluctué entre
un minimum de 140.500 g correspondant a la campa@@&-2008 ou une sécheresse a été
observée, avec 247,63 mm de pluies, et un maximeind.213.417 q, correspondant a la
campagne 2008-2009 qui était la campagne la plusquise de ces 10 dernieres années, avec
485 mm de pluies.

Tout compte fait, la production de l'orge, tout gom celle des autres céréales,
dépend en grande partie de la pluviométrie, la yrtion moyenne de I'orge entre 2000 et
2010 etant de 705.185,3 g/an. La production moye2d@0-2010 des céréales toutes
catégories confondues est de 2.627.987,7 q, ceays permet d’en déduire la part moyenne
de la production de I'orge qui s’éleve a 26,83%.

Quant a la production des fourrages, elle a oseillée 28.000 q et 86.978 g pendant

ces 10 dernieres années, la production moyenne 2000 etant de 41.208,4 g.
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[11.3. ELEVAGE ET PRODUCTION DE LA VIANDE ROUGE DANS LA WIL AYA DE TIARET
a. Le cheptel dans la wilaya de Tiaret

Figure 5 : Evolution du cheptel ovin dans la wilaya de Tiaret
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(Source : DSA Tiaret, 2011)

Le cheptel ovin a connu des augmentations régsligr@me pendant les années de
sécheresse ou on a assisté a une deécapitalisatiesive de beaucoup d’éleveurs qui ne
pouvait que vendre une bonne partie de leur anignmaigres en général, pour pouvoir
subvenir aux besoins du reste des animaux et asoirizequotidiens de la famille. En effet,
I'effectif a stagné pendant les campagnes 2003-220d4-2005 et 2005-2006 pour, ensuite
reprendre un accroissement trés marqué aprés lpacgra de 2007-2008 qui correspond a

I'année la plus pluvieuse de la décennie avec anl@i485mm.
b. Production de la viande rouge dans la wilaya Haret

La viande rouge produite a Tiaret est essentieltérfmée de la viande ovine,
caprine et bovine. La figure suivante nous morigeolution de la production de la viande

rouge dans la wilaya de Tiaret au cours de cettgiéte décennie :
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Figure 6 : Evolution de la production de viande rouge (abatagpntrélés et non controlés)
dans la wilaya de Tiaret de 2000 a 2010 (en tonnes)
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(Source : DSA Tiaret, 2011)

On remarque que sur la période de 2000 a 2004pthuption était faible, et a méme
régresseé de 2001 a 2004, la plus faible produdmna décennie ayant été enregistrée en
2003-2004, soit 1.414,138 t, car la quantité déepduconsidérablement augmenté pendant la
période 2001-2004, passant de 245,8 mm pour la agnep2000-2001 a 400,7 mm pour la
campagne 2003-2004. Or, lorsqu’il y a de la pluieabondance, les éleveurs tendent a garder
leur cheptel, ce qui explique la diminution de taguction pendant la période 2000-2004.

La production moyenne de 2000 a 2004 était de HB20par an. Mais en 2005, la
production de viande rouge est repartie pour atteite record de la décennie, soit 14.227 t
car la campagne agricole 2004-2005 était mauvaisplée, les éleveurs étant donc dans
I'obligation de vendre leur cheptel pour les alggtaen 2005.

L'année 2006 était bonne en pluie, ce qui a faé guproduction a chuté a 10.284,7
t, soit une diminution de 27,70% par rapport a 2005

Une autre sécheresse a frappé Tiaret pendant lgpacgra 2007-2008, avec
seulement 247,63 mm de pluie, ce qui explique wodyztion importante en 2007. Mais les
campagnes 2008-2009 et 2009-2010 ont été tres bamepluie (respectivement 485 mm et
471 mm de pluie), cela explique les faibles pronst enregistrées ces 2 dernieres années,
avec 7.708,7 ten 2009 et 7.921,2 t en 2010.

La production moyenne de 2005 a 2010 est de 1@ZOf,par an, nettement
supérieure a celle de la période 2000-2004 qui é®i3.120,66 t par an. En 2010, la
production des différentes catégories de viandgeaale la wilaya de Tiaret est donnée par la

figure ci-dessous :
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Figure 7 : Production des différentes catégories de viandge@an 2010 dans la wilaya de
Tiaret (en tonnes)
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(Source : DSA Tiaret, 2011)

La plus grande partie de viande rouge produiteaeeTiest formée de la viande ovine,
avec 6.495 t en 2010, soit 81,99% de la produdtitale en 2010 qui est de 7.921,2 t ; elle est
suivie de la viande caprine, avec 718,9 t en 264,9,07% de la production totale et enfin
de la viande bovine, avec 707,3 t en 2010, sB%,de la production totale.

L'ordre de prédominance de la production de viaralegge entre les 3 espéeces est
donc le reflet de I'ordre de prédominance suivanits effectifs. A noter que ce rapport de
prédominance s’est toujours conservé durant cett@éte décennie.

Quant a la viande ovine, ses fluctuations durasti€ederniéres années sont données

par la figure suivante :
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Figure 8 : Evolution de la production de viande ovine dansviaya de Tiaret de 2000 a
2010 (en tonnes)
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(Source : DSA Tiaret12)

De 2000 a 2004, la production de viande ovine étd#tivement faible, avec une
production moyenne de 317 tonnes par an, et lauptaoh la plus faible de cette décennie a
été enregistrée en 2004 avec une production derseant 289 tonnes /an car les pluies
étaient abondantes (fig. 1). Cependant, la campa&f®-2005 est marquée par une
sécheresse sévere, ce qui explique 'augmentatizsgbe et importante des abattages ovins
en 2005, atteignant 967 tonnes de viande ovinest d’ailleurs la production record de la
décennie. Depuis 2005, la production est en baisseles pluies tombent en quantités
suffisantes, les éleveurs ont tendance ainsi aegdsedir cheptel. Un deuxiéme désastre
climatigue marque I'année 2008 et on assiste araddge des animaux et par conséquent a
une production de viande ovine tres important@yibe du kilogramme chutant a des niveaux
tres bas de 400 voire 350 DA. La production moyesmeuelle de la décennie est de I'ordre
de 535 tonnes, quantité supérieure a celle de lenmme de la période 2000-2005 qui est de
423 tonnes/an, mais bien inférieure a la quantbéyite durant la période de 2005-2010 soit
647 tonnes/an.

La production de la viande ovine présente une icertiendance a I'augmentation
qui est en corrélation positive avec 'augmentatieni’effectif du cheptel ovin. Cependant,
le poids moyen de la carcasse n’a pas subi d’éeol@t on enregistre une moyenne de 13 a

15 kg /carcasse.
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CONCLUSION

Un apercu sur la wilaya de Tiaret nous renseigmd’isgportance des espaces de
parcours ce qui confirme la vocation de la zone.effet, c’'est le pays du mouton, une
céréaliculture a rendement faible et aléatoire mags production animale significative, plus

particulierement pour I'ovin.

Le faible réseau routier et I'inexistence de vdesées constituent des contraintes a
I'amélioration des activités économiques en géenéralu développement de la filiere ovine

locale en particulier.
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CHAPITREIV. IDENTIFICATION DES ACTEURS DE LA FILIERE VULNERABILITE ET GESTION DES COMMUNS

INTRODUCTION

La compétitivité de la filiere ovine dans le Sergstitraitée ici en fonction de I'acces
a la ressource, a savoir : la gestion des ressowm@ammunes, telles que les parcours, en
particulier I'organisation de la transhumance etmarché. Elle est traitée également en
fonction de l'organisation de la filiere, c'estlae les relations entre acteurs de I'amont a
I'aval, ainsi que les relations entre acteursadidiere et son environnement externe.

Les acteurs de la filiere ovine a Tiaret peuverd éistingués en deux groupes selon
leur fonction :

Les acteurs qui remplissent les fonctions de prialuc de transaction et de
transformation dans I'élevage des ovins sont legegirs, les engraisseurs, les maquignons et
les bouchers. En réalisant leurs activités, setomns| fonctions, ils entrent en contact sur les
lieux de commerce suivants : les souks et les@bmtt

Figure 9 : Les acteurs de la filiere ovine et leurs transastio

Environnement
Institutionnel
SOUK
Engraisseurs < »|| Maquignon

A4

Eleveurs

A

Boucher

S — Transactions

|:| Acteurs
© Lieu de rencontre

(Source : Fait par nous méme)

Les acteurs assurant des fonctions de facilitgbiar un soutien et un appui a la
filiere sont : I'Etat a travers les structures dadrement (DSA, HCDS, Conservation des
foréts), les organes représentatifs de la profasghssociation des éleveurs d'ovins de la
wilaya de Tiaret et Chambre d’agriculture), lesistures de crédit (BADR) et les opérateurs
du commerce des intrants et des services qui peaver un statut d’organismes publics
(OAIC, CCLS) ou un statut d’entreprises privéestgri@aires, commercants en aliment de
bétail, transporteurs, etc.).

45



CHAPITREIV. IDENTIFICATION DES ACTEURS DE LA FILIERE VULNERABILITE ET GESTION DES COMMUNS

Dans un premier temps, nous décrivons la gituiat le mode de vie des éleveurs
dans la région du Sersou, depuis la période cdmnmur démontrer le poids de l'activité
élevage ovin dans la région. Nous présentons,tentes modalités de I'acces a la ressource
pastorale puis les conditions d’acces aux marcBasuite, dans le chapitre suivant, nous
abordons le comportement des différents acteursodeigues enquétés et les principales
tendances.

IV.1. SITUATION ET MODE DE VIE DES ELEVEURS .

1- Période coloniale :

Les terres du Sersou étaient occupées par desapiops| peu denses, installées
depuis longtemps et jouissant du droit sur le Btdis, I'appropriation des terres par les
colons a été déclenchée suite a une série de nsagvamnées (1880 a 1883). Les Algériens
vendaient leurs terres aux Européens a 30 frahesthre au début de I'opération (Perrin,
1960). Le plus gros était acheté par I'Etat. Celpah le probleme se posait pour les terres
collectives. En effet, le représentant de la comemtén négociant la transaction avec I'Etat,
c’était la Djemaa (modele Principal/Agent). De ed,fles nomades se voyaient frustrés de
leurs droits de parcours sur les propriétés privBéanmoins, certains Francais, défenseurs
des pasteurs, avec I'appui des militaires seraemntés a convaincre les colons qu'il n’était
pas possible d’empécher le droit d’'usage laissansi a'établir le contact entre pasteurs et
colons. En contre partie, on présentait aux cotmmme avantage, la possibilité de vendre
leurs récoltes sur I'aire aux nomades du sud. ifRer®60).

La culture des céréales était pratiquée par lesgé@ns et par les autochtones, les
premiers s’adonnant de préférence a la cultureé@uds seconds monopolisant la production
de l'orge. La population autochtone de Tiaret (AGAJI 2002) se livrait a I'élevage des
troupeaux, des chameaux, beoeufs, moutons et chéenéda vente constituait la principale
ressource.

Dans la monographie de la commune de Tiaret p&G&J(LA, 2002) ce patrimoine
troupeau était sujet a augmenter ou diminuer suiesrrigueurs de I'hiver ou les sécheresses
de I'été qui contribuaient plus ou moins a la madades bestiaux. « En effet, 'absence de
protection du bétail par les pasteurs indigénesdgizait a des hécatombes lors des hivers
tres rigoureux ». Ainsi, il est signalé que penddmiver 1888 — 1889 plus de 207 000
moutons périssaient de faim et de soif ; en 189894, plus de 80 000 moururent dans les

mémes conditions.
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A signaler également que le plus gros du chepté dégion du Sersou pendant cette
période la était bien constitué de prés de 87% detons, comme le montre les statistiques
des années 1900 rapportées par AGUILA, 2002 ddiezret de ma jeunesse ».

Chameaux : 15.380, beoeufs : 9.390, chévres : 39@&8aux : 2.838 et moutons :
458.450.

Les colons francgais qui confiaient leurs troupedaxmoutons aux éleveurs du sud,
s’appliquerent de leur coté a améliorer les racealés des bestiaux. Par I'importation de
bceufs de métropole, ils s’employerent a faire msggr I'engraissement et la résistance des
especes locales (AGUILA, 2002). Le mode de vieé&legeurs n’'a pas changé avec le temps
et I'élevage ovin est resté l'activité principale la région.

2- Situation actuelle des éleveurs :

Actuellement les transhumants, peuvent achetes Mures en vendant des animaux
sur le marché de Sougueur le samedi, sinon le lsindie marché de Tiaret. lls raménent,
également de la nourriture et tout ce dont ils lmegoin puisque le déplacement se fait par
camion. Nous avons remarqué aussi que le propaétant une fois par semaine, selon les
cas, pour suivre I'opération de transhumance deckeptel et ravitailler son berger. Il est a
noter que tous ces pasteurs ont des téléphonesblaset sont en contact permanent avec les
propriétaires du cheptel.

La rencontre des échangistes sur le marché hebdwmadpermis la fidélisation et
le renforcement des relations entre les habitamia dégion et les visiteurs quotidiens.

Par ailleurs, dans le cadre de notre étude noussadentifié les formes réelles de
coordinations collectives matérialisées dans I'esatjune ressource renouvelable en
propriété commune dans le cas des paturages conauungl de la wilaya de Tiaret.

Selon la circulaire interministérielle relative a transhumance (MADR, 1999),
pour assurer les meilleures conditions d’installatdes éleveurs, a travers une prise en
charge de la relation liant I'éleveur et I'agri@ut, les organisations professionnelles des
éleveurs et des agriculteurs, animées par les D&Aahambre d’agriculture, sont appelées a
instaurer des espaces de concertation et de négacéal’effet de définir le cadre approprié
pour déterminer les modalités et les conditiongiltbation des parcelles de chaume ou de
jachére. Cependant, dans notre étude, aucune atssocreconnue et agréégactive
réellement dans I'activité de I'élevage ovin. Néams, des relations informelles sont déja

baties depuis de longues dates entre des agriculieua région et des éleveurs des localités
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de la région nord de Tiaret, de Djelfa, de Laghatat'Ouargla.

En effet, au-dela de sa dimension économique efalsocl'opération de
transhumance revét une importance capitale caeslla la base de l'instauration de rapports
tres solides, entre les éleveurs et les agricidieexprimés par la complémentarité et la
solidarité. La transhumance implique une coordomatiollective ou individuelle. Du point
de vue de I'’économie, I'examen de cette coordimgbieut s’appuyer sur celle des conditions
d’accés aux terres de paturage communs pour laewke Une telle étude peut étre
envisagée sous l'angle des contrats fonciers oucdéts d’'acces aux ressources. Pour la
transhumance en Algérie, ce sont des colts liépauvoir d’information, au codt de
déplacement, au risque d’insécurité et au pousdeinégociation, qui constituent les colts
d’accés aux ressources et qu'on appelle : colt¢ratesaction. Par ailleurs, la pratique
réguliere de la transhumance est le reflet de iaspuce sociale ou de la notoriété de
I'éleveur, car la transhumance suppose un investieat de départ important. Pour la théorie
économique (Hardin cité par Ostrom, 2009), les dages observés sur les paturages
communs seraient le résultat d’'une mauvaise digfimitde droits de propriété due au
caractere non marchand de ces terres. Selon béteid, face a des problemes de gestion
des biens communs, il faut inciter les utilisateuemyir de fagon collectivement rationnelle.
Pour cela deux types de politiques sont préconisées

1°) Théorie de la firme : un principal (propriéide la ressource) et des agents
coordonnés pour un méme objectif. Pour ce qudeda steppe en Algérie, les terres Arch
ont conservé le statut de propriété privee. Mais donflits existent toujours quant a
I'utilisation de la ressource commune, car lessegont une propriété collective.

2°) L'Etat: c’est par la crainte que les individagiront dans le respect de la
durabilité de la ressource. Pour ce cas de figtgalement, I'Etat algérien n’a pas le pouvoir
de gérer ce bien.

L’Etat algérien a essayé de mettre en ceuvre dedt@rie, mais sans succes. Dans
son rapport n°2, La Direction de '’Aménagement Rula I'Organisation Fonciere et de la
Protection des Patrimoines (D.A.R.O.F.P.P, 2000Q)ligne dans son étude du foncier
steppique : « Etat institutions centrales, voirgiogales, propriétaire, qui connait mal son
bien a gérer alors que les groupes institués @jitmuconnaissent parfaitement ».

On trouve dans ce rapport, notamment, que I'Etangdes décisions qui sont mal
vécues par les populations locales. C’est « le geida paix » pour exercer la jouissance du
bien. Il faudrait donc chercher une autre issuer pégler les conflits sur la gestion des

communs. E Ostrom, quant a elle, confirme, aprésig@lrs années de recherche sur la

48



CHAPITREIV. IDENTIFICATION DES ACTEURS DE LA FILIERE VULNERABILITE ET GESTION DES COMMUNS

gestion des communs, que, laisser les individgaroser par eux méme leurs relations, peut
donner de meilleurs résultats que le recours debention publique, aussi bien qu’'au
marche.

Coase, en 1960, proposa un cadre de négociatianactrelle pour résoudre des
difficultés économiques engendrées par une mauwhifeition des droits d’appropriation
de certaines ressources. Cette contractualisatienvient entre les agents dont les activités
font un usage libre d’'une ressource. Elle a lieanggnément lorsque le développement des
activités de ces différents agents se trouve mepacé&impact de leurs interactions sur la
ressource. Le montant que chacun accepte de payd ecevoir selon les calculs liés a son
activité de production, détermine éventuellementpéént d‘équilibre de la négociation
contractuelle. Selon la théorie de Coase, touteertss supplémentaire occasionnée par la
négociation est appelée colt de transaction eaieeti’échec de la contractualisation. Pour
réduire ces codts, les individus peuvent inventer nuveaux types de contrats plus
avantageux et développer des routines contractuslisceptibles d’étre lIégitimes.

Les théories de Coase et d’Ostrom semblent les qullaptées pour résoudre les
problemes de l'utilisation d’'une ressource a usag@mun. Effectivement, c’est ce qui se

passe sur le milieu steppique de la région de mtrde, qu’est la région de Tiaret.
IV.2. L’ ACCES A LA RESSOURCE PASTORALE : GESTION DU COMMUN (PARCOURS)

Au début de l'occupation francaise, entre 1840 #&518es tribus du Sersou
appartenaient (Perrin, 1960) a la confédérationQldsd Aid a I'Est, et a celle des Guebla a
I'Ouest. Le Sersou de Tiaret et le plateau du Seésaient des terrains de parcours pour ces
confédérations et pour les tribus établies suhédes plaines (Béni Lent et Béni Maida). En
termes juridiques, il s’agissait plutét d’'un tesite commun que d’'une propriété collective
(DAROFPP, 2000). Les territoires respectifs ddsugj avaient été enregistrés en 1863. Dans
la partie Tell de Tiaret, on cultivait du blé dues Ouled Nail venaient en estivage, achetaient
le grain en excédent. Puis des acheteurs europ@easaissaient, en 1853 ; Béni Lent et Béni
Maida louaient leurs chameaux pour assurer le pahsles grains vers Alger. Les habitants
du Sersou n’étaient donc pas de vrais nomadegjpilssavaient des occupations agricoles.

Cependant, le Sersou, a été de tout temps le pagsuéil pour les nomades du sud
(Aflou, Laghouat et Ouargla) et les transhumantBpéfa.
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IV.2.1. L’'organisation de la transhumance
1- Pendant la période coloniale :

Elle se faisait empiriquement, a partir d’'une eigg@e acquise d’année en annee.
Parmi les tribus qui estivaient au Sersou, les d@&thles Said Atba, originaires du Sahara. Les
premiers installés en hiver dans la région de Laghet les seconds dans celle d’Ouargla.
Des confédérations des Ouled Nails venaient delalAtSaharien. Les Larba Chéraga
s’installaient dans la région de Tissemsilt et Kistines Larba Gheraba dans les douars Béni
Lent et Ouled Ammar. Les Said Atba campaient dassQuled Lakred et les Aouisset. Les
tribus sahariennes se déplagaient en entier avuechef, c’est le vrai nomadisme. Les autres
tribus ne pratiquaient que le semi nomadisme.
Photo N°1.

Route de Trézel, nomades
(Source : Photo de 1905 in AGUILAD2)
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Encadré 1.

En 1922, le rapport de I'officier chargé de la silfance de I'achaba (cité par Perrin, 196
mentionnait 34000 nomades au Sersou, dont 700(aLetri$aid Atba, 10 000 Ouled Nails et 17
appartenaient a d’autres tribus. Les nomades prgsséla nécessité de nourrir leurs troupeaux
n’hésitaient pas d’acheter le droit de pacage argaen laine, beurre et mouton aux Ouled Lak
notamment. Les colons louaient également leursrobawn franc I'hectare en moyenne. « L'arr
des nomades permet de fructueuses transactiofsssmarchés du Sersou, comme le montre le b
commercial établi par le lieutenant Gaude » (c@téRerrin, 1960) dans un rapport sur la migraties
Larba en 1922.

Vente :

- 60 000 MOULONS (25 frANCS) ... iuuitieie et v e e e e e e e e e e e eeeees 1 500 000
- 1 000 chameauX (BOfTANCS)... ... cuiunie it et e et e et e e e 80 000

- 5000 quintaux de dattes (40 franCs).......c.coeiiiiiiiiii i e e 200 000

- 5000 BUrNOUS (35 franCS)... ... uuuii ittt e e e e e e e e 175 000

- Argent gagné en effectuant des transSpors.............coeeviiiiiceee e e 1 955 000
TOLAl UES VENTES. ...ttt e ettt e e e e e e ettt e e e eebe e e e e e e e e e s naaeees 2.405 000
Achats :

- 70 000 quintaux de bIE (28fTanCS)....cc..uuiuieiiiie e e e 1 960 000
- 12 000 quintaux d’'orge (16.5 franCs)........c.cooiriii i e 192 000

= ACHALS VLS. .. e - 100 000
TOtAl AES ACNALS. ... ittt e e e e e 2 252 000

Le bilan se soldait par un bénéfice pour les Lagtfe a I'argent gagné en effectuant

0)
00
ils
red
vé
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transports de grains pour les colons.

Photo N°2

Ain Guesma, moutons au piturage

(Source: Photo de 1939 in AGUILAD2)

Jusqu’a nos jours, l'activité principale du Sersmi demeurée I'élevage ovin par

excellence, comme le montre bien la photo qui suit.
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Photo N°3

L'élevage ovin, premiére activité dans la steffjeoto prise a Sidi Abderrahmane
(Nous méme, 05 Avril 2014)

2- Pendant la période actuelle :

Aprés l'indépendance, et avec I'avenement dealuéion agraire et notamment sa
troisieme phase durant la quelle fut formulé ledeastoral” (1975), toutes les terres de
statut domanial, communal et « Arch » furent vesséu Fonds National de la Révolution
Agraire (FNRA) et devinrent ainsi propriété de BEta I'exception des terres mises en valeur
qui gardent leur statut privé (Loi 83-18 du 13 a@@83 portant Accession a la Propriété
Fonciére Agricole (APFA). Mais une loi plus récefii@ 90-25 de novembre 1990) portant
orientation fonciére (voir Encadré 2), confirmeptapriété de I'Etat sur ces terres. Cependant,
les pratiques locales indiquent que l'autorité tldmis y est restée inchangée. Le “prix de la
paix”, c’est ce que verse l'acquéreur de ces tesraiu droit d’'acces aux paturages, aux
acteurs locaux. C’est ancestral. La coutume fagt@pidroit de la tribu tend a devenir un droit
de propriété.
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Encadré 2

Loi 90-25 du 18 novembre 1990 portant orientationcfére. Référence : journal offici
n°49 du 18 novembre 1990.p13.
Art.1. La présente loi a pour objet de fixer la cdasise technique et le régime juridique
patrimoine foncier ainsi que les instruments dliméation de I'Etat, des collectivités et organisn
publics.

CHAPITRE |
DE LA CONSISTANCE TECHNIQUE DU PATRIMOINE FONCIER

Art .3. Outre le domaine public naturel, la consistaacanique du patrimoine foncier comporte :

- des terres agricoles et a vocation agricole ;

- des terres pastorales et a vocation pastorale ;
- des terres forestiéres et a vocation forestiere ;
- des terres alfatiéres ;

- des terres sahariennes ;

- des terres urbanisées et urbanisables ;

- des périmetres et sites protégés.

SECTION 2
DES TERRES PASTORALES ET AVOCATION PASTORALE

Art.11. Constitue, au sens de la présente loi, une paistorale, toute terre de parcours couvertesd
végétation naturelle dense ou clairsemée compredesitplantes a cycles végétatifs annuels
pluriannuels ainsi que des arbustes ou des arlm@safiers et qui est exploitée d'une fag
pluriannuelle pour le pacage des animaux.
Art.12. Constitue, au sens de la présente loi, une devocation pastorale, toute terre dénudée ¢
pluviométrie est égale ou supérieure a 100 mm @sulte d’anciens paturages dégradés ou
peuvent étre, par des techniques appropriées,urést@t repeuplés d’espéces végétales telleg
citées ci-dessus.

CHAPITRE 1
DU REGIME JURIDIQUE ET DES CONTRAINTES PARTICULIERE

SECTION 1
Paragraphe®l
Des biens communaux

o

du
nes

un
ou
on

U la
qui
que

Art.24. Les biens fonciers et les droits réels imnietsil appartenant a I'Etat et ses collectivités

locales relevent du domaine national.

Le domaine national est constitué :

Des domaines public et privé de I'Etat ;

Des domaines public et privé de la wilaya ;

Des domaines public et privé de la commune.
Art. 25. Les biens du domaine national qui, en ragmteur nature ou de la destination qui leur
donnée ne sont pas susceptibles d’appropriatimégrcomposent le domaine public. Les autres b
du domaine national constituent le domaine prive.
Art .26. Dans le cadre général des dispositions deékepte loi, les regles relatives a la consistdac

est
iens

el

formation et la gestion du patrimoine foncier reletvdu domaine national sont définies par une

|égislation particuliére.
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Photo N°4

E . i - -

En Algérie, les terres de parcours sont juridiquante propriété de I'Etat. Pour les
terres mises en défens c’est l'autorisation du Vdaili décide de l'ouverture ou non des
locations de ces terres. En effet, aprés le chla délimitation des zones de paturage par
les services du HCDS, la DSA et la conservationfdeds, le président de chaque commune
s’engage dans l'opération de location sur la base demandes déja exprimées par les
éleveurs.

De ce fait, pour une maitrise et une prise en @affpctives des problemes liés a la
transhumance, I'Etat a préconisé des mesures régtaires et un dispositif d’observation et
d’évaluation appropriés pour bien encadrer la transance (circulaire interministérielle
relative a la transhumance : MADR, 1999). En effat,transhumance ne doit pas étre
spontanée et anarchique, mais elle doit au coetrgiintégrer dans une organisation
économique, technique et sociale de I'exploitatd@s paturages. Les déplacements des
éleveurs et des cheptels se font généralement wame de tentes appartenant a des
personnes apparentées, qui désignent un responshabigé d’accomplir les formalités
administratives, de procéder a I'avance a la reaissance des lieux de paturage. Ainsi, les
éleveurs doivent justifier de I'état sanitaire darl cheptel par la présentation d’'un certificat
vétérinaire attestant la bonne santé des animauapgbrtant les vaccinations obligatoires
effectuées. Pour les parcours non mis en défeagtofité est souvent fragmentée par la
superposition de structures coutumiéeres et admatiiges et les disparités régionales dans
les modes d’exercice du pouvoir sont fréquentes.
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La formulation du mode de négociation entre legjesade parcours et les autorités
locales est a cet égard cruciale. La coopératidre emdividus est basée ici sur le recours a
des institutions formelles et informelles crééegeffet, mobilisant le lien social.

Ce sont généralement des relations de famille auniié constituées de longue
date. La gestion de la ressource a acces libre awec rivalité des utilisateurs est
subordonnée a lintervention d’institutions effieac C’est, justement la constitution de
réseaux qui est constatee.

La wilaya de Tiaret est constituée de 1.365.000dkasteppe (DSA, 2011),
390.000ha de terres mises en défens dont 11.90@ Ipérimétres de plantations pastorales.
Les terres mises en défens sont sous la surveaillpaananente des gardiens engagés par le
HCDS. La conservation des foréts et la DSA de layai visitent ces terres et désignent les
périmetres pouvant étre exploités. Les communesetoges, chacune par les superficies
correspondantes, entament I'opération de locatenpmhcages aprés ouverture officielle par
le wali. Les transhumants des régions de LaghotaDuargla apprennent la date de
I'ouverture des mises en défens par le biais des ammembres de la famille qui visitent le
marché a bestiaux. En effet, le « crieur » anndacdate sur le marché plusieurs jours
avant ; les éleveurs concernés se contactent [gghtihe et tout le monde est au rendez-
vous. On remarque la, le poids des relations peedtas et de 'inscription aux réseaux qui
commandent la coordination dans I'organisationdfggdacements.

Les recettes collectées a partir des locationsedet@rres sont versées a raison de
70% dans les caisses de la commune et de 30% aatecdontrésor public. A signaler que la
commune de Ain Dheb a toujours cumulé le maximumedettes, vue I'’étendue importante
de la steppe dont jouit la région ainsi que la itgiale ses plantations, tres recherchées par
les transhumants. Dans la wilaya de Tiaret, lasttamance s’effectue sur deux périodes
dans l'année, la période hivernale qui s’étale duindvembre au 31décembre et la période
printaniére qui s’étale du’avril au 30 juin. Le montant de la location desés est de 1000
DA/ha pour les terres mises en défens, il est @ 2ZDA/ha pour les terres de plantations

pastorales.
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Tableau N°3: Bilan de I'opération pacage dans les périméamesen défens dans la wilaya
de Tiaret (campagnes 2006-2010)

Superficies | Superficies Nombre
Campagnes mises en exploitées Nombre de tétes Charge Recette
défens (ha) (ha) d’éleveurs ovines (téte/ha) | (1000 DA)
2006 /2007 199.088 19.600 52 40.120 2,04 19.600
2007/2008 135.900 61.340 353 148.223 2,41 61.340
2008/2009 146.760 57.850 344 130.758 2,26 57.850
2009/2010 190.028 71.406 425 165.15$ 2,31 71.606

(Source : DSA, 2011)

Il ressort du tableau n°2 que les terres misesééend subissent des rotations pour
la régénération des plantes et le repos, et qebdege animale par hectare de terre est en
moyenne de deux tétes. On remarque que la camp2@De&/2008, marquée par une
sécheresse, a enregistré le maximum de terresslqdéeo) par rapport aux terres mises en
défens, et que la charge animale a été pres detéteis/ha. Pour la campagne 2009/2010, en
plus des terres mises en défens, il y avait unmadre de 200 ha de plantations pastorales qui
a été cédeé a un éleveur possédant un cheptel dee&) ce qui fait une charge de trois
tétes/ha. La durée du séjour sur les plantatioe®pes est différente de celle sur les terres
mises en défens ; elle est de deux mois au lietraie pour la période printaniere et d'un
mois au lieu de deux pour la période hivernale.gddant, le montant de la location est deux
fois plus élevé (2000 DA/ha au lieu de 1000 DA/RQur ce qui est des recettes collectées
de la transhumance, elles doivent servir a aménkgecouloirs de transhumance, qui
doivent étre bien équipés en point d’eau, en hegbesn toute commodité pour le pasteur et
son troupeau.

Sur les terres non mises en défens, soit a peulpt&s.000 ha pour la campagne
2009/2010, on assiste a des locations de particaliparticulier. Ces terres ont un statut
juridigue Arch ou public, et relévent donc de lagmiété privée de certaines tribus ou du
domaine public de la commune. Les campements suefees publiques sont gratuits mais
peu attractifs puisqu’ils se font sur des sols pesivCe qu’il ne faut pas oublier, c’est I'effet
des innovations techniques et des changementsugotias déplacements ne se font plus a
pied et pendant de longues périodes : au contri@iréansport des troupeaux se fait par
camion, le réseau de commercialisation est biereldppé et plus étendu, et les éleveurs
assurent des apports de fourrage ou d’aliment er&a leurs animaux. Par ailleurs, méme

sur les terres de mise en défens, des groupearghtrmants peuvent installer leurs tentes et
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séjourner le temps qu’ils veulent, sans que persar@nleur impose la moindre taxe sur les
parcours exploités. C’est ce que nous avons notandwunotre enquéte. Il s’agit la des
groupes des Ouled Nails qui sont d’'une richessemparable en effectif d’animaux, en
matériel de transport et en moyens financiers. ttibsis venues de la région de Tiaret et
d’Ouargla, pour camper sur la steppe de Sidi Alzdenane, et que nous avons enquéte,
avouent que des agents des services de la commuhe HCDS sont en complicité avec
cette tribu et la favorise malgré les textes etdes Pour ce qui est des terres communales et
domaniales, juridiquement, elles sont le bien &tak, mais elles sont gérées, sur la zone de
notre étude, par la communauté tribale. Tous legeéirs de la région ont droit d’accés aux
parcours, pour la survie des animaux mais pas yoeiactivité agricole.

Photo N°5
=

Présence de camion sur la steppe dans la régiSowlgueur.
(DSA, Juin 2010).
Photo N°6 Photo N°7

.
L
——

Tente en plastiue et présnce du camion surpaste Tentes en plastique sur la steppe de Sidi
de Soug Abderrahmane
Source: (DSA Tiaret, juin 2010). Source : (Nous méme le 05 avril 2014)
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IV.3. LE MARCHE ET LES TRANSACTIONS

Dés 1845 (Aguilla, 2002), un marché important seaitele lundi a Tiaret. Les
principales transactions concernaient les céréldedaines et les moutons. Ce commerce a
contribué a augmenter les richesses de la régianeet pour effet 'amélioration de la race
ovine par la sélection de béliers. Aprés les majtdm laine et les céréales, venaient tapis,
djellabas, haiks, chevaux et objets de sellerie.

Un compte rendu datant de la deuxiéme quinzaineaie1848 (AGUILA, 2002)
donne le nombre d’arrivages au marché : 965 quinteublé, 1600 quintaux d’orge, 1167
bceufs, 336 veaux, 21.500 moutons, 1870 chevres,té¥d, 328 tissus de laine et 1520
vétements arabes.

Il faut dire que les voies de communication n'éitiipas tres développées, Tiaret
n'étant alors desservie que par des voies mulstiggticables seulement aux cavaliers,
piétons et bétes.

Photo N°8

-

L e

Trézel 1957. Un jour de marché.

(Source : AGUILLA, 2002)

Ce marché de Tiaret qui fit la réputation de léevdlera concurrenceé a la fin du siecle
par celui de Trézel (Aguilla, 2002) soit le marciguel de Sougueur qui est d’envergure
nationale.

En effet, on assiste actuellement & un mouvemestitnportant chaque vendredi
soir, I'arrivée des échangistes se fait remarquéa gille de Sougueur regorge de veéhicules
des quatre coins du pays, vu les immatriculatioasceds derniers. Tous les commerces

marchent.
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IV.4. CARACTERISATION DES ACTEURS DE LA FILIERE

Les échantillons pris pour les trois types d'actguésentent des tailles de I'ordre de
42, 8 et 10 individus respectivement pour les élesjeles maquignons et les bouchers Ces
groupes d'opérateurs ont des taux d'échantillonddfggents selon la taille de la population
mere.

Tableau N°4 :Taille de I'échantillon des types d’acteurs déllare ovine a Sougueur

Acteurs Taille de I'échantillon Taille de la population mére
(Individus) (Individus)
Eleveurs 42 400
Maquignons 8 50
Bouchers 10 25

(Source: Enquéte, 2009/2010.)

Les taux d'échantillonnage sont donc de 10,5%68€ dt de 40% pour les éleveurs,
les maquignons et les bouchers. Pour les élevews miavons pris, comme population mére,
que les éleveurs de deux communes sur quatre,anaisles trois types d’élevage, a savoir,
sédentaire, semi sédentaire et transhumant. Peumbguignons, cette population mére
représente les maquignons de la région de Souguewperent régulierement sur le marcheé

chaque semaine.
IV.4.1. Les éleveurs :

Le premier maillon dans la chaine de productiodeetommercialisation des ovins
est I'éleveur. Premier fournisseur du marché, nhplg la fonction de production d’ovins
destinés soit a la consommation, soit a I'engraiesé ou a l'utilisation comme animaux
reproducteurs. Les résultats de la présente étadeomcerné un échantillon de 42 éleveurs,
répartis sur deux communes de la Daira de Soud&ewgueur et Tousnina). Ces éleveurs
présentent une caractéristique commune concereanveéau d'instruction. En effet, 80% du
total n'a aucun niveau d'instruction et le restm aiveau primaire, mis a part deux individus
qui ont le certificat d'études primaires et un qusubi une formation de technicien dans
I'agriculture. Ces acteurs se caractéerisent aumsupe pyramide d'age plus élargie vers le
sommet et I'ancienneté moyenne dans l'activitése sutour de 30 ans.

Deux groupes d'éleveurs peuvent étre distinguédomation de leurs activités

principales.
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Tableau N°5 :Lesprincipales activités des éleveurs enquétés.

Activités principales Nombre d'éleveurs
Eleveurs/naisseurs 05
Eleveurs/naisseurs/engraisseurs 37
Total 42

(Source: Enquéte: 2009/2010)

A- Eleveurs/naisseurs Individus qui ne font que I'élevage ; ils acheemnde petits
lots d’animaux au souk quand ils ont besoin d'argenr acheter du fourrage pour leurs bétes
ou pour rembourser leurs dettes (crédits agricoles)

Quand ils disposent de moyens, ils achétent ddssbpeur renouveler leur troupeau, c'est-a-

dire pour remplacer les animaux réformés.

B-Eleveurs/naisseurs/engraisseurs: Ce sont des éleveurs qui pratiquent
I'agriculture en méme temps que I'élevage en auitivpar exemple, orge et blé pour leur
propre subsistance et pour la vente. lIs cultiaersisi de I'orge pour l'alimentation du bétail.

Selon I'étendue de leur exploitation, ils peuvemiwvtir leurs besoins en fourrage
pour I'hiver (orge/paille). lls achétent des bresistées, vendent plus tard les agneaux et
remplacent les brebis réformées.

Pour ce qui est de la superficie agricole totale ebegploitations enquétées, elle est
faible a moyenne et ne permet pas une agriculivezgifiée, vu son caractere pastoral.

Par ailleurs, pour ce qui est du type d’élevageate4?2 éleveurs, il est a noter que,
25 éleveurs sont sédentaires, 4 sont transhumariésreste de I'échantillon (soit 13), est
constitué d'éleveurs ayant un type d'élevage m@&édernier mode d'élevage concerne les
groupes d’éleveurs qui possedent plusieurs troupdas uns sont gardés sur les lieux de
résidence des propriétaires, les autres se dépladanrecherche de I'herbe avec les bergers
nomades.

Pour la totalité de I'échantillon étudié, la tatles troupeaux ovins varie de 100 tétes
a plus de 4 000 tétes. La limite supérieure nastdefinie, car pour tous les éleveurs, déclarer
I'effectif réel de leur cheptel est un sujet talsow lequel il n'est pas possible d'obtenir une
information précise. A cet effet, nous avons opié@rpune répartition de ces éleveurs en trois

classes distinctes selon I'effectif du cheptel (ai 6)
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Tableau N°6: Les classes d'éleveurs sur la base des effectifs.

Classes Petits éleveurs (100- Moyens éleveurs Grands éleveurs Total
250 tétes) (251-500 tétes) (501 et plus)
Nombre 42
) 20 14 8
d'éleveurs

(Source: Enigpsé 2009/2010)
IV.4.2. Les maguignons:

Dans le systeme d’échange des ovins, les maquigsmmisdes intermédiaires qui
exercent une fonction de médiateur entre les ptedug et les transformateurs. Cette fonction
englobe les transactions suivantes : l'achat etel@nte, la collecte et si nécessaire le
stockage, l'engraissement et la redistribution desnmaux. Les maquignons enquétés
appartiennent a la commune de Sougueur. La totditées acteurs achetent des ovins pour
les engraisser avant de les revendre, donc iledess tous des batiments d'élevage.

Le role d'intermédiation que jouent les maquignomsstitue une activité principale
chez 4 maquignons de notre échantillon, alors qaer ge reste, elle est pratiquée
occasionnellement, c'est-a-dire pendant des pé&ribieéa déterminées.

L'intervention sur le marché des ovins constituecda seule source de revenu pour
ces 4 maquignons, au moment ou les autres exemenparallele d'autres activités
génératrices de revenu telles que le batimentnltadtration, I'agriculture, la boucherie et
autre.

Pour le rayon d'action, seulement 2 maquignonsrseeht dans leurs transactions au
souk de Sougueur hors période de I'Aid, vu le partsqui est bon marché et la distance qui
sépare le souk de Sougueur des autres souks dmgitanr Les 6 autres maquignons se
déplacent vers les centres de vente d'animaux taudemaine, samedi a Sougueur, lundi a
Tiaret, mardi a Medrissa et mercredi a Ain Dhebvtahdia. Ces déplacements sont constatés
chez 100% des maquignons durant la période de BAiteur rayon d’action peut alors
dépasser les 600 km.

La fréquence d'engraissement est variable selomé&piignons. Elle se situe entre
une et trois fois par an. Pour la durée d'engraiesg elle est trés variable allant d'une
semaine a quatre mois selon le besoin. Pour &g elites sortes d’engraissement, il y a celui
a l'orge, c'est le plus codteux, son résultat adtdnne qualité de la viande. Celui au mais
pousse l'animal a avoir beaucoup de graisse. Efdimgraissement a base de concentré ne
revient pas aussi cher et I'animal fait beaucouprdesse et atteint une taille trés attirante et
donc méme son prix est conséquent. (Zoubeidi, 2006)
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IV.4.3. Les bouchers :

Les bouchers sont les détaillants de la commesei#n des viandes. Ils achetent les
animaux vifs pour les abattre eux méme dans l'alvadtl la « tuerie ».

L'échantillon des bouchers concernés par I'étudept® 10 acteurs, opérant tous
dans la commune de Sougueur la ou il y a la setderie » de toute la Daira. IIs représentent
40% du total des bouchers (soit 25 bouchers) deolmmune urbaine de Sougueur.
L'ancienneté moyenne de ces bouchers dans le matierde 6 mois a 38 ans. Parmi les 10
bouchers enquétés, seul I'un d’entre eux possédechambre froide d’'une capacité de 20
carcasses, trois parmi les 9 restants activenivaaun du marché couvert de la ville et n‘ont
méme pas de refrigérateur. Le reste de I'échamti(smit 6), ont des boucheries avec
présentoir, une belle vitrine et des congélatetirgéfegérateurs pour conserver la viande au

moins deux a trois jours.

IV.5. COMPORTEMENT ET STRATEGIES DES ACTEURS

Sur les marchés se confrontent difféerents opératewleveurs, maquignons,
bouchers et consommateurs. Les uns et les autoes, Satisfaire leurs propres objectifs,
développent des stratégies en fonction de leurs enmyfinanciers, de transport et
d’engraissement.

A priori, tous les intervenants sont égaux. Néamsioicette égalité reste une
condition préalable au niveau juridique. Pour les€urs et les maquignons, il n‘existe pas de
réglementation concernant la profession, mais f@groupe des bouchers, il y a l'inscription
au registre de commerce qui regle l'acces a la aoiatisation de la viande. Au niveau
economique, un rapport de force s'établit entrétdmngistes et conditionne leurs gains et/ou
leurs pertes. Ce rapport de force dépend de latmtstocial, de leur pouvoir d'action dans
l'espace et dans le temps et des moyens finangiekslisés lors de I'échange (Zoubeidi,
2006). La fixation des prix sur le marché dépeng@manence de I'état du rapport de force
entre les offreurs et les demandeurs, qui s’exprinselon la structure des marchés, a
plusieurs niveaux :

- avant de se rendre au marché pour écouler ou rito@nseur cheptel.
- pendant la période d'observation des offres etldesandes sur le marche.
- durant la négociation proprement dite des transasti

La possibilité de choisir les parametres de lastation dépend fondamentalement de la
capacité de différer le moment de la transactiajepée.
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La capacité de différer une transaction dépend lEins en liquidités liés a
l'importance des transactions monétaires urgergaspursement de dettes et achats de bien
de consommation et de production), des liquidiiépahibles et du gain attendu de l'activité.
La spéculation sur le marché est un processus exe gt risqué. Elle consiste, dans I'objectif
de maximiser le gain lié aux transactions, a stmld fonctionnement du marché et au bout
d'un certain nombre d'intersections, compte tersiid®rmations disponibles a choisir un
moment, un montant et un prix (éventuellement wdpit et un partenaire échangiste) pour
effectuer une transaction. Le producteur ne pewicidpr que de maniére marginale;
I'essentiel de ses ressources est alloué a lt@ctixaductive. Celle ci impose la recherche des
prix rémunérateurs, ce qui constitue une contragnta commercialisation. Cette situation
contraignante pour les petits éleveurs constitueatout pour les gros éleveurs et les
maquignons dont la fonction est d'arbitrer danteheps et dans I'espace pour tirer profit de

I'échange méme.
IV.5.1. Développement de I'opération d’engraissemén

Le systéme de production dans la région de Tiaseere majorité de type mixte :
semi intensif. Pour les producteurs qui sont éleséagriculteurs, les facteurs de production
notamment les céréales (orges en priorité) sopbdibles sur I'exploitation.

Cependant, méme si I'aliment est disponible auaivde la ferme et en quantité
suffisante, la meilleure stratégie d’engraissenesttde ne prendre parmi les animaux de
plus d’un an que les biens portants, et sans psanadépasser 30% du cheptel. Car le role
principal du cheptel est: i) la génération de naxgemonétaires et de la sécurité alimentaire
des exploitations par la vente d’animaux sur pipdsr I'achat de vivres mais également
'autoconsommation des produits notamment la laiimel’accumulation de capital par la
taille du cheptel qui est un signe de statut saiaine épargne facilement mobilisable en cas
de besoin ; iii) comme source d’intrants a traverdisation de la fumure organique.

Dans ce contexte, le développement d’animaux dechHmyie ne doit pas
compromettre les autres fonctions, principalenti@ribnction reproduction qui est a la base
de I'accumulation du cheptel et ainsi de la consth d’'un capital et d’'une épargne pour
I'agro pasteur.

Les producteurs procedent ainsi a un arbitrage datcroit numérique du cheptel et

les revenus tirés de la vente des animaux engsaissé
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Selon les producteurs, les principaux bénéficedsvisont la reproduction avec la
naissance de trois agneaux tous les deux ansumsaitgneau et demi par an. En réalité,
'opération d’engraissement est pratiquée dansuésigtotalité par des intermédiaires durant
toute I'année, par contre les éleveurs ne font ge&apour satisfaire les demandes de certains
clients potentiels qui, par la force des choses pig I'habitude de s’approvisionner a
I'approche de I'Aid chez ces producteurs. C’est torene de contrat tacite mais qui reste
pratiqué de longue date, sans qu'il soit altéréljpae ou par l'autre partie. La relation de
confiance est a la base de ce contrat bilatéral.

L’'analyse du fonctionnement des exploitations d/alge enquétées et des modes de
commercialisation des produits ovins adoptés pmatdeurs nous a permis d’identifier trois
types de stratégies: les éleveurs naisseurs, llgeuEs/naisseurs/engraisseurs et les

engraisseurs non éleveurs.

a)Les éleveurs naisseurs :

Ce type est constitué de 5 éleveurs dont la tétdis exploitations, est de petite a
moyenne taille (10 a 65ha), ils produisent des agxet les vendent sans engraissement.

Les chefs d’exploitations sont marqués par un &jgtivement avancé avec une
moyenne de 62 ans, un maximum de 72 ans et un mmnirde 30 ans, un taux
d’analphabétisme élevé (60%) et un taux d’'intégratlans d’autres activités extra agricole
tres faible (20%). En effet, un seul éleveur palesi cing, le plus jeune, travaille dans le
batiment, mais pas a plein temps ; il peut aingbreeurer un revenu qui n’est pas régulier
mais qui peut l'aider a subvenir aux besoins dé&faille. La taille moyenne du troupeau
varie de 65 brebis dans la petite exploitation ab®8bis dans I'exploitation de taille
moyenne et a plus de 150 brebis dans celle de gtailte.

La race ovine élevée dans toutes les exploitatestsla Rembi connue par sa
rusticité, son adaptation a la transhumance, amatlide la région et pour sa bonne
constitution en poids. L'alimentation des ovinsas exploitations se fait sur les parcours
naturels, c’est bien le mode extensif. Cependamtpé&riode de faible précipitation, les
quantités distribuées se font en fonction de I'dgd’animal, variant de 250 g d’orge/jour
pour un agneau a un 1 kg/jour pour une brebis loéligr.

D’autre part, ces cing éleveurs/naisseurs hableméme commune (Tousnina) ;
ils sont en contact relativement permanent et @gué la gestion des ventes et de

I'approvisionnement aux deux jeunes et instruitgohupe ; ces deux acteurs se rapprochent
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des institutions étatiques telles que C.C.L.S athambre d’agriculture et ils sont presque
toujours sur les marchés a bestiaux de Souguede diaret pour s’'informer sur le niveau
des prix. Le point abordé ici concerne le poids ré¢etions personnelles des transactions. La
confiance contribue a réguler les anticipationsest comportements des partenaires de
I'échange, a assurer des transferts d’informatioe fixe entre eux et a faciliter la résolution
collective des problemes. Elle contribue de ce faitéduire I'incertitude transactionnelle et
crée des opportunités pour I'’échange de biens sedeces qui sont difficiles a payer ou a
garantir contractuellement (Diey, 2006), le tempbexpérience jouent un role déterminant
dans la décision de coopération. La coordinationféit appel a un mécanisme de contrat
implicite et la participation de réseaux (familiahtre autres) permettant d’asseoir la
confiance entre les différents acteurs.

Les ventes, pour ce groupe d’éleveurs sont regesupg periodes de forte demande
et de prix élevés telles que le Ramadhan et I'Alles sont échelonnées selon les besoins de
la trésorerie. Le choix du lieu de commercialigatiet de ce fait le type de circuit de
commercialisation, se fait selon le mode de verdggréupé ou échelonné), I'effectif total a
mettre en transaction et la disponibilité des msy@a transport. Ainsi, pour les éleveurs les
plus éloignés du souk, les ventes échelonnéesrgerfs souvent sur I'exploitation. Cela
leur permet d’économiser les frais de transpo#g,téxes d’entrée au souk et bien d’autres
charges. Les relations de groupe et l'inscriptitioimelle au réseau ont permis de mettre en
circulation l'information que ces éleveurs ont lalonté de vendre. Le role des relations
personnelles, comme le souligne Granovetter (18%8ye faciliter la rencontre de I'offre et
de la demande a travers la circulation de l'infaioraet I'organisation des transactions. La
coordination entre les éleveurs a aidé a suppriesecolts de recherche d’'un partenaire pour

I’échange de leur bétail et donc a réduire lessdattransaction.
b) Les éleveurs/naisseurs/engraisseurs :

Ce type regroupe les éleveurs spécialisés danmthugtion et I'engraissement des
ovins; il est composé de 37 éleveurs (soit 88% l@ehantillon enquété). Les

caractéristiques de ce groupe sont réesumées dtatddau suivant :
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Tableau N°7 : Caractéristiques des éleveurs, des exploitatiods &pe d’élevage

Age moyen 30 —45 ans 45 -60 ans + 60 ans
des éleveurs 9 (24%) 21 (57%) 7 (19%)
Sans terre 10 - 65 ha + 65ha
S AT (ha)
4 (11%) 17 (46%) 16 (43%)
Taille du troupeau 100 - 250 251 - 500 +501
(tétes) 15 (40,5%) 14 (38%) 8 (21,5%)
5 Sédentaires Semi sédentaires Transhumants
Type d’élevage
20 (54%) 13 (35%) 4 (11%)

(Source : Eéatps 2009/201)

Ce groupe d’éleveurs se caractérise par un agemugy€3,5 ans avec un minimum
de 30 ans et un maximum de 78 ans, un taux d’aab&itsme moins élevé (32%) que celui
enregistré dans le premier type ; 75% des expioitatsont de taille moyenne a grande et
11% des éleveurs sont sans terre et pratiguentatsshumance. La taille moyenne du
troupeau varie de 68 brebis dans la petite expioitaa 280 brebis dans celle de taille
moyenne a plus de 900 brebis dans I'exploitationgcinde taille. La Rembi est la race
prédominante ; elle est présente chez 86% desukevE€’est une race qui se préte bien a
I'engraissement et qui est trés demandée pouttdadi& I'’Aid pour la qualité et la saveur de
sa viande trés tendre. La présence de la race @uédidl est estimée chez 14% d’éleveurs
de ce groupe d’échantillon.

En effet, 5 éleveurs du groupe avouent avoir élav®uled Djellal et I'engraisser
pour I’Aid. C’est pour, en fait, répondre a des cmendes exprimées quelques mois avant la
féte par des consommateurs ou acheteurs du cengrayd (Tizi-Ouzou en particulier).

Chacun de ces éleveurs dispose d’un carnet ounstées les quantités ou effectifs
demandés, avec les noms des personnes, ainsi tygeleu catégorie d’animaux a préparer
(antenais et bélier en général). C’est une formeatdrat tacite qui montre le poids de la
confiance dans les relations bilatérales entre atpérs de la filiere. Le mécanisme de
confiance dans les relations entre éleveurs ettewtse des régions extérieures porte
également sur la reconnaissance de la crédibditéirtermédiaire ou partenaire échangiste
qui assure la connexion entre 'amont et I'avalaigliere.

Le maquignon remplit ainsi, en plus de sa fonctiengarant des transactions, une
fonction de commercant. Car il doit vendre ce chlegt d’autres clients et sur d’autres
marchés et a des prix plus élevés. Dans ce caggdee fl'intermédiaire agit en qualité

d’agent et le producteur en qualité de principastcainsi que, I'intermédiaire a des colts
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d’agence a payer. Ces colts se résument dansleslé déplacement, de recherche d’un
partenaire, de versement d’acompte au productewr |paassurer sur la commande et pour
garder le capital confiance déja établi.

Le recours a la théorie de I'agence permettra diguer le choix des producteurs
d’ovins des circuits de commercialisation et defeaifs proposés a la transaction et a
I'’échange, notamment en période de forte demarelen$a théorie des codts de transaction,
I'information est parfaite mais colteuse sur lechar la vente sur I'exploitation est un mode
alternatif de fourniture d’ovins qui peut se sulostr au marché, mais qui suppose engendrer
des colts de transaction liés a l'opération d’apigionnement. Le contrat, qu'il soit
implicite ou explicite passé entre I'éleveur eht&rmédiaire permet une économie aux deux
parties. Cependant, selon la théorie de l'agen®@s deux parties ont des intéréts
contradictoires, les éleveurs cherchent & maximiger revenu, et les intermédiaires a
dépenser le moins possible pour un produit de bauadité qui pourra leur dégager une
marge importante.

Néanmoins, face aux incertitudes, les acteurs deidee, de I'amont a I'aval ont
recours a deux mécanismes de coordination : lesaué&set les contrats implicites. Ces deux
mécanismes contribuent & asseoir la confiance shgitent la stabilisation des liens
marchands. La confiance est au cceur des ttamsscpour la réduction des asymétries
d’'information et I'opportunisme des partenairelioqués dans les échanges d'ovins. La
confiance permet de transformer les engagementdématiques en engagement crédibles,
la confiance assure donc tout a la fois la formaoitatet I'exécution de I'engagement
contractuel (Karpik, 1996). Les 32 éleveurs (86% téchantillon) pratiquent
'engraissement pour les fétes religieuses : RamatiAid et le pélerinage (retour des
hadjis), En effet les 3/4 des ovins engraissés gemtius pendant la période de I'Aid sur le
marché de Sougueur ou sur d’autres marchés dangillgs limitrophes : Djelfa, Saida,

Sidi-Bel-Abbes. Le circuit de commercialisation ésttype long a trés long.

c) Les engraisseurs non éleveurs :

Ce type regroupe 5 maquignons de [I'échantillon ét&ju 3 bouchers de
I'échantillon de I'enquéte et des engraisseurs rgisont ni maquignons, ni bouchers, ni
éleveurs non plus. En effet, notre travail deaierr nous a permis de rencontrer des
opérateurs dans l'activité d’engraissement mais ot aucune fonction reconnaissable
dans I'élevage, ni I'agriculture. Ainsi, ce sonsdmportunistes qui possedent de lI'argent et

qui ont des lieux ou ils peuvent faire le suiviegardiennage d’'un cheptel assez important
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pour la conjoncture de I'Aid. Il s’agit particul@ment d’'un groupe formé de cadres
supérieurs, fonctionnaires occupant des postels aomt bien rémunérés. En fait, il s’agit de
trois docteurs vétérinaires, dont deux titulairaswddoctorat et qui enseignent au niveau de
I'institut vétérinaire de l'université de Tiaretnldocteur vétérinaire qui a ouvert un cabinet
vétérinaire au niveau de la commune de Souguewrboacherie de luxe, trées moderne au
chef lieu de wilaya de Tiaret et possede un cheptiel conduit en extensif a Ain Dheb. On a
rencontré également, un ingénieur en urbanisméraugille comme cadre a la commune de
Sougueur. Ce dernier pratigue l'engraissement dessotoute l'année et fait méme
I'engraissement des veaux. UH"&engraisseur non éleveur, simple fonctionnaire aeai
de l'institut national de la formation professiotleede Tiaret ; ce dernier nous a beaucoup
aidé et nous a permis de suivre de pres ses charges produits pour un calcul du codt de
production (qui fera I'objet de la troisieme partie cette these). Cet acteur ne fait
I'engraissement qu’a I'occasion de I'Aid ; il a associé chez qui il laisse son cheptel et
auquel il confie le suivi et I'entretien de cesmaux en contrepartie du partage du produit
des ventes a 50%. On a eu la chance de rencoatisrcg groupe d’acteurs, un opérateur qui
développe la filiere caprine, mais on n’a pas psuere ; il enseigne a l'institut vétérinaire.
En général, les docteurs vétérinaires, qu’ils doifemctionnaires dans I'enseignement
supérieur ou autre, sont en majorité intégrés conacteurs dans la filiere (boucher,
maquignon ou méme éleveur).

De ce fait, le groupe d’engraisseurs non €leveurest constitué de 5 maquignons,
3 bouchers et 5 engraisseurs ni éleveurs, ni maqoiy ni bouchers, se caractérise par un
age relativement jeune, de 35 a 50 ans, un niveascdlarité assez moyen chez les deux
premiers groupes et tres élevé chez le troisiérmeapg, et une intégration tres forte dans
d’autres activités extra agricoles. Ces opératesord spécialisés dans I'engraissement et
dans la vente des ovins. Cette stratégie est agl@pt@use de la rareté des parcours et de la
faiblesse des ressources naturelles. L’interventiences engraisseurs est trés importante
pour la féte de I'Aid. En effet, leur role consisteendre possible la rencontre d’'une offre
dispersée et d’'une demande (de beaucoup de climstiEnment ceux du centre du pays),
relativement concentrée sur le marché de Sougluaustratégie adoptée consiste en I'achat
d’agneaux maigres et a bas prix mais de bonne ooittbse prétant bien a I'engraissement.
La fréquence d'engraissement est variable selom&epiignons. Elle se situe entre une et
trois fois par an. Pour la durée d'engraisseméatsiétend sur une période trés variable allant
d'une semaine a quatre mois selon le besoin. lyaeatles enquétes montre que ces

opérateurs disposent d'une assiette financiére tn@gortante, puisqu’ils pratiquent
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I'opération d’engraissement sur des effectifs aimpbrtants. D’autre part, nos enquétes ont
montré I'importance de 'association d’'une autrespane pour la division du travail. Le plus
souvent, un associé qui apporte soit le capital,lssavoir-faire, soit la connaissance des
clients, soit seulement la force de travail ; lapalrt des temps, il s’agit de personnes ayant
des liens de parenté.

L’effectif des animaux achetés pour I'engraissenvamie en fonction des batiments
et de I'espace disponible (garage, hangar ...) éa dapacité financiere ; il varie également
en fonction des prévisions de la demande et desnemmes. Cependant, les incertitudes sur
les ventes ne peuvent étre totalement écartédayetsion envers le risque est corrélée au
pouvoir de négociation. De méme que pour le graigeéleveurs/naisseurs/engraisseurs, il
s’agit de commandes exprimées par des acheteuwrdesgiels ils ont I'habitude d’échanger
ou qui sont recommandés par des personnes cordiessle modeéle principal/agent qui est
constaté mais avec des colts d’agence a suppoatele principal et par I'agent. Des colts
monétaires et non monétaires sont constatés.

Par ailleurs, dans le cas ou I'opération d’engesnsent porte sur des effectifs dont
on ne connait pas les circuits de commercialisatiea colts de transactions semblent
augmenter avec la distance a parcourir pour sereeti@ns d’autres marchés que celui de
Sougueur, comme ils augmentent avec le niveauisiggas associés a l'information limitée
sur les débouchés éloignés et la hausse des mbeslterche, de négociation et de suivi des
partenaires de I'’échange. Le réle du maquignonfimédiaire est, ici, primordial car c’est
I'élément catalyseur dans la réduction des coétdransaction en faisant des économies
d’échelle par rapport a la vente individuelle. Bfete parmi tous les engraisseurs, qu'ils
soient éleveurs/naisseurs/engraisseurs ou engresssen éleveurs, boucher ou maquignon,
I'organisation de la vente pendant les périodedétiess est assurée par des intermédiaires
gu’ils soient impliqués dans I'opération d’engraisent ou non. L'organisation de la vente
se fait en ciblant les marchés d’envergure natotels que ceux de Djelfa, Sidi-Bel-Abbés,
Oran, Alger et Tizi-Ouzou.
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CONCLUSION :

Les acteurs de la filiere ovine sont multiples, das conditions de vie différentes
du point de vue vulnérabilité et organisent lewgkations pour la survie sur un territoire
commun partageé entre plusieurs communautés et HliEtet se désengage d’'une maniere
ou d’'une autre, malgré les différentes réformedestoncier.

La confiance mutuelle entre les différents opénmatede la filiere facilite la
coordination et permet de réduire les colts deemtle de clients et de négociation.
L’expérience de production, d’engraissement etaemercialisation de I'éleveur n’est pas
ainsi déterminante dans l'acces aux marchés. khimiéeiaire joue le réle de médiateur des
informations spécifiques relatives notamment, atix, @ I'offre et a la demande sur les
marchés éloignés.

Pour le type d’engraisseurs non éleveurs, on remeagge les bouchers, a I'inverse
des maquignons pratiquent I'engraissement beauptugp pour le mois de Ramadan que
pour la féte de I'Aid. Les débouchés sont certalasyiande ovine est consommée en
guantités importantes, le revenu ainsi dégagé&ré&stconséquent et le risque de mévente est

trés faible, voire inexistant.

La relation de coordination est comme d’habitudeyec le marché a bestiaux a
'amont et la boucherie a l'aval. L'objectif primai de tous les engraisseurs est la
sécurisation des approvisionnements en viandesmdximisation des revenus et la

satisfaction d’'une clientele qu’on tient vraimerfid€liser et a maintenir.
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INTRODUCTION :

Le marché des ovins et de la viande ovine dangdem de Tiaret, fait intervenir
différents types de relations entre acteurs peaneti’échange de flux physiques,
informationnels et monétaires. Ces relations corardr les acteurs remplissant les mémes

fonctions mais également les acteurs amont etdevi filiere.

V.1. ORGANISATION DE LA FILIERE

V.1.1. L’action collective des éleveurs ovins enlgé€rie.

- Historique:

Pour étudier les problémes de la coopération egridgon peut trouver un début de
réponse dans l'ceuvre de Charles Jarre, Administrades colonies, chef du secrétariat
particulier du gouverneur général de I'Algérie @83, qui a soutenu une thése de doctorat,
portant sur un sujet économique gu’il considérainme une question vitale pour I'Algérie
du sud et qu’il a désigné par « Industrie pastosale&n effet, en 1931, le cheptel ovin
algérien venait de subir, a la suite de mauvaisexlitons climatiques, le plus grand
désastre qui ne l'ait jamais atteint ; il a partérassant a cet administrateur d’étudier les
causes de ce désastre et d’essayer d'indiqueenesdes susceptibles d’en éviter le retour.

Jarre (1933) parlait des résultats trés satisfeisgum avaient déja été obtenus dans
I'amélioration de la race, grace a la sélectionsiague par la lutte menée contre les maladies
parasitaires du mouton, la question des abrise cl'eau et de I'alimentation, la création
de centres moutonniers. Il considérait égalemeattqutes ces actions devaient relever des
devoirs de I'administration. Il préconisait pall&irs que tout cela c’était surtout la tdche de
I'éleveur seul, qui pouvait, certes, dans les muméifficiles, demander a I'Etat un appui
raisonnable qu’on ne lui refusera pas, mais quraled’abord, surtout et avant tout, compter
sur lui-méme et sur son effort personnellais ce que I'éleveur isolé ne peut faire,
pourquoi les éleveurs d’'une méme région, en sepgnall ne parviendraient-ils pas a le
réaliser ? On a suffisamment vanté les vertus £lantages de I'association pour que je
puisse me dispenser d’insister a ce sujet. Il saffilleurs de jeter les yeux sur le tell
algérien pour se rendre compte des véritables nesaque la coopération y a produit. Les
mémes miracles ne pourraient-ils pas se rééditasda pays du mouton? Des groupements,
des syndicats, des coopératives d’éleveurs — le ingmorte peu — ne pourraient-ils pas,

moyennant un léger sacrifice demandé a chaque essouwultiplier les points d’eau,
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améliorer les paturages, produire des fourragesnstniire des réserves alimentaires,
équiper les itinéraires de transhumance par la ti@gda de centres moutonniers, ou les
troupeaux seraient certains de trouver, en toute®g les soins, I'eau, la nourriture, qui
leur font trop souvent défaut. Contribuer en un doésoudre ce probléme de I'élevage ovin
posé depuis tres longtemps en Algérie et dontll#ien n'a encore été jusqu’ici recherchée
gue par I'Etat — dont ce n’est pas le réle — ou pardividu isolé — dont elle dépasse les trop
faibles possibilités. Seuls, a mon avis, le growgrm I'association, la coopération
permettront d’obtenir dans le domaine de I'élevaigs résultats intéressants, semblables a

ceux auxquels est parvenu grace a ces procédésdidiyire algérienne»
V.1.2 L’expérience des Ovicoops :

Concretement, cette idée de coopération a étéetelgguis 1926 dans la région du
Sersou et de Tiaret (Coopérative d’élevage ovinfefe époque, les résultats de la culture
des céréales étaient décevants, les colons deegelet Rechaiga, khemisti, Médrissa et Ain
Kermés (Jarre, 1933) se sont rendus compte queskwle chance c’était I'élevage du
mouton ; mais, completement démunis de capitagxné pouvaient envisager I'achat de
moutons en nombre suffisant pour pratiquer un €jevimtéressant. C’est alors que le
président de la caisse régionale du crédit agrideleTiaret proposa a I'administration la
création de coopératives moutonniéres ou « Ovicoofdes premiéres campagnes 1927,
1928 et 1929 donnerent d’excellents résultats. Makusement survint la grave crise
moutonniere qui a marqué l'année 1930 : les plues manqué, les paturages se sont
desséchés rapidement et plus de la moitié du dheydtedes hauts plateaux a péri. D’autre
part, la crise économique mondiale a provoqué wissb rapide et sensible des cours des
moutons et de la laine. La situation des coopé&satigtait devenue tres précaire et il a été
décidé la liquidation progressive de ces coopégativ

On peut dire que I'expérience d’élevage coopétatité depuis 1926 dans la région
de Tiaret n'a pas donné les résultats espérés. dite@n pourrait toujours reprendre cette
opération, mais, il faudrait d’abord recherchec@inaitre les causes de cet échec. C’est vrai
que le contexte politico économique n’est plus Emma, mais le paysage pastoral est resté
identigue avec quelques dégradations du couverttabglues aux surpaturages. En effet,
I'élevage coopératif a cette époque s’intéressatbat a I'augmentation du cheptel, a la lutte
contre les maladies parasitaires, a la sélectisrgdaiteurs, a I'organisation du marché de la

laine...... sans pour autant s’occuper d’améliorer |&hades pastorales, de produire et de

72



CHAPITRE V. MECANISMES DE COORDINATION ENTRE ACTEURS DE LA FILIERE

constituer des réserves fourragéeres en vue desdeéride disettes. Par ailleurs, dans le pays
du mouton il ne faut pas oublier que les conditidesvie des troupeaux dans la steppe
exigent que les ovins soient pour une partie @mstitumance. Il est nécessaire, avant tout de
connaitre leurs déplacements, de noter les lieulsquassent successivement, de déterminer
en un mot les itinéraires qu'ils suivent et quiigat d’ailleurs assez peu d’'une année a une
autre, pour pouvoir ensuite, le long de ces itimésaétablir des postes de vaccination contre
les maladies contagieuses, créer des point d’eavecablement espacés, améliorer les
paturages, constituer au besoin des réserves fmuas La réalisation d’'une telle entreprise
dépasse évidemment les forces et les possibiliédsveurs isolés. |l est donc indispensable,
si I'on veut obtenir des résultats satisfaisants Ifction groupée d’éleveurs ayant des
capitaux financiers et techniques et capables drassune coordination plus efficace des

efforts a réaliser pour maintenir et améliorereeatttivité de I'industrie pastorale.
V.1.3 Les coopératives et associations agricolas &lgérie : Faible intégration
A) Les coopératives agricoles

La coopérative agricole est une société civile desgnnes a personnel et capital
variables (MADR, 2006). Elle a un but lucratif, é@irement a une association. Elle a pour
objectif de:

- Faciliter ou effectuer les opérations de productde transformation, d’achat et de vente ;

- Réduire au profit de ses membres et par I'effornmun de ceux-ci, le prix de revient et le
prix de vente de certains produits ou servicesssnrant les fonctions des intermédiaires dont
la rémunération greverait ce prix de revient opice de vente ;

- Prendre toute initiative tendant a I'amélioratidm niveau culturel de leurs membres et de
leurs familles.

Les coopératives agricoles sont placées sous figitu Ministére de I'Agriculture (MADR,
2006). Le nombre des coopératives au niveau natiepansées par les DSA en 2006, s’éléve
a 588 coopératives agricoles agréées conforméniameglementation en vigueur.

Ces derniéres regroupent 69.992 adhérents, soimayenne de 119 adhérents par
coopérative. Parmi ces coopératives, nous citegqoefgques unes telles que les coopératives
d’élevage, d'insémination artificielle, de produacts agricoles, de commercialisation des

produits agricoles, d’approvisionnement en intragscoles.
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B) Les associations professionnelles agricoles

L’'association est « un regroupement de personngsiqaies ou morales sur une base
contractuelle et dans un but non lucratif, pour dongte déterminée ou indéterminée afin de
promouvoir une activité de nature professionnaltesiale, scientifique, religieuse, éducative,
culturelle ou sportive » (MADR, 2006).

Ce sont leurs statuts particuliers qui distinguestassociations les unes des autres,
notamment leurs objets, leurs dénominations emledalités de leur fonctionnement interne,
ainsi que le mode de désignation de leurs orgameestion.

Le nombre d’associations activant au niveau nalisi@evait a 1.375 en 2006 et
elles regroupaient 77.626 adhérents, soit une nmeyde 56 adhérents par association. Nous
citons quelques unes de ces associations telleseguassociations pour la production des
céréales, les associations de production animedegdsociations de gros élevages.

Les associations agricoles ont été créées avaéddian des chambres d’agriculture
en 1990.

Les associations d’éleveurs d’ovins se sont regresiglans une fédération nationale
en 2012, présidée par un éleveur de la région dehie celui-ci ayant été élu par
'ensemble des membres de I'Union Nationale des&as/ Algériens (UNPA). Au sein de la
Fédération, la wilaya de Tiaret est représentéeupaéleveur de la région de Sougueur.
Celui-ci est président de I'association professale Association de la steppe et élevage »
créée depuis 1997, le nombre d’adhérents est ¢ @dnt I'objectif est la préservation de la
steppe et la préservation des races ovines. Néasmaucune action n'a été entreprise

durant toutes ces années.

V.2.L’ AMONT DE LA FILIERE

V.2.1. La coordination horizontale :

Le niveau organisationnel entre acteurs de lardiliést tres faible, voire inexistant.
La seule organisation identifiée concerne I'amoatld filiere (crédit intrant alimentaire :
orge). A l'aval de la filiere, les acteurs ne spas réunis en groupements ou associations.

Il existe des groupements mais de type familiadraepant des éleveurs du méme
village. Le choix de I'interlocuteur servant de naddur entre les groupements est basé sur les
relations personnelles ; c’est généralement un dadhmille qui est habilité a s’engager au

nom des éleveurs. Mais le fonctionnement de ceststies est limité et tres irrégulier, en
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I'absence d’un dispositif de coordination formels léchanges se déroulent généralement en

début de saison, pour I'approvisionnement en orge.

A) L'offre de services aux acteurs de la filiére :

L'environnement institutionnel de la filiere ovinen Algérie est caractérisé par
'absence quasi-totale de l'offre de services. Hptela filiere ovine ne peut que profiter
indirectement de I'offre des services destinée awixes filieres présentes en concomitance
sur I'exploitation, telles que les filieres céré&alet bovins laitiers. Le crédit « RFIG »
(« Accompagnateur ») qui est, normalement deséingg autres aux éleveurs toutes especes
confondues, n'a engagé aucune action en matiardedaux €leveurs d’ovins dans la wilaya
de Tiaret. Les politiques en matiére de servicesé&eveurs sont généralement orientés vers
les approches techniques. Les actions dominanteeouent I'amont de la filiere, notamment
I'amélioration de la production et de la produdtvil’offre nationale des services n’est pas
en adéquation avec la demande des éleveurs. Hnleffetleveurs d’'ovins estiment que le
soutien de l'orge n'est pas suffisant puisqu’il st’gpas toujours distribué a temps ni en
quantité voulue. Il est & noter également le cateprent inconcevable des agents de la
CCLS et de la chambre, ces éleveurs sont le plugesb contraints d’acheter leurs rations
d’orge sur le marché hebdomadaire a des prix bigréreeurs. La raison pour laquelle la
(BADR) refuse d’apporter de l'aide trouve son ezalion dans I'absence d’association ou
groupements d’éleveurs organisés pouvant avoiremmésentant qui fait I'intermédiation
entre la banque et les éleveurs suivant une coievefdrmelle ou un contrat bilatéral de
facon a garantir le remboursement d’exécution d&geaces du crédit.

Nouveau prét a I'agriculture, lancé depuis le 0RitA2008, le crédit R’fig repose sur
une convention signée entre la BADR et le minisi@eel’agriculture ; c’est un crédit de
campagne. D’autre part, le contrat est signé datBADR et le bénéficiaire. Dans ce cas, on
retrouve aussi la double relation d’agence, damsdle la banque est agent, avec le ministére
qui est le principal. La banque est dans la positie principal avec les bénéficiaires qui sont
dans la position d’agent. Tout bénéficiaire ayamlooursé dans le délai d’'un an ouvre droit a
la prise en charge des intéréts (6,5% du montantrddit) par le trésor public et pourra
prétendre au renouvellement de ce type de crédgitcas de non remboursement au principal
a I'echéance du crédit, I'agent doit présenteratgaments motivant cette défaillance, et, des
lors, les intéréts et les pénalités de retard $eéota charge du bénéficiaire jusqu’au

remboursement intégral du crédit.
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Tableau N°8 :Réalisations du crédit RFIG dans la wilaya de Tiare

Campagnes Rubriques Montant (DA) Observation
) Sur un total crédit de
Semence + engrais 168594485,00
_ o 180594485 DA, 93%
Aliment de bétail 7000000,00 .
. sont destinés a la
2008 /2009 | Produits vétérinaires 200000,00 _
_ semence et les engraig
Aviculture 1000000,00 )
peu prés de 4% aux
Pomme de terre 3800000,00 _ o
aliments de bétail
Semence + engrais 236109892,00
) o 99% du montant glob
Produits vétérinaires 160000,00 N
2009/2010 ) est consacré a
Aviculture 800000,00 _
semence et aux engrais
Pomme de terre 800000,00
Pomme de terre 5100000,00 74% pour la P de T
2010/2011 _ _
Achat de bovins 1800000,00 26% pour le bovin

(Source : BADR, 2011)

Il ressort du tableau ci-dessus, que bien que &itcrRFIG s’'intéresse aux
agriculteurs et éleveurs (tout élevage confondiity@individuel ou organisés en association

ou groupement, la contribution de I'élevage ovinresle.

Pour la campagne 2008/2009 un apport de 4% deckinmsement total a concerné
'achat de l'aliment de bétail dont I'ovin ne peqtie profiter indirectement a travers
I'intensification de la filiere bovine. On remarquegalement que pour la campagne
2010/2011, l'achat de bovin sur pieds a bénéfidid doutien de 26% de I'investissement,
alors que la filiere ovine reste marginalisée at pdse en charge par les responsables. Les
arguments avancés quant a ce désengagement desrpqublics et ce manque d’intérét
pour ce type d’élevage, sont: la mobilité du chepf non maitrise de son suivi et son
contrbéle en plus des risques liés au non rembowasedu crédit. A cet effet, des mesures
tres sérieuses ont été prises et le crédit de agmepa été transformé en crédit de moyen
terme, en patrticulier pour la filiere ovine (BADRQ11). En revanche, la filiere pomme de
terre a bénéficié de 74% des crédits de campagradis en 2010/2011 dans la wilaya de
Tiaret, ce qui constitue une mesure d’encouragemede soutien de la part de I'Etat. Les

producteurs de la filiere pomme de terre ont adbatgiculture contractuelle, les débouchés
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sont certains, les négociations et les risquest@d@sactions sont réduits voire nuls. Une
hypothése de départ de notre travail est la caowotadisation de l'activité ovine pour
permettre une meilleure intégration et organisatleria filiere. Par ailleurs, linstitution de
gestion du marché des céréales (OAIC : Office Adgéinterprofessionnel des Céréales),
créée dés le 12 juillet 1962, est un établisseqmlic a caractere industriel et commercial. |l
assure une mission de service public en tant guiment de I'Etat et agissant pour son
compte (Modéle Principal/Agent).

Aujourd’hui 'OAIC contrdle pres de 80% du marchetional des blés (OAIC, 2013)
et contribue a la satisfaction des besoins desooomsateurs dans les conditions économiques
et sociales les plus avantageuses pour la coligctiv

L'OAIC rayonne sur le territoire national a travéid Coopératives de Céréales et de
Légumes Secs (CCLS), qui sont chargées de collemaditionner, stocker, distribuer et
commercialiser les céréales. Les CCLS assurenture,d’encadrement et I'assistance des
producteurs dans I'ensemble des opérations liéks @roduction des céréales et de leur
semences.

Il est & signaler, que I'OAIC, sous la tutelle dunidtere de I’Agriculture et du
Développement Rural, a contracté un crédit « ETTAHA (qui veut dire : Défis) destiné a
financer I'acquisition des équipements d'irrigation

Ces équipements sont exploités par les céréalizslteavec obligation de
remboursement par la production, et ce par le biassCCLS. (On retrouve la également le
modele Principal/Agent). LOAIC a également pourssibn d’accompagner dans leurs
démarches les agriculteurs désirant bénéficierederédit, en les soutenants par une caution
solidaire, déposée auprées de la BADR pour garentemboursement (OAIC, 2013).

On note aussi, qu’en plus de ces mesures, on djoatei d’'un prix minima garanti
a la production largement incitatif pour les cérdieurs : 45.000 DA/T pour le blé dur,
35.000 DA/T pour le blé tendre et 25.000 DA/T pborge.

L'élevage ovin ne profite pas vraiment de toutes weesures d’aides et de soutien.
En effet, car la majorité des éleveurs d’ovins sntés sur des zones a faible rendement de
céreales, particulierement d’'orge. Néanmoins, |€ £ vendent I'orge aux producteurs
d’ovins a un prix subventionné par I'Etat. La chaentde I'agriculture a un rdle crucial dans
cette opération ; elle constitue le médiateur eeseleveurs et les coopératives de céréales.

Ce mode de coordination permet a la CCLS de mieimiks risques de
comportements opportunistes puisque le bénéficiestetenu de présenter un certificat de

vaccination du cheptel. Les producteurs d'ovins affiiés a la chambre d’agriculture de la
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wilaya se trouvent contraints de payer 'orge a®B@/q, voire plus, sur le marché local au
lieu de 1550 DA auprés des CCLS. (Pour étre aflili@ chambre d’agriculture, I'éleveur doit
payer une cotisation de 1000 DA par an). Ce modeldractuel de soutien aux intrants
permet certes de sécuriser les approvisionnementsge en début de campagne mais les
guantités distribuées ne couvrent pas les besas£idveurs ou ne sont pas distribuées dans
les délais impartis, comme cela fut le cas powampagne 2009/2010. L'orge, stockée par
I'office, était de faible qualité et a été distrébtardivement, aprés une terrible crise sur le
marché libre de I'orge au niveau de la wilaya. &ied éleveurs refusent de s’approvisionner
auprés des CCLS, en raison des lourdeurs buremuastdes institutions de I'Etat, et des
problemes qui peuvent se poser pour les éleveuwntplabetes notamment. En effet, les
services des CCLS demandent aux éleveurs de dédpasecartes d’éleveurs a leur niveau et
de revenir quand l'orge est disponible. Malheurmwesd, il s’avére que des agents de ces
services utilisent ces cartes pour leur propre ¢engm revendant I'orge sur le marché
parallele a des prix plus élevés bien entendu.duad’éleveur se rend a la coopérative pour
réceptionner sa part d’'orge, il sera surpris d'apgre que, selon I'administration de la

CCLS, cette part a été deja livrée, mais a son insu
V.2.2. La coordination verticale :
A) Les mécanismes de coordination par le prix eglaalité :

L'analyse du fonctionnement du marché des ovins damrrégion de Tiaret montre
gue les prix constituent des éléments clés au nides échanges entre acteurs. Cependant,
les codts et les marges au niveau des différentdomg de la filiere ne reflétent pas la
rémunération exacte des facteurs engagés poureassyprovisionnement du marché. C’est
le cas chez les producteurs (a 'amont de la @)ieLes rémunérations de la main d’ceuvre
familiale et du capital foncier sont difficiles atiener. En effet, la main d’ceuvre familiale ne
recoit aucun salaire en raison de son apparteraune®yau de production. Le capital terre
n'est pas soumis a amortissement ou imp6t et thwecolt de transport n'est pas lié
uniquement a la distance mais aussi a la quardmnsportée.

La quantité d'orge distribuée par I'OAIC au prixnaitistré de 1550 DA/q n’est pas
en adéquation avec l'effectif du cheptel des ovioes qui contraint les éleveurs a
s’approvisionner sur le marché privé de I'orgelepax de 2500 DA/q, Ceci se répercute sur
le colt de production et se traduit par une ingoag fluctuation du prix et de la qualité des

ovins.
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A l'aval de la filiere, les prix sont négociés entes producteurs et les autres acteurs.
Les changements climatiques font qu’il existe distorsions entre I'offre et la demande.

En saison de pluie, la production est importaritdimentation est abondante, le
producteur se trouve dans une situation préfélengs le pouvoir de négociation s’élargit
malgré la baisse des colts de production; le pragis en transaction voit son prix
augmenter. Les producteurs se retrouvent ainsi, faii des relations commerciales
préférentielles, en situation de monopole. D’ap@€ét, en présence de liaisons contractuelles
informelles, ces producteurs ont tendance a adajger comportements opportunistes en
choisissant la stratégie d’engraissement et lagoadipn d’un effectif important pour la féte
de I’Aid pour pouvoir ainsi fixer des prix tres s au niveau du marché local ou régional.

B) Les accords baseés sur la confiance :

Les relations d’échange entre les producteurs stal#res acteurs de la filiere
(maquignons, bouchers et consommateurs) ne reppasrdur des engagements contractuels
fermes mais sur des relations informelles baséek swonfiance. La confiance est, ici, basée
non seulement sur la réputation acquise aprésepitssitransactions, mais surtout sur les
relations sociales entretenues avec les product@utsement dit, ce capital confiance ou
capital sympathie est acquis a travers une réputae crédibilité des relations marchandes et
non marchandes entre les différents acteurs dédeef. reglement de problemes quotidiens
tels que acompte sur le montant d’achat, gardeadi@saux non vendus pour les maquignons
qui ne sont pas de la région, possibilité de crpdiir I'approvisionnement en aliment de
bétail pendant le séjour du cheptel jusqu'au joarla vente. Pour les transformateurs
(bouchers), ce capital confiance est un enjeu rtapb pour garantir des revenus stables,
pour sécuriser leur approvisionnement et pouriidélune clientéle de plus en plus exigeante
sur le plan prix et sur le plan qualité. Ces reladi permettent la constitution d’'un capital
social qui est un réseau durable de relations pbus moins institutionnalisées
d’interconnaissance et d’inter reconnaissance (@eur 1980). La constitution de réseaux
dans le cas de la filiere ovine dans la région @eeT permet de limiter les incertitudes
concernant la commercialisation et permettent aiagéduire les risques de gestion.

En effet, les acteurs, qui ne sont pas en mesulevdeles asymétries d’information,
tentent de préserver ces relations d’intérét mysoal dépasser les contraintes qui freinent la
performance du marché des ovins. L'absence d’osgéion formelle n’empéche pas ces
acteurs d’'une méme localité d’échanger sur lesl@nods relatifs au développement de la
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filiere. L'existence de réseaux au niveau de la mencialisation peut réguler le marché et
régler certains problémes. Ce fut le cas pendaté P008, année de sécheresse (Tableau 9),
durant laquelle une entente tacite, un contratriné a été conclu entre plusieurs producteurs
et un chevillard dans la wilaya de Tiaret portamt k& négociation d’'un prix bas pour un
effectif important d’ovins. On a supprimé le risqiee mévente en contre partie d’un prix trés
inférieur au prix souhaité. Néanmoins, ces relatide réseaux constituent, selon I'analyse
economique classique, des imperfections du marghlés peuvent étre a l'origine de la

constitution de monopoles ou d’oligopoles avec népercussion sur les prix des produits.

Tableau N°9 : Prix des ovins avant et aprés la négociation dttaresaction

Catégorie Prix de I:éleveur Prix copclu Ecart sur prix Taux de réduction
DA /Téte DA /Téte DA/Téte %

Agneaux 12000 9000 3000 25

Agnelle 10500 6000 4500 43

Antenais 14500 11500 3000 20

Antenaises 13500 10000 3500 25

Brebis 9000 4500 4500 50

Bélier 18000 15000 3000 17

(Source : Nos enquétes Juillet 2008)

En saison séche, I'offre fourragére est limitéepitaduction ovine également, le
pouvoir de négociation des éleveurs est faiblgyriuit mis en transaction est de qualité
moindre. Loffre est plus importante que la demarde production est commercialisée en
majorité au niveau du marché local. Des arrangesnemttractuels (vente de lots d’ovins a
bas prix) peuvent garantir contre les risques deeme, et des paiements a crédit sont
constatés.

L'éleveur se trouvant dans une situation de beslgintrésorerie pour les achats
quotidiens de la famille, vend ses animaux a n’irteauel prix, car I'offre dépasse la
demande. Les frais de l'alimentation du bétail stbment un poids tres lourd dans les
situations météorologiques imprévisibles et lesipoteurs enregistrent des écarts négatifs sur
les différentes catégories d’animaux, surtout Eediles. La brebis se vend a 50% de son
prix, 'agnelle & 57%, car les garder posera enda problémes pour les propriétaires qui
pourront méme perdre ces bétes a cause d’'une Boenttion ou de maladies. C’est ainsi
que la stratégie développée par les éleveurs,isonsseche est la décapitalisation. Le risque
de comportement opportuniste des autres acteuesfdiére est élevé (approvisionnement en
ovins a la ferme et a des prix trés bas). L'élevesir dans une situation de faiblesse, ne

pouvant méme pas aller au marché, les voisins, ammmembres de la famille informent des
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acheteurs que cet éleveur a la volonté de vendre.d€rniers peuvent alors se présenter sur
les lieux de vente.

Le réseau constitue le lien de concrétisation dintermédiation économique ; il est
l'instrument d’échanges marchands entre les offretiles demandeurs (Curien, 1999). Les
relations personnelles sont au cceur des transacteltes facilitent la rencontre de I'offre et
de la demande a travers la circulation de l'infdioraet I'organisation de la transaction, mais
il se trouve que la confiance est altérée en casoderespect des engagements par 'une des

parties.

V.3.L' AVAL DE LA FILIERE : TRANSFORMATEURS (BOUCHERS)
V.3.1- Sécurisation de lI'approvisionnement

En saison de pluie, I'agneau codte 14.000 DA sedsgi(marché de Sougueur, avril
2009) avec un poids carcasse a la boucherie d@mdR Kg ; pour le boucher, le colt de
revient est donc de 636 DA/Kg, alors qu’en saiserhs, cet agneau n’a codté que 8000 DA
(méme marché, juin 2008). Mais le prix de la viardeez le boucher ne baissera pas
significativement (615 DA/Kg) car I'animal est megget ne pése environ que 13 Kg (marché
de Sougueur, juin 2008).

Pour les bouchers de la région de Tiaret, 'apgionnement régulier en quantité et
en qualité est un enjeu important pour garantirrégenus stables. En effet, I'offre est tres
importante, mais les prix sont fluctuants avec uvmdtitude d’offreurs en saison seche
comme en saison de pluie. C’est pour cette raisenlg viande ovine chez les bouchers ne
voit pas son prix baisser toute I'année et pendestdifférentes saisons. Face a cette
situation, la stratégie développée par les boucpeus securiser leur approvisionnement et
stabiliser les revenus est la fidélisation des pctelirs et des consommateurs. La aussi, on
constate que le boucher ou le transformateur ess d& double relation d’agence. La
fidélisation des producteurs développée par leschens repose sur la constitution d'un
réseau de producteurs a travers des relationsrf@coe. Le capital confiance est acquis a
travers une réputation de crédibilité des relationarchandes mais également non
marchandes entretenues avec les différents opésateda filiere : réglement des probléemes
sociaux quotidiens par les acomptes, possibilité atédit et intermédiation pour
I'approvisionnement. Cette stratégie permet d’écoiser les colts de transaction par les
agents qui cherchent leur propre intérét en étdlisdes relations durables avec les autres.

Les relations de confiance et la sécurisation agplfovisionnement sont des signes de bonne
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performance dans le cadre de ce systeme ou ladaneiment du marché est imparfait.

Cette stratégie a permis aux bouchers un approwisibent régulier et une
augmentation de leurs recettes surtout au coursi@is de Ramadhan et a I'approche de
I'Aid-el-kébir. (Les chefs de ménage, qui ne peuysas acheter un animal pour le sacrifice,
se contentent d’acheter de la viande et des ahgiges des bouchers). Elle a permis
également aux producteurs un écoulement certaileuts ovins en saison séche lorsque

I'offre est importante, I'aliment en quantité rétuet la trésorerie affaiblie.

V.3.2- Compétitivité des produits : abattages con@lés et non contrblés

L’'abattage |égal des ovins devrait étre réaliséljadmattoir communal ou la tuerie
pour le contr6le sanitaire et hygiénique et pouregvégalement, I'abattage de la femelle qui
est un animal de reproduction et non de bouch€ependant, la majorité des boucheries se
trouvant dans les quartiers €éloignés, dans lesszammales et tous les bouchers du marché
couvert de la commune de Sougueur ne passent pd&lpattoir et pratiquent I'abattage
clandestin. Ces boucheries occupent une niche dehégar la vente d’'une viande ovine
non contrélée mais a un prix concurrentiel (differe de 200 a 400 DA/Kg) en ciblant au
niveau des quartiers une clientele de proximitévemus faibles. L'émergence de ce marché
informel s’inscrit dans une logique d’amélioratides marges par une réduction des colts de
revient. En effet, ces bouchers ne payent pas Xa tHabattage ni le droit d’abattage
respectivement égales a 10 DA/Kg carcasse et 15@ERA lls peuvent également abattre
des femelles ou méme des animaux malades qui stantits a I'abattage au niveau de la

tuerie de la commune.

a) Les boucheries modernes :

Dans la filiere viande ovine, le maillon transfotioa s’inscrit dans le cadre d’'une
activité professionnalisée. La spécialisation & Ici aux investissements et équipements
mis en place. Les investissements portent surrnatnaction de chambres froides, I'armoire
murale, le présentoir et diverses machines deftranation.

La spécialisation est liée également a I'expériedans I'activité de « boucher »
ainsi qu'au degré d’'implication du propriétaire darette activité. Le propriétaire s'implique
personnellement dans les activités d’achat d’ovdfehattage et de commercialisation.

Les boucheries modernes ont une capacité de ven® a5 ovins par jour. Ces
boucheries sont plus sensibles aux fluctuation&offee du fait des investissements dans les
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équipements et les moyens de transport, I'utilisat’une main d’ceuvre plus importante et
la mobilisation de crédits. Les stratégies miseplane reposent sur les relations spécifiques
avec les éleveurs et les maquignons (productewns) $ecuriser I'approvisionnement et la
vente. Les stratégies d’approvisionnement et deeveléterminent en grande partie les
performances de la boucherie.
Ces stratégies reposent essentiellement sur ldlissibn des liens avec les

producteurs grace a la mise en place d'un réseaufodenisseurs. Les réseaux
d’approvisionnement s’appuient sur des liens refettels dus a des transactions répétées sur

le long terme et a des liens de parenté.

b) Les boucheries traditionnelles:

Les boucheries traditionnelles ont une capacitéatesformation limitée, une vente
de 1 a 3 ovins par jour. C'est le cas des bouctersnarché couvert de la commune de
Sougueur. Leur part de marché est trés instable. @echeries ont plus de difficultés a
maintenir leur position sur le marché. Cette sitmaest liée au fait que ces boucheries sont
en ajustement permanent. La distribution de caesas®n estampillées et douteuses ne
permet pas une extension des marchés et une awgioende la capacité de vente. Ainsi,
pour une stabilisation de leur part de marché boeghers limitent les quantités abattues et
transformées par jour. L’activité dans le cas lo@scheries traditionnelles s’inscrit dans le
cadre d'une stratégie de subsistance. Les propdastant d'autres activités ou d’autres
sources de revenus. Les investissements sont dailele portent uniquement sur
'aménagement d'un local de vente avec réfrigérattuune table. La construction d’un
réseau d’approvisionnement pour ce type de bouehest difficile du fait de I'instabilité de
la distribution. En effet, la garantie de I'écoulemh et des revenus réguliers est une
préoccupation déterminante pour ces bouchers. ffigulié de fidéliser les producteurs ou
fournisseurs, par un approvisionnement réguliedest possibilités de crédit, est liee a
I'irrégularité du fonctionnement du marché. Dans [®riodes ou il y a le passage des
inspecteurs chargés du contréle de qualité et dir@e des prix, ces boucheries baissent
rideaux et interrompent l'activité¢ pendant plusgeyours. De ce fait, l'instabilité¢ de
I'approvisionnement et de la vente constitue un@té importante dans I'amélioration de
leur performance, bien qu’elles soient présentgaiiddongtemps. Néanmoins, elles se sont
adaptées a travers des économies sur les coltdecpon mais également des stratégies

de vente basées sur un ajustement des quantites girix aux consommateurs. Au niveau
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du marché, méme si on peut noter une concurrentte baucherie moderne et boucherie

traditionnelle en ce qui concerne la disponibiété quantité et en qualité de la viande ovine
sur les étals, nous pensons plutét que ces deuensgs sont complémentaires. Les

boucheries modernes ciblent plus les consommaitgii@ns a revenus moyens et élevés
tandis que les boucheries traditionnelles cibldatdp une clientele de proximité a revenus

plus faibles. Cependant, méme si les produits desteries traditionnelles commencent a

bien pénétrer le marché local, des possibilitégtdigsion de ce marché existent sur la base
de la mise en ceuvre de stratégies de marketingtéaapmettant bien en exergue les

caractéres distinctifs des produits a savoir leigire (référence au terroir), leur passage par
le contréle sanitaire et hygiénique (estampilleumpmieux se rapprocher des attentes des
consommateurs et pour étre compétitifs sur le ptanmais aussi sur le plan qualité.

Photo 09

Marché d'été, un boucher

Boucherie traditionnelle sur un marché de Tiaret
pendant la période coloniale (vers 1939AGUILA, 2002
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Photo 10 Photo 11

e
. - BOUCHERIE = ° :

Boucheries traditionnelles sur un marché de Tiaret
(Nous méme, Décembre 2014)

Les boucheries traditionnelles de nos jours, n¢ gas pareilles, comme le montre
bien les photos ; mais elles restent quand mérpeuteues des moyens de stockage et de
distribution des viandes. (Absence de chambre dérpiolur conserver les carcasses ainsi que

le matériel nécessaire).
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Tableau N°10:Marges commerciales brutes des bouchers :

Catégone d’age Prix de yente Prix d’aichat comml\(:rzzl:riegllee brute Marge brute/prix
(DA/téte) (DA/téte) DA/téte de vente (%)

Agneaux 8250 7500 750 9.09
Agnelle 6643 6000 643 9.67
Antenais 15480 14000 1480 9.56
Antenaises 12696 11500 1196 9.42
Brebis 10500 9000 1500 14.28
Bélier 20250 18000 2250 11.11
Moyenne 12303 11000 1303 10.52

La marge commerciale des bouchers est influencele pandement carcasse qui est
de 48 a 50 % du poids vif de I'animal ; elle esttaut influencée par les prix des moutons
sur le souk. Le taux de la marge brute, par rappoprix de vente, est de 10% en moyenne.

(Source: Zoubeidi, 2006 + nos calculs)

Ceci veut dire que le boucher ne gagne pas vraiswenia viande, mais sur 1™ quartier

surtout.

Encadré 3Frais divers du fonctionnement d’'une boucherie.

Charges fixes et variables d’une boucherie (DA).

quote
. quote part
Désignation des charges fixes Montant global RO PR G P volaille 30
60 % bovin %
10%
Présentoir mobile; 110000.
Présentoir mural; 130000
Hachoir; 150000
Bloc; 24000
Balance ; 11000
Poussoir; 60000
Armoire ; 140000
Plateaux en Aluminium; (10) 5000
Colteaux et Lames 5000
Total des charges (valeur d’acquisition) 635000/15ans
Amortissement annuel 42333
Amortissement mensuel
Location boucherie mensuelle 3528
Salaire des ouvriers mensuel 10000
Impbts et Taxes (Casnos) 8000
18400/an =
1533/ mois
Total des charges fixes / mois 23 061 13 836 2306 6918
Designation des charges variables
Electricité 5000DA/mois
Frais d’entretien et réparation froid 4166DA/mois
Frais d’emballage 8400DA/mois
Total des charges variables / mois 17566 DA 10 539DA/mois| 1756.6 | 5269.8
24375DA/mois
Total des charges variables et fixes 40627DA/mois 812DA/mois
1354DA/jour

(Source : Nos enquétasos calculs, 2005
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Remarque : Les quotes part des bovins et des volailles sonhées a titre indicatif, ce qui
nous intéresse dans le calcul c’est la quote garbdins.

Calcul de la marge nette d’un boucher.

Pour calculer la marge nette d’un boucher, on se bar la méthode de calcul ou de
fixation du prix de vente du kilogramme de viandéne opéré par les bouchers dans notre
zone d’étude. En effet, ils prennent le prix tiaicde I'animal sur pied, auquel ils ajoutent
les frais de déplacement du souk a I'abattoir,réat dl’abattage et les frais de transport de la
carcasse a la boucherie. Le montant obtenu estédpar le poids carcasse de I'animal plus
une marge de 50 DA/Kg. Cela donnera le prix de eveld la viande. Cependant, tous les
bouchers de notre échantillon ne vendent pas plue dnoyenne d’un ovin par jour. Alors, si
nous prenons le poids moyen carcasse d’un oviriuahdd tuerie de Sougueur de 13 Kg, avec
une marge de 50 DA/Kg, le boucher en questiong@&aliune marge de 650 DA/jour. Or, ses
dépenses sont de I'ordre de 812 DA/jour.

Par ailleurs ce boucher vend pendant cette journédéte de mouton au prix moyen
de 300 DA, une peau au prix de 300 DA et des atmtwplets avec foie et coeur a un prix
moyen de 1200 DA, ce qui fera une marge brute d® I3A/jour. En ajoutant la marge
gagnée sur la vente de la viande et en retrandeardépenses, le boucher fera une marge
nette d’environ 1640 DA/Téte. Et la, nous venonsnumntrer que le boucher fait bien sa

marge bénéficiaire sur I€ quartier, sinon il vendra a perte.

CONCLUSION :

Le prix des ovins sur pieds, la disponibilité dalithent de bétail et la qualité du
produit constituent les principaux meécanismes eatteurs de la filiere. Les transactions
reposent essentiellement sur des engagements ctaetsaimplicites entre les éleveurs, les
éleveurs et les maquignons, les éleveurs et leshieos, les éleveurs et les consommateurs,
les maquignons et les bouchers et les maquignoriesetonsommateurs. L'analyse des
comportements et stratégie des acteurs de laefibgime dans la région de Tiaret montre le
réble que jouent les colts de transaction dans t@ganisation. Cependant, face aux
incertitudes, la coordination des acteurs de lgerél s’appuie sur des liens sociaux et
organisationnels, mais également sur la répétdmtransactions, ce qui permet de fidéliser

et d’asseoir la confiance entre partenaires dd#iege. La confiance repose ici sur des liens
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forts a travers le réseau familial ou amical, mé&galement la reconnaissance de la qualité
professionnelle et de la crédibilité du partenaieel’échange. La réputation et la confiance
sont au cceur des transactions pour pallier les étsigs d’information et 'opportunisme des
partenaires impliqués dans les échanges d’ovins.n@&anismes de coordination hybrides
centrés sur la confiance permettent d’assurer ted@lig®¢ des relations d’échanges et une
efficacité de cette filiere, malgré une forte détsce a des mécanismes de régulation
externes, notamment I'approvisionnement en orge.

Cependant, ces contrats implicites sont caractrgs I'absence de systémes
d’organisation formels notamment d'une tierce pargarantissant les échanges, mais
également de dispositif écrit lui permettant d’agpér des sanctions aux contrevenants. Le
développement de la filiere ainsi que I'ouverturdautres marchés nécessitent, a coté de ces
dispositifs privés, la mise en place de dispospifblics. Larticulation des dispositifs de
coordination interpelle I'Etat & travers la néctssdie son implication dans la régulation de la
filiere mais surtout dans les politiques d’incitatiet d’offre de services plus adaptées et en
rapport avec la demande des producteurs. Ces difppsrmettront d’obtenir des avantages
compétitifs en valorisant mieux la qualité des piitslmais également en sécurisant le revenu

des éleveurs.
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CHAPITRE VI. COMPETITIVITE PRIX DE LA PRODUCTION OVINE

INTRODUCTION

La compétitivité prix peut étre définie comme étémtcapacité d’accroitre ou de
maintenir ses parts de marchés d'une facon rentablsoutenue (Agriculture et agro
alimentaire, Canada 1993). Elle peut étre ausssidérée comme la capacité de fournir aux
acheteurs un bon rapport qualité/prix pour un pitodQuoi qu’il en soit, une bonne
compétitivité se manifeste par des performancesntec-économiques qui peuvent se
comparer d’'une maniere avantageuse a celles desircents. Sur le marché des viandes en
Algérie, les produits ovins concurrencent les autiandes rouges. En effet, la viande rouge
en général et la viande ovine en particulier, asta@npétition avec les viandes blanches et les
poissons, sources de protéines animales, notampuemtles menus festifs (Aid-el-kébir,
ramadhan et fétes de mariages). Si la compétitipii®@ se mesure par la rentabilité
economique, il faudra calibrer sa capacité reladivdegager des marges de profitabilité nette
et juger de I'importance de sa dépendance desufactdimatiques et des systemes de
production ainsi que la rentabilité par rapport affectifs d’animaux sur I'exploitation
(économies d’échelle).

Cependant, avant d’entamer le calcul des margesleetdresser les comptes
d’exploitation des différents types rencontrés duretre travail de terrain, nous jugeons tres
utile de définir certains parametres, expressiomséthodes liés a I'activité de I'élevage ovin

en particulier.
VI.1. LES SYSTEMES DE PRODUCTION':
A) Elevage ovin extensif :

Le caractére extensif d'un systeme d’élevage ésgénéralement, aux facteurs terre
et travail. L’extensif est ainsi associé a uneléaiharge animale a I'hectare et le paturage sur
de vastes territoires est privilégié dans des miligrides et semi arides et ou les potentialités
de production d’herbes sont limitées par les atdasatiques. La force de travail est aussi
faible, car les animaux en plein air nécessitenleseent la présence d’'un berger qui les
guident, les surveillent et les font rentrer lers@iontrairement aux animaux en bergerie qui
demandent un travail plus intense.

La viabilité économique des systemes extensifs psi@ sur une réduction
substantielle des consommations d’intrants (alimemmplémentaire notamment) et une

réduction, voire absence de charges de structénesdie, eau, main d’ceuvre saisonniere....).
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Cependant, les performances zootechniques peueepas étre tres élevées, car la conduite
de I'élevage est treés simplifiée (absence de lalwsymisation des chaleurs dans la plupart des
cas). La seule technique qui, généralement, gdusarépandue est celle de faire coincider les
périodes de forts besoins alimentaires du troupmac les périodes de forte production
d’herbe. De ce fait, les mises bas s'étalerontlssirsaisons d’automne jusqu’a la fin de
I'hiver. Les mises- bas de la saison printaniénat séduites et le produit (agneau) est de

moins bonne qualité.

B) Elevage intensif :

Le caractére intensif, quant a lui, nécessite uonduyztivité du travail tres importante
et une charge animale a I'hectare trés intenserg@port au facteur terre. Le recours a la
complémentation alimentaire (orge, concentré ellepaest primordial, ainsi que les soins
vétérinaires, la main d’ceuvre permanente et sais@n. Les charges de structure étant trés
élevées, la performance économique, dans ce da®netion des ventes d’agneaux pendant
les périodes de forte demande (ramadan, aid) guwesmpndent aux périodes de prix
maximum de I'année. C’est ainsi que les ateliemintensifs sont caractérisés par une
haute performance zootechnique et une bonne neatiesla conduite de la reproduction :
suivi des dates d'introduction des béliers, synaisation des chaleurs et pratique de

I'insémination artificielle dans certains cas.

V1.2 ALIMENTATION DES OVINS

Chacune des phases du cycle de production des peurisse caractériser par des
besoins alimentaires et par des apports énergétigaetés ou minéraux (Jarrige, 1988). Dans
les systémes d’élevage basés sur le paturageéilesi@gs de besoins élevés (fin de gestation,
début de lactation) coincident avec la saison disgaince rapide de I'herbe.

Une bonne alimentation des brebis doit étre écogoenmais sans effet néfaste sur
les performances zootechniques. Il est donc indsgdgle d’estimer les besoins des brebis au
début de chaque phase: au sevrage, pour déterfiameplitude de la reconstitution
nécessaire avant la lutte, durant la gestationy gwiter la sous nutrition des fecetus, a
I'agnelage enfin, pour connaitre les possibilité&s mdobilisation. Au court d’'un cycle de
production - gestation, lactation et repos - lesob®s alimentaires de la brebis dépendent
surtout de son poids vif. Ainsi, la disponibilé§mentaire et les variations annuelles de la

quantité de la nourriture consommeée interagisseat @& photopériodisme pour moduler
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I'activité sexuelle ou la contrbler compléetementlf#i, 2007). Un bon état corporel a une
action positive sur le développement de I'ovaieetalux d’ovulation, le taux de fécondation et
I'implantation embryonnaire et diminue la mortakébryonnaire.

1) Pendant la période de préparation a la lutte, perddutte elle-méme et au cours
du premier mois de gestation, les variations bestdle I'alimentation doivent étre évitées car
elles risquent de perturber la venue en chaleur litebis puis d’accroitre la mortalité
embryonnaire. Le niveau d’alimentation au momentladdutte influence la fertilité et la
prolificité.

2) Au cours des 2"et 3™°mois de la gestation, le placenta se forme einaten
développement définitif. Il est donc préférableramirrir la brebis |égérement au dessus de
I'entretien. La capacité d'ingestion de I'animadst encore élevée. La fin de la gestatidii'{4
et 5™ mois) est la période la plus délicate du cycleaepctif de la brebis car ses besoins
s'accroissent tres vite alors que sa capacité eitign diminue. L'alimentation des brebis en
gestation est primordiale pour le développement fdetsis, la survie et la croissance des
agneaux.

3) Lactation : c’est la période au cours de laquedke Hesoins de la brebis sont les
plus élevés. Pendant le premier mois, le lait ¢aestpratiquement le seul aliment des
agneaux.

L’alimentation des brebis influence la productidowtiles, la croissance des agneaux
et la réduction des mortalités. Ce qui fait quedeours au flushing et steaming est d’'une
importance primordiale.

Flushing : il consiste en une suralimentation énergétiqoetaaire. Un flushing pré
cestral de 3 semaines, améliore le nombre d’agneésixde 10 a 20% (Zebiri, 2007) et un
flushing post cestral de 5 semaines, réalisé suiedeslles en bon état corporel assure un taux
d’ovulation élevé et un taux de perte embryonntiiele. Le flushing représente une ration
de 300 a 500 gr de concentré/brebis/jour seloatldts animaux.

Steaming: il consiste a donner une complémentation avec aliment peu
encombrant et surtout riche en énergie en fin d¢agjen (pendant les deux derniers mois de
gestation) soit 200 a 400 gr de concentré/jourguantité apportée augmente au fur et mesure
gu’on se rapproche de la mise bas.

En conclusion, on peut dire que les insuffisandeles déséquilibres nutritionnels

peuvent se répercuter sur I'état sanitaire desetben conséquence, sur la reproduction.
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VI.2.1. Alimentation des agneaux

Au cours de sa vie, I'agneau de boucherie passe rdgime exclusivement lacté a
celui d’un ruminant adulte avec utilisation d’heidne de fourrages récoltés, complémentés ou
non par des aliments concentrés. La part relalwveces deux périodes dépend du type
d’élevage et du poids a l'abattage (Jarrige, 1988% agneaux peuvent téter leurs meres
jusqu’a l'abattage ou étre sevrés puis engraidsgsevrage dépend de la disponibilité en
herbe de paturage ou du rythme de reproductiomradypéau. Le sevrage peut étre réalisé a
partir de 5 a 6 semaines, sous réserve que lesuaga@&nt doublé leur poids a la naissance et

appris a consommer des aliments secs : 200 a 250gwu/jour.

V1.3. REPRODUCTION DES BREBIS

La brebis a une durée de gestation de 145 jouns @hoestrus de lactation de 45 a
60 jours (période pendant laquelle elle ne présgrae de chaleur). On peut donc,
théoriquement, multiplier par deux la productionréalisant deux agnelages par an. La mise
en pratique d’un tel systeme de reproduction acgéélgose un certain nombre de problemes.

En effet, des brebis en systéeme d’agnelage acoghérdes besoins élevés pendant la
majeure partie de I'année ; elles exigent doncalimeentation abondante et de bonne qualite,
donc chére (Larousse agricole, 1981). Les éleventrsecours le plus souvent a un systeme
moins performant, tout au moins sur le plan theajaqui est le systeme de trois agnelages en
deux ans. Dans ce systéme, les brebis sont mikesegroduction tous les huit mois, trois
mois environ apres la mise bas précédente, péaadmurs de laquelle elles ont pu allaiter
leurs agneaux, puis étre taries et reprendre dispoiant le commencement d’'une nouvelle
gestation. C’est la technique la plus courante tée£leveurs de notre échantillon.

Cependant, cette technique d’agnelage accéléré exig excellente technicité de la
part du berger qui doit disposer de ressourcesrdgares abondantes et maitriser I'état
sanitaire de son troupeau. Par ailleurs, dans stersye d’élevage basé sur le paturage de
fourrage spontané, avec une succession de pénbalesentation abondante et de périodes
de pénurie, la productivité des brebis demeureldadt ne peut étre améliorée sans
modification profonde du milieu : I'augmentation sdgerformances (prolificité élevée,
rythme de reproduction acceéléré, croissance ragete jeunes) ne peut étre obtenue que

lorsque le niveau des apports alimentaires essantt
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VI.4. ETAT SANITAIRE

Animal élevé en troupeau d’effectif important, leuton a une pathologie de groupe
gue l'on ne peut maitriser que par des traitemeotiectifs et si possible préventifs. La
pratique du vide sanitaire, qui consiste a maintenmibatiment vide pendant deux a trois mois
par an, la désinfection des locaux et du matdeetontrole de 'ambiance de la bergerie, ou
I'on évitera la surpopulation, demeurent les méésaés plus sdres pour renforcer I'efficacité
des traitements préventifs et curatifs appliqués@upeau (Larousse agricole, 1988). Dans le
cas de notre étude, aucun vide sanitaire n’esigpgg une simple désinfection des locaux,

généralement a la chaux et la bergerie n’est jamdéscomme le prévoient les normes.

VI1.5. ANALYSE ECONOMIQUE DE L 'ELEVAGE OVIN DANS LES HAUTS PLATEAUX DU
SERSOU

INTRODUCTION

Ce chapitre est consacré a l'analyse des margbsbrees données ont été
collectées pendant trois années consécutives miapoitht de vue pluviométrie, elles sont
totalement contrastées. En effet, 'année 2008nestjuée par une sécheresse que la région
n'a pas vécue depuis 1993, 'année 2009 est ptlt@ieuse et marque le top de la décennie
2001/2010. Par contre, I'année 2010 est caracepse une pluviométrie moyenne. Il est
certain qu’en bonne année pluviométrique, le ca&lprbduction d’'un agneau n’est plus le
méme que celui enregistré en mauvaise année, puisquoste aliment du bétail est le plus
important dans les systemes intensif et semi iifteasmme il sera démontré plus loin.

L’'objectif de ce chapitre est le calcul de la netgute par brebis selon les trois
systéemes de production, a savoir extensif, inteesifemi intensif. L’approche utilisée, pour
rappel, est qualifiée de statique (approche conptalelle est basée sur un flux de dépenses

et de revenus engagés et réalisés respectivementieaid’un exercice.
Typologie des systémes de production :

Trois principales catégories d’exploitations ongé éistinguées. Les exploitations
pastorales nomades (type 1), les exploitations ogpakts paysannes (type 1) et les

exploitations pastorales de spéculation (type ).
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Figure N°10.Représentation des 3 types d’élevage selon lestiéffbrebis et exploitants

W Effectif Exploit
| Effectif Chept

(Source : Enquéte 2008 + nos calculs)

Type | : Transhumant/Nomade

Cette catégorie concerne les grands éleveurs gemtessentiellement de I'élevage.
lIs disposent d'un effectif trés important d’ovifus de 600 brebis) et sont en déplacement
permanent ; en effet, ils n’ont pas de terre etddlagbitat fixe. La tente est I'abri de toute la
famille. Les aliments achetés pour les besoinsedeslanimaux sont tres réduits, voire nuls
en bonne année pluviométrique, car ils exploiteatinmenses étendues dans les wilayas de
Djelfa et Laghouat pendant une saison et danggiamégropastorale de Tiaret et Tissemsilt
I'autre saison.

L'utilisation du fourrage naturel est gratuite ainse I'eau, car la tente est placée
juste a coté du barrage ou d’'une source d’eauquess commune). Au sein de ce type
d’éleveurs, nous en avons rencontré deux dans fameme de Sougueur, possédant
respectivement 1200 et 1600 brebis ; leurs ages regpectivement de 45 et 82 ans. Le
premier appartenant au douar Gousmi et 2 Sidi Ahmed Benyagoub. Leur ancienneté
dans l'activité élevage est respectivement de J8ust de 40 ans. lIs disposent d’un camion
Hilux pour le premier et Toyota pour l'autre, afte s’approvisionner et se déplacer.
Malheureusement, ces deux éleveurs n'ont pas acakptcontribuer a notre enquéte qui
devait durer trois ans et pour laquelle ils devag@engager a nous communiquer toutes les
dépenses liées a l'activité ovine ainsi que toapleduits réalisés. De ce fait, notre enquéte

a éte réalisée chez un exploitant originaire d’@Wkail (commune d’Ain-el-Bel, wilaya de
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Djelfa), possédant 940 brebis, et utilisant magomment de la main d’ceuvre familiale non
rémunérée. La charge animale a I'hectare est &agite avec une superficie de 1.100 ha,
soit 0.85 brebis/ha. Le systéme d’élevage est sitelh est important de signaler que cet
éleveur est originaire de Djelfa, mais il nous frme qu’il ne se rend dans sa ville natale
qgue pour retirer des papiers administratifs ou p@aoupérer sa part d’orge en début de
campagne, puisque la CCLS livre ce quota selorsdiiption des éleveurs a la chambre
d’agriculture de la wilaya de leur résidence. Ailgiinéraire qu’il parcourt durant 'année

est le suivant. Il quitte Djelfa au mois de noveepour se diriger vers la wilaya de Béchar
ou il reste jusqu’a la mi-janvier ; de la mi-janvia la fin février (selon les années), il

s'installe a El-Bayad. Pendant les mois de maewel, il se déplace vers la steppe de Tiaret
(Sidi Abderrahmane), puis il remonte vers la régienDahmouni (nord de Tiaret) pour y

passer tout I'été. Au début du mois de septembss dirige vers des régions plus chaudes
(Tissemsilt, Relizane, Mechria, Mostaganem et m@ran). Toujours en quéte d’herbe pour

ses animaux, il passe deux mois sur ces zones deagtourner a Djelfa a la fin d’octobre.

Type Il : Les exploitations paysannes

Dans ce groupe d’éleveurs, soit 8, I'activité dddvage ovin ne peut jamais, a elle
seule, permettre de subvenir aux besoins de lallé(amune activité extra agricole est
constatée chez la quasi-totalité des membres dipgrd.a taille de I'exploitation est petite a
moyenne. L’effectif moyen de base est de 318 brelisc un minimum de 68 et un
maximum de 466 brebis.

Les aliments achetés durant I'année sont importzatse cheptel est divisé en deux
parties chez certains éleveurs, une partie sédedagaavec I'habitat fixe et le gardiennage du
propriétaire dans la plupart des cas, I'autre past en transhumance avec un berger et une
partie de la famille en déplacement permanent dansins cas. Le systeme d’élevage est
semi intensif que ce soit pour les sédentairesoom k@s semi transhumants.

Ces éleveurs sont originaires des dairas de Souguéin Dheb (wilaya de Tiaret).
En effet, deux d’entre eux sont originaires dedenmune de Tousnina, trois de la commune
de Sougueur, deux de la commune de Chhaima et ula demmune d’Ain Dheb. La
particularité de ce groupe d’éleveurs, c’est gudenpent tous dans la région steppique de
Sidi Abderrahmane pendant sept mois de l'annéefdédger a avril et de septembre a
décembre).
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Type lll : Les exploitations de spéculation

Ces exploitations sont gérées selon un modéle metreurial. La stratégie de
production est tournée vers l'activité d’engraissatn le facteur pluviométrique n’'est pas
une contrainte en soi. L'intensification en intauféliments de bétail et soins vétérinaires)
ainsi qu’en travail est primordiale sans que |das# utilisée soit augmentée. Il y a présence
d’'une main d'ceuvre salariée permanente dans tausde ainsi que de I'habitat fixe. Le
nombre des exploitants de ce groupe est de 5 ékeveieffectif moyen du cheptel est de
124 brebis et la charge animale est trés importatiteectare (Sbrebis/ha).

Dans ce type d’élevage, il s’est développé uneestetcoordination entre les acteurs
de la filiere dans unkgique de marché. Les ateliers d’engraissemertt lsien équipés et
répondent a des commandes durant toute I'année.eQ@sitants ont tous une activité
secondaire dans I'administration, le commerce oautne secteur. Le systeme d’élevage est
purement intensif, pratigue d’élevage de spéculatives cinqg éleveurs enquétés sont
installés a Tiaret ville et pratiquent leur ackvit’élevage dans le milieu périurbain. lls
travaillent tous dans les administrations du secfmublic et ont, tous, un associé qui
s’occupe de I'élevage.

Observation : La situation géographique de ces trois groupekevbg§es montre

bien que la variation climatique ou pluviométricest a écarter.

IV.5.1. Analyse de la production ovine :

En général, I'activité élevage ovin dans la régmmut étre considérée comme une
activité a produit unique. Elle se limite, en faitla production d’animaux. De ce fait, la
brebis constitue le capital le plus important dasgdifférentes exploitations.

IV.5.1.1. Analyse de la performance zootechnique da le type I.

Ce type d'élevage se caractérise essentiellemantdgs conditions de mobilité
permanente et par I'exploitation de grandes susféoerrageres. Il se caractérise aussi par le
recours a une main d’'ceuvre non qualifiée, génémgnfamiliale, n’ayant aucune volonté
pour apprendre les nouvelles techniques de I'éewadn, ni pour changer les méthodes de

travail considérées comme un héritage de leurstiamscé
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Tableau n°11 :Analyse de la production ovine Type | (année 2008)

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 940
Naissances annuelles (tétes) 1650
Mortalité (tétes) 190 (11,5%)
Productivité numérique (téte/an) 1,55 (agneau/bfab?

(Source : Notre enquéte et nos calculs, 2008)

Dans ce type d’élevage, on a pu constater queolegdittoons de vie sont tres rudes,
les conditions climatiques sont impitoyables s@uehte, pendant la saison froide ainsi que la
saison chaude. C’est ainsi que I'élevage est mam& dacon aléatoire. Dans le cheptel des
brebis, il y en a celles qui ne mettent pas baslg@ntoute une année mais qui ne sont pas
retirées ou prises en charge par un suivi vétégndie taux de mortalité est tres éleve
(11,5%) pendant une année caractérisée par une $@étheresse, ou normalement on
n’enregistre que quelques 5 a 8% de mortalité.

La productivité numérique est de l'ordre de 3 agmetous les deux ans, ceci
s’explique par le fait que la plus grande partis debis sont jeunes et sont en pleine activité
de production. Néanmoins, cette bonne productivitdérique ne peut étre a l'origine d’'une
bonne performance zootechnique ni une performanoaoiique (voir plus bas : analyse
économique).

Tableau n°12 :Analyse de la production ovine Type | (année 2009).

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 940
Naissances annuelles (tétes) 1650
Mortalité (tétes) 175 (10.6%)
Productivité numérique (téte/an) 1,57 (agneau/bfah)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2009)

L'année 2009 était marquée par une pluviométris tméportante ; on peut dire
méme que c’est le pic de la décennie. Ceci ditabdeau ci-dessus ne le reflete pas, du
moment que le taux de mortalité n’a pas vraimergsgaet que la productivité numérique n'a
pas changée. La production ovine dans ce type vdigie n'est pas influencée par les

conditions pluviométriques.
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Tableau n°13 :Analyse de la production ovine Type | (année 2010).

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 950

Naissances annuelles (tétes) 1720

Mortalité (tétes) 175 (10.2%)
Productivité numérique (téte/an) 1,62 (agneau/brebis/an)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2010)

On vient la aussi, de confirmer que les conditiplwiométriques n’ont pas été tres
impliquées dans le mode de conduite de I'activéd’'élevage ovin dans la région et dans ce
type mené, on le rappelle sous des tentes et densiks de paturage immenses. En effet,
'année 2010 était marquée par une pluviométrie anog et des conditions climatiques
modérées, mais cela ne se distingue pas dans salsate. Le taux de mortalité est resté
presque au méme niveau, la productivité numériglégerement augmenté, mais sans pour
autant marquer une performance zootechnique, sdrébis vides constatées dans le cheptel
ont été sélectionnées pour une lutte de rattrapelgst-a-dire que les meilleurs béliers ont été
réintroduits dans ce cheptel pour une durée deuss,jretirés apres pour un repos et sépares

des brebis.

VI1.5.1.2. Analyse de la performance zootechnique da le type Il.

On rappelle que ce type d’élevage est dominant tanggion de Tiaret ; c’est un
systéeme mixte ou on pratique le mouvement de tranahce avec une partie du cheptel,
'autre partie est sédentarisée au niveau de I@tgtlon. Les animaux sélectionnés pour le
déplacement sont constitués de différentes caggdiovins. En effet, on y trouve les béliers,
les brebis, les antenais/antenaises et des agagaeXés.

Le systéme de production pratiqué dans l'explatatiest un systeme semi intensif,
caractérisé par une utilisation modérée d’intraggsentiellement représentés par les aliments
et les produits vétérinaires. Le recours a la ndaeuvre salariale est constaté chez la totalité
du groupe pris en étude. Il a été egalement cansiaprésence d’'un batiment d’élevage
traditionnel, un tracteur pour la culture des ci&®at un véhicule dans certain cas.

Enfin, malgré le déficit important des ressouraagifagéeres naturelles, le maintien du cheptel
avec la complémentation reste la régle générale gsaurer la croissance du capital animal

qui est un signe d’aisance sociale.
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Tableau N°14 :Analyse de la production ovine Type Il (année 2008)

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 466
Naissances annuelles (tétes) 482
Mortalité (tétes) 46 (9,5%)
Productivité numérique (téte/an) 0,93 (agneau/brah)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2008)

Dans ce type d’élevage, on remarque que le tauratéalité enregistré est plus bas
qgue celui enregistré chez le premier type, dontheptel vit en totalité en transhumance.
Effectivement, puisque une partie des animaux astég dans la bergerie, ou les conditions
de vie sont moins rudes, la perte des agneauxaidaance est faible. Néanmoins, le taux de

productivité marque une moyenne d’'un agneau/bmatis/

Tableau n°15 :Analyse de la production ovine Type Il (année 2009)

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 190
Naissances annuelles (tétes) 267
Mortalité (tétes) 34 (12,7%)
Productivité numérique (téte/an) 1,23 (agneau/bfah)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2009)

La décapitalisation est trées marquée dans ce tyghevege, suite a la sécheresse qui
a sévi I'année 2008 et dont les conséquences soatatées au début de la campagne 2009.

La comparaison de l'effectif des brebis du débutialeampagne 2008 a celui du
début de la campagne 2009 renseigne sur une pert@0% du capital - brebis. Cette
décapitalisation est due a la rareté de l'alimenplkis de la précarité des conditions de vie
des exploitants dans ce groupe d’éleveurs. Cepénigataux de productivité est élevé par
rapport a 'année 2008 ; ceci trouve son explicatans la disponibilité des aliments durant
cette campagne, marquée par une pluviométriertrpsriante.

Tableau N°16 :Analyse de la production ovine Type Il (année 2010)

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 314
Naissances annuelles (tétes) 396
Mortalité (tétes) 50 (12,6%)
Productivité numérique (téte/an) 1,10 (agneau/bkrah)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2010)
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La bonne pluviométrie de la campagne 2009 a petmé recapitalisation et le
cheptel des brebis s’est vu augmenté. Ce phénotramnge son explication dans le maintien
des agnelles et des antenaises et le reclassemgnfuttirs reproductrices au lieu de les
vendre, comme c¢a était le cas a la fin de la camg@§08. Le taux de mortalité est presque
resté le méme, par contre le taux de productivi&garement baissé, car I'herbe n’est pas en
quantité abondante en comparaison avec I'année. 20@t, signaler que I'alimentation est

le facteur primordial pour la performance zootegheides ovins.

VI.5.1.3. Analyse de la performance zootechnique da le type IlI.

Dans ce type d'élevage, la caractéristique la pysortante est I'intensification
(aliments, soins vétérinaires et main d’ceuvre).xpleitation est considérée comme une
entreprise qui suit la demande du marché, recaitcdenmandes et fait tout pour satisfaire et
fidéliser sa clientele.

L’exploitation est dotée d’'une bergerie de typesgu moins moderne, d’un véhicule
pour les déplacements quotidiens nécessaires auldronlement de I'activité de I'élevage
ovin et d’'un habitat fixe dans les zones urbainepériurbaines.

L’effectif du cheptel est réduit mais la commersation est certaine et porte
généralement sur la quasi-totalité de I'effectif.

Tableau N°17 :Analyse de la production ovine Type lll (année 2008

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 124
Naissances annuelles (tétes) 140
Mortalité (tétes) 07 (5%)
Productivité numérique (téte/an) 1,07 (agneau/bkrah)

Saurce : Notre enquéte et nos calculs, 2008.)

On constate bien que I'effectif est réduit, le talexmortalité aussi, car le suivi des
naissances en présence d’'un vétérinaire et la mispte des médicaments nécessaires font
gue méme les animaux sont de bonne apparenceal’delgrain est le premier souci de tous
les exploitants de ce groupe d'éleveurs. Lutiimatdes nouvelles techniques de I'élevage
ovin est constatée chez la totalité du groupe lffhg, steaming, synchronisation des
chaleurs....)

Le taux de productivité est moyen car I'année 2668une année de sécheresse,

I'herbe est en quantité insuffisante.
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Tableau N°18 :Analyse de la production ovine Type lll (année 2009

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 118
Naissances annuelles (tétes) 158
Mortalité (tétes) 10 (6,35%)
Productivité numérique (téte/an) 1,25 (agneau/bkrah)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2009

Leffectif des brebis n’a pas subi une réductioparante comme c’était le cas chez
le type I. Le taux de mortalité a [égerement auggmaimsi que le taux de productivité.
Tableau n°19 :Analyse de la production ovine Type Ill (année 2010

Rubrique

Nombre de brebis (tétes) 130
Naissances annuelles (tétes) 204
Mortalité (tétes) 9 (4,4%)
Productivité numérique (téte/an) 1,50 (agneau/bfah)

(Source : Notre enquéte et nos calculs 2010

On remarque ici que l'importance de l'alimentatiem herbe est conjuguée a une
productivité numérique de bon niveau. En effetpliaviométrie enregistrée durant I'année
2009 a aidé les exploitants a stocker du grairedagaille en quantité suffisante ; de méme,
durant le printemps 2010, les animaux ont profitdalirrage naturel en abondance.

Le taux de mortalité est trés réduit, ce qui ragrseisur la bonne maitrise des

techniques de I'élevage au sein de ce groupe daltsy

VI.5.2. Analyse de la performance zootechnique de Iproduction ovine selon le

type d’exploitation et selon I'année

Pour reprendre les différents types d’exploitatbrselon chaque année, on essayera
de mettre en exergue les paramétres indicateursee donne production ovine, tels que, la
productivit¢ numérique. En effet, si la productvihumérique est un signe de bonne
production, il reste a savoir si cette dernieredégpiendante du facteur pluviométrique, en plus

du type d’élevage.
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Tableau n°20 :Productivité numérique selon le type d’élevageettrsl’'année climatique

Année 2008 Année de | 2009 années de bonng 2010 Année de moyenne| Moyenne/ | Ecart
Type sécheresse pluviométrie pluviométrie Type type
Type | 1,55 1,57 1,62 1,58 0,03
Type |l 0,93 1,23 1,10 1,08 0,12
Type Il 1,07 1,25 1,50 1,27 0,18
Moyenne/ 1,18 1,35 1,40 1,31

année
Ecart 0,24 0,16 0,22
type

(Source : nos calculs 2011)

Le tableau récapitulatif nous indique que, pourqcieatype d’élevage et sur une
durée de trois ans de pluviométrie différente, radpctivité numérique est maintenue a un
niveau de trois agneaux tous les deux ans chepéedxtensif. C’'est ce qu’'on peut appeler
systeme acceéléré. C'est le systéme le plus perfurohapoint de vue zootechnique. Pour ce
qui est des autres types, intensif et semi intetesiproductivité numérique est restée autour
de un agneau par an, quelle que soit la quantipduike enregistrée durant I'année.

Par ailleurs, en comparant la productivité dessttgpes simultanément, année par
année, on découvre que I'élevage ovin n’atteintlpgsroduction de trois agneaux tous les

deux ans, il se limite a une moyenne d’'un agneagwh année.
VI1.5.3. Analyse économique de la production ovine

Pour pouvoir dire que tel ou tel type d’élevage resttable ou non, I'analyse de la
productivité numérique n’est pas un facteur suffisen soi puisqu’elle ne nous renseigne pas
sur les charges qu’impliquaient ce niveau de private.

C’est vrai que la productivité numérique (PN) estindicateur déterminant de la
performance zootechnique mais elle n’est plusitecgal critére de I'évaluation économique.
Apres la récolte de 2007, les prix du blé et degkosur les marchés mondiaux ont augmenté
de 120% par rapport a 2004/2006 (Benoit et Laig2®l2). La production ovine pouvait étre
alors fortement touchée, surtout dans les zonemvdé$ées ou I'autonomie fourragere est
faible. Cependant, le nouveau rapport de prix eritede et céréales nous améene a réévaluer
l'intérét de chaque systeme d’élevage et analyaecosnpétitivité a travers sa rentabilité
economique. Pour ce travail, I'étude porte sur Erge dégagée par chaque brebis, dans
chaque systéme d’élevage et suivant la pluviomd&iehaque année. Cette analyse se fait a

travers le compte d’exploitation.
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On a pris alors, pour chaque type d’élevage, ungemte d'effectif brebis, comme

précédemment.

Remarque:

- Dans cette étude, I'achat des reproducteurs n'a&tgasonsidéré comme un investissement,
mais plutét comme une charge opérationnelle.

- Les batiments étant vieux et donc amortis ches tes groupes d’éleveurs. Dans ce cas la
valeur des dotations aux amortissements est nulle.

- Pour les produits de I'élevage ovin, on a prisvémte des animaux (généralement les
agneaux et les antenais), on a pris égalementriee \aes réformées. On y a intégré aussi
I'autoconsommation.

- La vente de la laine est aussi un produit devatie ovin et qui mérite un intérét particulier
dans la région de Tiaret, car son prix ne cessggdianter ces derniéres années, vu son utilité
pour la fabrication de tapis, distribués sur teutelritoire.

- Pour les résidus, ils ont été utilisés comme &indirectement par les propriétaires qui ont

de la terre (maraichage et céréaliculture)

Il est trés important de signaler que les chifiges sont avancés dans cette étude,
sont basés sur les déclarations que nous ont fagedeveurs enquétés, et qu’'on a été amenés
a compléter et parfois méme a corriger en se rapard des données du marché, ou de celles
provenant des administrations concernées (DSA, Ghard’agriculture et HCDS) ou de
personnes ressources qui ont des connaissancéalegpians le domaine de I'élevage ovin

dans la région et partout en Algérie.

VI 5.3.1. Analyse du compte d’exploitation du typd durant les trois exercices
(2008, 2009 et 2010)

Le compte d’exploitation renseigne sur le résudwat’activité, a I'issu d’un exercice
(1* janvier au 31 décembre de la méme année). En effeime il a été expliqué dans la
partie méthodologie, on ne peut suivre la campagmieole qui s’étend du®loctobre d’'une
année (N), au 30 septembre de I'année (N+1). Popremier type (extensif), on essayera de
voir les charges et les produits relatifs aux tramnées, on calcule par la suite la marge

dégagée par brebis.
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Tableau n°21:Compte d’exploitation du type | : Systéme extefesif DA)

Charges Montant | Montant | Montant Produits Montant Montant Montant
2008 2009 2010 2008 2009 2010
I- Charges directes : ou Produits
Charges d’exploitation :
opérationnelles 1100 x 1000 x 960 x 13 500
- Vente d’animaux 12000 13000
- Achat de reproducteurg 120.000 I I
(Béliers/agnelles) - Vente de réformés 250000 260 000 64 500
-Abattage 1 1 1
- Achat d’aliments : (autoconsommation I 1 1
Orge en grain 320.000 60.000 60.000 - Vente de la laine 100000 80 000 65 000
Paille + fourrage
Concentré - Variation du stock 1 1 1
Son 15.000 1. 000 15.000
Frais de transport 8.000 4.000 4.000 - Recettes diverses 1 1 1
d'aliments ovines
1 1 1
-Frais de surface 150.000 1 1" - Aides de I'Etat
fourragere I I I (Subvention) 1 I
- Chaumes 1
-Frais du berger 360.000 360.000 360.000 - Emprunt bancaire
(salariés) I /i I
- Eau
- Frais vétérinaires 70.000 60.000 60.000
-Frais de commercialisaf 45.000 45 000 46 500
- Frais de tonte 40.000 40 000 40 000
Total des charges 1.128.000 584.000 585.500 Total des produits 198W0 13 340 000 13 089 500
directes
Marge brute 12.422.000| 12.756.000 12.504.000
II- Charges de
structure : ou Charges
indirectes
- Frais d'entretie 80000 80 000 80000
(aménagement et
réfection bergerie)
- Désinfection local 7200 7 200 7200
- Salaire exploitant (Mg 120000 120 000 120000
familiale) 1 1 1
- Charges sociales 1 1 1
- Impbdts et taxes 1 1 1
- Carburant 1 1 1
-Amortissement 1 1 1
(Matériel)
-Amortissement
(batiment)
- Eau, Electricité. 100 000 3600 3600
Total des charges de 307 200 210 800 210 800
structure
Total des charges 1435 20¢ 794 800 796 30D Tded produits 13 550 000 13 340 00 13 089 500
Résultat d’exploitation 12114 800] 12545200 123900
Marge nette/brebis 12 888 13 346 12 940

(Source : Nos enquétes 2008/2009/2010 et nos salcul
A.1) Analyse des frais : Année 2008

- Alimentation : les frais de l'alimentation soné d'ordre de 30% du total des

charges opérationnelles, ils représentent en o486 du total des charges. Dans ce type

d’élevage (extensif) on ne rencontre normalemest gaa tout le poste alimentation, mais

pendant cette année marquée par une terrible sSseerles éleveurs étaient contraints

d’acheter de 'orge et de la paille pour sauvegaa cheptel.
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- Frais du berger : le salaire du berger cons2tfé du total des charges ; il dépasse
le poste alimentation, lequel, dans la plupartaes est le poste le plus important dans tous
les types d’élevage. Cependant, dans ce type aigafpbn, le travail est assuré par une main
d’ceuvre familiale qui n’est pas remunérée. Effaatient, avec un cheptel de 940 brebis, les
deux bergers prennent seulement 30.000 DA/moiste ceain d’ceuvre est insuffisante ce
qui contraint le propriétaire, ses enfants et sanfe a faire le plus gros du travail. La
rémunération de I'exploitant se fait sur la baseSMIG, soit 10.000 DA/mois en 2008.
D’autre part, on ne rémunére qu'un exploitant pamifle (méthodologie des codts de
production du MAPAQ). La main d’'ceuvre familiale répente un taux de 8.35% du total
des charges.

- Frais liés au batiment : les frais relatifs arl@&nagement et la désinfection des
batiments représentent 6% du total des chargedrdessd’amortissement sont nuls car le
batiment est considéré comme amorti puisqu’il ¢disé depuis des décennies sans que le
propriétaire n’ait rien payé.

- Frais de location des terres : il est vrai quesdee groupe d’exploitants, I'éleveur
occupe cette terre sans titre de propriété, maislgpe la saison de sécheresse, il loue des
terres de parcours et des chaumes pour alimemechsptel. C’est pourquoi les frais de la
location s’élevent & 10,45% du codt de productiefiattivité ovine.

- Frais d’achat des reproducteurs : les bélierbatene conformation sont achetés
pour le remplacement des béliers réformés et nodyateurs. L’achat d’agnelles saillies
figure aussi dans plusieurs cas. Les frais desodeteurs constituent 8,35% du colt de
production des ovins.

- Les autres frais : Les frais divers, constitwsfrais de médication, les frais de la
commercialisation et la tonte forment, tous ensembine valeur de 10% du colt de
production et sont dominés par les charges descar@éints.

Pour I'eau, les animaux s’abreuvent du barrageadmdalité en période de bon
climat. A la mauvaise saison, un puits est creusgs d’exploitation, mais le propriétaire
s’est doté d’'un groupe électrogene qu’il a paye0@ 00 DA mais qui n'est pas utilisé
seulement pour retirer I'eau du puits mais poulet#ification de la ferme. De ce fait, les

frais liés a I'alimentation en eau sont presqudigégbles.
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B.1) Analyse des produits : Année 2008

-Vente des agneaux : les agneaux vendus sont &gésaiement de 6 mois et plus ;
ce sont les naissances de la saison précédentendaue de moyens de transport, les
éleveurs écoulent leurs produits sur le marchél letaavec un pouvoir de négociation
limité ; ils vendent a des prix en deca de leuréempce. Leur manque d’information sur le
niveau des prix sur les autres marchés contribuardage a diminuer leurs marges.

-Vente des réformés et autoconsommation : le reglement du cheptel est basé
surtout sur la vente des animaux réformés (agésoproductifs). L'autoconsommation est
limitée a la féte de I'Aid-el-adha, sinon le redi 'année ces exploitants consomment du
caprin.

- Vente de la laine : la laine est un sous prodait'élevage ovin tres prisé dans la
région, car elle sert de matiere premiere pouralari€ation de burnous, de tapis et de
matelas.

La vente de la laine se fait généralement sur latgiion, sinon sur le marché local de

proximité.

C.1) Analyse des marges : Année 2008

La marge brute représente la différence entre lesdyits et les charges
opérationnelles. Par contre la marge nette, cadlifféerence entre la marge brute et les
charges de structure.

Pour le cas de I'exploitation du type extensif, Bannée 2008, marquée par une

forte sécheresse, la marge nette par brebis aeétérdre de 12.888 DA.

CONCLUSION :

Pour récapituler la répartition des charges pareodimportance, on peut dire que
le salaire du berger est classé, premier posteo@ude production dans ce type d'élevage.
Néanmoins, on n’a pas intégré le cheptel dont niéfiéie a la fin de chaque année, car les
15.000 DA touchés par mois sont en plus des 20%ndessances de chaque année. Nous
tenons a préciser que nous n'‘avons pas intégré cktrge dans le compte d’exploitation,
car les deux bergers n'ont pas la main mise surdapital cheptel avant la cinquieme année,
c’est une forme de garantie pour le propriétaire. poste de l'alimentation vient en

deuxieme lieu car I'année 2008 était marquée parfarte sécheresse, d’'ou la location des
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terres de parcours qui vient en troisieme place glgs de 10% du co(t de production. Les
frais divers, la main d’ceuvre familiale et I'aclikgs reproducteurs représentent des niveaux
assez moyens et les frais liés au batiment sostjpeenégligeables.

On remarque que ce type délevage n’est pas infliepar le facteur
pluviométrigue. La sécheresse n'a pas poussé é&dlewa vendre son cheptel, ce qui
représente un signe d’aisance dans la sociétéffén les Ouled Nail sont connus depuis la
nuit des temps, dans la région par le capital @diepti peut se compter en milliers de tétes
d’ovins. La marge nette par brebis est le signpatéormance de I'activité de I'élevage ovin

dans la région. On peut I'assimiler a un revenleakploitant.

A.2) Analyse des frais : Année 2009

- Frais de l'alimentation: les frais destinés achat de l'aliment pour cette
campagne ne représentent que 10% du colt de praducar I'herbe est en abondance sur
le paturage gratuit dont profite I'exploitant, @is des locations des chaumes pendant I'été.

- Frais du berger : le salaire du berger est tasjtei poste le plus important quelle
que soit 'année car il est fonction de l'effedtifi cheptel. Il représente 45% du total des
charges. C’est, en fait, le poste qui entrainectbéss éleves dans I'activité de I'élevage ovin
pour n'importe quelle campagne. Il existe, aujonuil une tendance a la raréfaction sur le
marché du travail de candidats pour ce type d’empb qui expligue I'accroissement des
exigences des candidats en matiere tant de comsliie@ paiement et de colt de leurs
prestations.

- Frais de surfaces fourragéres : ces frais solst ©ar I'année a été pluvieuse et
I'herbe est en abondance sur le parcours gratuit.

- Frais divers : ils constituent 18% du co(t dedpiciion et sont toujours dominés
par les soins médicaux.

- Charges de structure : le total des chargesrdetste forme une part de 26,5% du
codt de production. Ce sont des charges qui negemarpas en fonction du cheptel ni du
climat. Elles ont représenté 21,40% du co(t de ythion pour le méme type d’exploitation

en année de sécheresse (2008).
B.2) Analyse des produits : Année 2009

Le méme scénario est rencontré pendant cette carapmpg ne difféere en rien pour
I'exploitant et pourtant I'année est bonne, avee pluviométrie abondante et de I'herbe sans
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aucun co(t. Cependant, les prix des ovins vendutesunarché de la région n’ont pas suivi
le cours de la conjoncture. En effet, en bonne ehe®prix ont tendance a atteindre des pics
pour les spéculateurs. Ce genre d’éleveurs pratlqotivité élevage sans pour autant
profiter des situations conjoncturelles. La tramshoce est un mode de vie, malgré la dureté
des conditions, I'ovin est le compagnon fidéle datimporte quelle situation. Méme la
faiblesse de revenus ne contraint pas ces explgitarguitter ce mode de vie, mais les
poussent a multiplier les chances de revenus exjroles en intégrant une partie de la

famille dans d’autres activités plus rémunératrices

C.2) Analyse des marges : Année 2009

La marge nette par brebis est de I'ordre de 13[34ppas trés différente de celle de
'année 2008. Une différence de 421 DA/brebis eststatée en bonne année, c'est
négligeable devant le poids de I'alimentation enémde sécheresse et devant le salaire du
berger en toute campagne.

L’'analyse des marges dans le systéme extensif mmgoe le facteur pluviométrique
n'influence pas le colt de production ni la margeddiciaire par brebis. Malgré un colt de
production presque double de I'année pluvieusergpport a 'année de sécheresse, mais

I'effectif important couvre toutes ces chargesstla loi de I'économie d’échelle.
CONCLUSION :

L’année pluvieuse a montré le poids du salaire ergdr dans le type d’élevage
extensif. Malgré I'absence de l'intensification tamre et en travail, mais la main d’ceuvre
dans le cas d’un effectif important est détermiaakhn effet, les frais du berger représentent
45% du colt de production et ils sont au sommeéa dascade des frais. L'alimentation pour
cette campagne n’a enregistré que 10% des chatgdest de 'activité ovine et les charges
de structure, par contre, ont marqué une hauss@port a 'année de sécheresse. La main

d’ceuvre familiale représente 57% des charges detste.

La marge par brebis n’est pas différente dans pe tielevage entre une bonne et
une mauvaise année. La conduite de l'élevage est déterminante dans le colt de
production des ovins qui restent tributaires dientiant fourrager

Observation : L’analyse des charges, des produits et des marges le type |,

pendant la campagne 2010 est presque identiqudleadse 'année 2009, sauf quelques
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|égéres baisses dans les produits car la pluvidenétiregistrée cette année-la est plus faible
en comparaison a celle de 'année précédente mpairqué le pic de la décennie 2001-2010.
En effet, le colt de production est presque idemtig celui de I'année 2009, qui
représente un co(t unitaire ne dépassant pas (6s[A/téte, car dans ce type d’élevage, il
est trés clair que 'herbe gratuite est le gainppgode ces nomades. L'usage des terres de
parcours collectifs et des points d’eau sont undkia nature (selon ce qu’ils prétendent).

VI.5.3.2 : Analyse du compte d’exploitation du tye Il durant les trois exercices
(2008/2009 et 2010)

Pour ce type d’élevage, semi intensif, il est afpie les charges vont étre difficiles a
calculer. Une partie du cheptel est sédentarisée,autre partie en transhumance, ce qui va

entrainer des colts supplémentaires.

Tableau n° 22 :Compte d’exploitation du type Il : Systeme Semeirif

Charges Montant Montant Montant . Montant | Montant | Montant
(DA) (DA) (DA) Produits (DA) (DA) (DA)
2008 2009 2010 2008 2009 2010
I- Charges Produits
directes : ou d’exploitation :
Charges
opérationnelles - Vente d’'animaux| 430 x 215 x 260 x
I 1 1 8000 12000 14 000
- Achat de -Vente de
reproducteurs réformés 72 000 | 60 000 | 65 900
(Béliers/agnelles) -Abattage I I i
(autoconsommatid I I 1
- Achat | 310 000 84 500 85 500 I I 1
d’aliments : 1 1 - Vente de la laine 32 000 32000
1 1 i 60 000
Orge en grain I - Variation du I i
Paille + fourrage 32 000 10 000 10 400 stock I
Concentré I 1
Son 72 000 I 1 - Recettes I
Frais de transport I I I diverses ovines I 1
d'aliments 1 I
- Frais de surface 16000x2x12| 16000x2x122| 16000x2x12| - Aides de |'Etat I 1
fourragére 50 000 | 20 000 20 000 (Subvention) I
- Chaumes 40 000 | 30000 30 000
-Frais du berger 32800 | 18000 18 000 - Emprunt I i
(salarie) 25000 | 16 000 16 000 bancaire I
- Eau
- Frais vétérinaires
-Frais de
commercialisa
- Frais de tonte
Total des charges| 945 800 562 500 563 900 Total des 3572 2672 3737
directes produits 000 000 900
Marge brute 2 626 200 2 109 500 3174 000
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II- Charges de

structure : ou

Charges

indirectes

- Frais d'entretien 35 000 35 000 35000

(aménagement €t

réfection bergerie) 6 000 6 000 6 000

- Désinfection| 120 000 120000 120 000

local I I 1

- Salaire exploitan I I I

(Mo familiale) I I 1

- Charges sociales I I I

- Impdts et taxes I I 1

- Carburant 1 1 I

-Amortissement 42 000 42 000 42 000

(Matér)

- Amortissement

((bati)

- Eau, Electricité.

Total des charges 203 000 203 000 203 000

de structure

Total des charges 1148 80Q 765 500 766 900 Total des| 3572 2672 3737
produits 000 000 9000

Résultat 2 423 200 1906 500 2971 000

d’exploitation

Marge 5200 10034 9 462

nette/brebis

(Source : Nos enquétes 20092W10 et nos calculs)

A.3) Analyse des frais : Année 2008

- Frais de I'alimentation : le poste de I'alimeefprésente pour cette campagne de
sécheresse un taux de 30% des charges totalesxgéoitation. C’est tres lourd a supporter,
car une partie du cheptel est sédentaire, ce qrdiea une alimentation complémentaire trés
importante. La partie du cheptel qui est en transnce voit la hausse du codt lié au poste
du salaire du berger qui est plus élevé.

- Frais du berger: les charges du berger sont taipbes a deux salariés qui
percoivent chacun 16.000 DA/mois. Ces frais represeg pres de 33% du colt de
production et dépassent les charges de l'alimemtatar les deux bergers sont permanents,
en bonne ou en mauvaise année.

- Frais de surface fourragere : la location deesede paturage pour le cheptel qui
se trouve au niveau de I'exploitation, représemntetaux négligeable des charges totales
(6,3%), méme pour cette campagne de sécheresshakge est diluée, car la partie la plus

importante du cheptel, en moyenne, chez ces élgestisur le parcours gratuit.
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- Frais divers : les frais d’abreuvement, de métioade commercialisation et de la
tonte représentent environ 13% du colt de produci®l’activité de I'élevage ovin. Dans ce
type d’exploitation, la présence d’'un moyen de gpamt est quasi-totale, ce qui a pour effet
de réduire les colts de transport. Les frais diamment apparaissent pour ce type
d’élevage, contrairement au type extensif en tramsince, car le cheptel sédentarisé a
besoin d’eau, par contre celui en déplacementnséadie des points d’eau qui se trouvent
dans la steppe de la région.

- Frais de structure : les charges de structure petype d’élevage, qui sédentarise
une partie de son effectif, représentent 5% du ta charges. Le poste le plus apparent est
celui du salaire de I'exploitant qui représente6%’ des charges de structure. Cependant, le
calcul que nous avons adopté pour la main d’celamglitle est dans ce cas, comme dans le
cas du type I, il est sous estimé par rapportrédété. En effet, si nous avons pris un seul
salaire par ménage c’est dérisoire, car le tradmil’exploitation nécessite plus, mais c'est

une main d’ceuvre qui n'a jamais été rémunéréejassavaleur.
B.3) Analyse des produits : Année 2008

- Vente des animaux : la vente des antenais eagiesaux se fait en général sur le
marché de la région, pour ceux sédentarisés. Rarecpour les ovins en transhumance, ils
sont vendus sur le marché le plus proche de leurde séjour, afin de ne pas fatiguer la béte
et pour éviter des charges de transport en plusheptel qui se trouve au niveau de la ferme
est de moindre qualité par rapport a celui en zsteppique. C’est une déclaration des
enquétés qui ne cachent pas leur désarroi devéataléé de la sécheresse telle que celle de
cette année. Avec un prix moyen de 8.000 DA l'ovencheptel a été bradé, pourvu que

I'activité se pérennise.

- Vente de réformés et autoconsommation : pendgtite année, méme des agnelles
ont fait I'objet de vente pour ce type d’éleveuesLconditions trés difficiles de trésorerie
font que les exploitants trient les brebis et lgaedles non conformes ou qui ne se portent
pas bien, les vendent comme réformées et s’en idésant, car leur présence dans le cheptel
ne fait qu’augmenter les codts.

Pour I'autoconsommation, c’est du caprin durantadlannée, sauf pour la féte de
I'Aid a I'occasion de laquelle c’est I'ovin qui esacrifié.
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- Vente de la laine : les recettes de la laine donttion de l'effectif et sont
généralement percues par les femmes d’exploit@&st le revenu net de la main d’ceuvre

familiale féminine.

C.3) Analyse des marges : Année 2008

Les marges brutes et nettes par brebis pour cattpagne de sécheresse et pour ce
type d’exploitation, marquent des niveaux trés fasrapport a celles enregistrées chez les
exploitants transhumants, menant une conduite gk extensif. En effet, la marge nette
par brebis est de l'ordre de 5.200 DA/an. La défée est de taille avec le systeme
précédant.

A.4) Analyse des frais : Année 2009

- Charge de l'alimentation : le poste de la chargeeitaire constitue pour cette
campagne de tres bonne pluviométrie, 12,3% du deUproduction. Le cheptel en zone
steppique n’enregistre presque pas de charges rdimes pendant une saison pareille.
Cependant, ce taux est enregistré par le cheptalegtrouve au niveau de I'exploitation, et
pour lequel la complémentation est obligatoire, lkeaterre n’est pas disponible pour le
paturage gratuit. C’est le poids a supporter pout ¢levage sédentaire.

- Frais du berger : les frais du travail dans I'atéivovine ont un poids aussi lourd
que l'alimentation et parfois plus. En effet, 50%sdcharges totales sont constitués par le
salaire des bergers qui sont permanents et daratilement est fixe quelle que soit 'année.

- Frais divers : comme dans les autres situatiossfrées divers représentent 11%
du total des charges. Ces frais sont fonction eféektif du cheptel et de la pluviométrie. Les
frais de médication augmentent en cas de malasliegn, c’est la visite routiniére pour le
suivi des campagnes de vaccination.

- Frais de structure : les frais de structure camestit 26,5% du colt de production

des ovins et sont dominés par le salaire de I'etgrlg avec 59% du montant de ces charges.

B.4) Analyse des produits : Année 2009

-Vente des agneaux : On remarque que pour les amebonne pluviométrie, les
prix des ovins augmentent. En moyenne, une hawsge000 DA/téte, a été enregistrée pour

la vente des animaux pendant cette campagne.
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- Vente des réformés : avec la réduction de I'¢ffedue au bradage des animaux
lors de l'année précédente, la vente des ovinerméfs a été réduite. Une stratégie de
remplacement des ovins est constatée chez toetelssurs de la région. En bonne année, on
achéte des béliers et agnelles ou brebis bien noe®pour le renouvellement du cheptel.

-Vente de la laine : la laine suit le nombre desgtuand le cheptel est important, la
laine en conséquence, est en gquantité supérieer@rik de cette derniére est toujours le

méme et donc les recettes sont faibles quand ¢ffiest réduit.

C.4) Analyse des marges : Année 2009

Pour le méme type d’exploitation, mais pour uneéantrés différente du point de
vue pluviométrie, les résultats sont spectaculaicesdouble de la marge nette de I'année
2008 a été enregistré a la fin de cette annéectisféenent, si les charges opérationnelles, et
en particulier les frais de I'alimentation, ont maé une baisse de moitié et que les prix des
ovins sur le marché ont marqué une hausse de pldg3dpar rapport a I'année précédente,
la marge bénéficiaire nette par brebis et par @einatout simplement le double.

CONCLUSION :

On a pu constater que pour ce type d’élevage, sesmsif, et surtout, quand une
partie du cheptel est en transhumance et que d'apartie est sédentaire, le poids de
I'alimentation enregistrée chez I'exploitant esswpporter malgré le déplacement en quéte
d’herbes gratuites. La complémentation en cas diat®s de terres de parcours est payante.
Le point fort dans ce cas de figure c’est le soutle I'Etat pour I'achat de I'orge a des prix
subventionnés. Le facteur pluviométrique est tigaificatif pour ce genre d’exploitation,
les années de sécheresse poussent les pauvragrel@wendre leur cheptel a bas prix, pour
diminuer les charges et pour pouvoir sauvegardeeftectif réduit, selon la trésorerie de
chacun. La main d’ceuvre salariale et familiale ttuent une charge trés importante, en

bonne, comme en mauvaise année.
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VI.5.3.3 : Analyse du compte d’exploitation du typdll durant les trois exercices
2008/2009 et 2010

Pour ce type délevage, lI'exploitation est const@ércomme une entreprise
industrielle (industrie pastorale). Des salariés fguctionnent tout en étant rassurés d’un

profit certain. L'assiette financiére est plus impate et par conséquent le risque est tres

réduit.

Tableau n°23 :Compte d’exploitation du type Il : Systeme Intiéns

Montant Montant Montant Montant Montant Montant
Charges (DA) (DA) (DA) Produits (DA) (DA) (DA)
2008 2009 2010 2008 2009 2010
I- Charges directes : ou Produits
Charges opérationnelles d’exploitation :
- Achat de reproducteurs 1 I 1 - Vente d’animaux
(Béliers/agnelles)
- Vente de réformés Onale Onale Onale
- Achat d’aliments : -Abattage chiffre chiffre total | chiffre
(autoconsommation) | total des des ventes | total des
Orge en grain 1 ventes des | des ventes des
Paille + fourrage - Vente de la laine agneaux, agneaux, agneaux,
Concentré 950 000 120 000 140 000 des des des
Son - Variation du stock réformés et | réformés et| réformés et
Frais de transpor de lalaine. | de la laine. | de la laine.
d'aliments - Recettes diverses
5000 4000 4000 ovines
- Frais de surface
fourragere - Aides de I'Etat
- Chaumes 60 000 60 000 50 000 (Subvention)
- Frais du Dberge
(salaries) 40 000 40 000 21 000 - Emprunt bancaire
- Eau 180 000 180 000 180 000
- Frais vétérinaires
- Frais de
commercialisation 30 000 25 000 20 000
- Frais de tonte 12 000 10 000 10 000
6 000 6 000 6800
Total des charges 1283 445 000 431 800 2202 040 1757 610 1796 PO
directes 000
Marge brute 919 040 1312610
- Charges de
structure : ou Charges
indirectes
- Frais d'entretien
(aménagement et 12000 12 000 12 000
réfection bergerie)
- Désinfection local 6 000 6 000 6 000
- Salaire exploitant (Mg 120 000 120 000 120 000
familiale) I 1 I
- Charges sociales 1 1 1
- Impbts et taxes I 1 I
- Carburant I 1 I
- Amortissement 1 1 1
(Matériel)
-Amortissement
(batiment)
- Eau, Electricité. 7 000 7 000 7 000
Total des charges de 145000 145 000 145 000
structure
Total des charges 1428 00 590 004 576 80D Tdlproduits 2202 040 1757 610 1796 000
Résultat d’exploitation 774 040 1167 610] 1219 200
Marge nette/brebis 6 242 9 895 9378

(Source : Nos enquétes 2008/2009/2010 et nos salcul
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A.5) Analyse des frais : Année 2008

- Frais de I'alimentation : la charge de I'alimetida représente un taux de 70% du
colt de production pour ce type d’élevage et pettecannée de sécheresse, durant laquelle
I'herbe était un produit rare, et donc l'orge éti@tseul recours pour la sauvegarde du
cheptel.

- Frais du berger: le salaire de la main d'ceuwastitue 12,6% du codt de
production dans l'activité. La main d’ceuvre fandiadtant considérée comme charge de
structure, si on I'ajoute au salaire du bergemtin d’ceuvre constituera alors 21% du co(t
de production ce qui montre le poids de l'intemsifion en intrants et en travail dans ce type
d’élevage.

- Les autres frais : entre les frais de surfacasrémeres, les frais de médication, les
frais d’entretien et de désinfection des locaulestcharges de commercialisation ainsi que
ceux de la tonte, on n’enregistre que 9% du coldpreluction des ovins dans ce type
d’exploitation.

B.5) Analyse des produits : Année 2008

Les produits sont formés de la vente des agneaex,bdebis réformées et des

femelles non productives. On y ajoute égalemerddatte de la vente de la laine.
C.5) Analyse des marges : Année 2008

La marge sur la production ovine dans ce type da&gje pour une année de
sécheresse tourne autour de 6.200 DA/brebis/arentabilité d’'un atelier ovin en mauvaise
pluviométrie est mise a péril, car la charge alitaga ainsi que la main d’ceuvre, absorbent

le produit de I'activité.

A.6) Analyse des frais : Année 2009

- Frais de l'alimentation : le poste alimentaire ddne 21% du total des charges
pour cette année marquée par un pic de pluviomgareapport a toute la décennie.

- Frais des surfaces fourragéres : la location desstependant les deux saisons,
représente 17% du colt de production car ce tygdevBurs n'ont pas de terres. lIs
pratiguent l'activité élevage hors sol, dans desnghas transformés en ateliers

d’intensification, ou la main d’ceuvre est le factluplus important, apres I'aliment.
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- Le salaire berger/exploitanie total des deux salaires constitue un taux dé 51

de l'activité ovine. La dominance du salaire poartgpe d’exploitation est trés marquée
pour 'année de bonne pluviométrie comme pour lEEnde mauvaise pluviométrie.

- Frais divers les 11% du colt de production qui restent sonsitiu@s par les
frais du vétérinaire, de I'’entretien des batimedes frais de commercialisation et de tonte et
des frais d’électricité et du gaz.

B.6) Analyse des produits : Année 2009

Pour ce groupe d’éleveurs, I'enquéte et le suiviede activité ovine sont difficiles.
C’est un type d’acteurs qui est tres méfiant etdéelare ses chiffres gu’approximativement.
En effet, on n’a pu obtenir que la recette totaderptoutes les ventes d’agneaux, de bétes

réformées et de laine.
C.6) Analyse des marges : Année 2009

Les marges brutes et nettes par brebis sont neiteswgérieures pour cette
campagne en comparaison avec celles de I'annéédméte. Le bénéfice par brebis et par
an, donne une valeur de 9.895 DA, ce qui conspresque le double de la marge brute de
'année de sécheresse. La couverture des chargEsges méme si la main d’ceuvre est un
poste qui pese lourdement dans les dépenses, e meste le facteur décisif dans ce type de

conduite ovine.
CONCLUSION :

La conduite de I'élevage ovin en systeme intensihr des résultats assez
satisfaisants, méme si le colt de production ass plevé que celui enregistré dans les
systéemes de production extensifs. En outre, le yradis sur le marché est de meilleure
qualité, vu I'entretien et le suivi assurés damgelier ovin, qui ressemble a une industrie
bien organisée. C’est une forme d’entreprise despropriétaires cherchent a se positionner
sur le marché local voire national. L'objectif @bést de sécuriser leurs revenus, d’'une part,

et de satisfaire une demande en croissance cordiautre part.
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INTRODUCTION :

Le codt de production dans lactivité élevage oviande est déterminé par
plusieurs facteurs. Le facteur pluviométrique estdpminant en général mais avec des
degrés différents d’'un systéme a l'autre. Le systdmconduite 3/2 est trés sensible au poste
de l'alimentation, car les besoins de la brebist 4086 €levés par rapport au systeme un
agneau/an. Du coup, I'alimentation, est le prenmaeteur de calcul du colt de production
pendant les années de sécheresse ; il est repplssiuxieme place remplacé par le poste
du salaire des ouvriers pendant les années de bmnmeoyenne pluviométrie. Les frais
divers ainsi que les charges de structures (armertisnt des batiments, entretien et
désinfection des locaux et charges d'électricit@at) sont pratiquement invariables et ne
dépendent pas du climat, encore moins du systeglevdge. Ces frais sont beaucoup plus
sensibles a l'effectif du cheptel, notamment daes 2ones éloignées ou les moyens de

transport sont limités et colteux.

VIl.1. LES CHARGES.

a. Année 2008 Année de sécheresse.

Figure 11 : Part de I'alimentation dans les charges totales£ar2008

Part de I'alimentation dans les charges totales Année
2008
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(Source : Enquéte 2008 + Nos calculs)
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Les résultats de notre enquéte au cours de l'a@088, caractérisée par une
sécheresse forte, montrent que le poste de l'atatien est le plus important pour tous les
types. Il représente 40% des charges totales eremmeypour les trois systemes. Ceci
renseigne sur I'importance de la pluviométrie qubinerbe est rare ce qui donne a l'orge le
statut de ration de base pour tous les élevaggmerndant, dans le systéme intensif, la place
de l'alimentation est encore plus marquée : 67%ctasges sont constituées par I'aliment.

C’est un mode de conduite tres colteux, mais Bgeéls de ce type sont contraints
de bien nourrir leur cheptel, méme a des coltseélepour pouvoir satisfaire les clients qui
font passer des commandes presque toute I'annéaldix autres types d’élevages, a savoir,
extensif et semi intensif, atteignent des taux #e230% respectivement pour la charge de
I'alimentation, ce qui ne représente pas une chaugsi lourde pour les éleveurs. Néanmoins,
pour le couvert végétal, ceci induit des dégradati@normes, surtout de la part des éleveurs
sédentaires qui utilisent des terres déja a faibtentiel fourrager.

Figure 12 : Part de la main d’ceuvre dans les charges totalesg@2008)

Part de la main d'oeuvre dans les charges totales
Année 2008
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(Source : Enquéte 2008 + Nos calculs)

Pour ce qui est de la main d’ceuvre, en année dessse, les résultats donnent des
taux différents d’un systéme a I'autre. Une moyed@8&3% des charges est représentée par la
main d’ceuvre salariale et familiale. Bien que révail des membres de la famille semble étre
non rémunéré, on a essayé de prendre une seulenperpar ménage et avec un salaire
minimum garanti (voir méthodologie). Il faut direu cette mesure n’'est pas tres juste
puisque plusieurs membres de la famille sont inmgiggdans I'activité de I'élevage ovin, mais
leur vrai gain c’est, en fait, la pérennité de laativité. Pour ce qui est des taux de charges de

la main d’ceuvre, pour les trois systémes, on agestré une valeur similaire a la valeur
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moyenne pour le systeme extensif ; elle est trégéél pour le systeme semi intensif et cela
est du au fait que le cheptel est divisé en dewe Partie est en transhumance ce qui
nécessite 'embauche d’'un berger. La seconde pduticheptel est sédentaire mais nécessite,
elle aussi, une main d’ceuvre (salariée et families la majorité des cas). Pour le cas des
ateliers intensifs, la main d’ceuvre, pendant umeéarde sécheresse, n'a représentée que 21%
des charges totales.

Figure 13 : Part des autres frais dans les charges totale£eAR008)

Part des Autres frais dans les charges totales
Année 2008
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(Source : Enquéte 2008 + Nos calculs)

Les autres frais représentent toutes les autregehales frais de médication, les
frais de commercialisation, les frais de la toptaputes les charges de structure. Pour I'année
2008, une moyenne de 27% du total des chargesmsisentée par les autres frais en ce qui
concerne les trois types regroupés, ceci est déndgmlement pour le systeme semi intensif.
Cependant, le systéeme extensif est marqué pawumrtres élevé par rapport a la moyenne des
trois types et par rapport aux autres systemeseften, 42% des charges totales sont des
charges diverses, notamment les charges d’éleétripour ce genre d'éleveurs qui vivent
dans les hautes plaines et dans la steppe. La@ehgtoupe électrogeéne, en plus du gasoil, a
augmenté leurs charges de structure. Le systemmsihpar contre enregistre le taux le plus
faible pour ces charges en cette année. La raisatiah des opérations de tonte et de
commercialisation fait que ce groupe d’éleveurstrisaibien les charges de structure pour la

rentabilité de ses ateliers.
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B. Année 2009 Année de trés bonne pluviométrie.

Figure 14 : Part de I'alimentation dans les charges totalesé&r2009)

Part de I'alimentation dans les charges totales
Année 2009
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(Source : Enquéd®@2+ Nos calculs)

L'année 2009 était une année de trés bonne plutienées éleveurs, étaient tres
satisfaits pendant cette campagne du fait quemiadt était en abondance sur les parcours
gratuits. En effet, la disponibilité de parcourstgits pour les transhumants et les semi
transhumants contribue a I'enregistrement de tagixcldarges tres faibles pour le poste
alimentation. La moyenne des trois groupes est4jé5% pour les aliments, avec un taux
encore plus bas (10%) pour le systeme extensifi Rosysteme semi intensif, ce taux est de
12,35% des charges totales. Le systeme intenséigestre le taux le plus élevé par rapport
aux autres systemes et par rapport a la moyenngaggroupes. Lalimentation reste tout
de méme le poste le plus faible comparativemeniaatnes postes pour la méme année (main

d’ceuvre et frais divers).

120



CHAPITREVIIlI . COMPETITIVITE DU MARCHE EUROPEEN

Figure 15 : Part de la main d’ceuvre dans les charges totalesg@2009)
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(Source : Enquéte 2009 + Nosuds)

La main d'ceuvre est devenue d'une importance deigmour tous les types
d’élevages. Pendant 'année de bonne pluviométriatiment est disponible (orge en grain
et fourrage) le poste du berger prend le desscgnstitue le maximum de toutes les charges.
Une moyenne de 59% des charges totales est débqosgéle réglement de la main d’ceuvre
en année de bonne pluviométrie. Le systeme extens#fgistre presque le méme taux alors
gue le systeme semi intensif a le taux le pluséesec une valeur de 66% des charges totales
pour la main d'ceuvre. Pour ce type d’élevage, mpelera que la division du cheptel en
deux parties augmente les charges, en particudiggscde la main d’ceuvre. Le type intensif
enregistre le taux le plus faible par rapport auttess. Il faut aussi noter que le poste de la
main d’'ceuvre est celui qui enregistre le pic demrgds opérationnelles pour tous les types
d’élevages en cette campagne de bonne pluviomEtrieareté des bergers dans la plupart des
situations est une contrainte majeure pour le neairde I'élevage ovin. En effet, si le berger
est payé au 1/3 des naissances de chaque sago@ £bn cheptel est nourri, logé au frais du
propriétaire, au bout de quelques années, il fipaa devenir lui-méme propriétaire et ne
travaillera plus comme berger. Le salaire du bedgers le systeme extensif, et surtout pour
les transhumants, est le poste qui marque le tapluk élevé de toutes les charges et pendant

toutes les campagnes qu’elles soient bonnes ouaisasv
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Figure 16 : Part des autres frais dans les charges totales£6A2009)
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Les autres frais marquent des moyennes invariabiesveau des trois groupes. Une
valeur qui tourne autour de 26% est enregistréer pesi charges de médication, de
commercialisation et autres. L'eau est une chaéggigeable pour cette année, pour les trois
types d’élevage, car les fortes precipitationsammttribué a multiplier les points d’eau. Pour
les systemes extensif et intensif, les taux soesque les mémes et s’approchent de ceux de
la moyenne des trois groupes. Par contre, lessaalr@arges sont moins élevées pour le type
semi intensif ; cela est du a la baisse des fraisutfaces fourragéres, car la bonne année

permet au cheptel de paitre sur des parcours tgatui
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c. Année 2010 Pluviométrie moyenne.

Figure 17 : Part de I'alimentation dans les charges totalesA&r2010
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(Source : Enquéte 2010 + Nos calculs)

L'analyse des charges, pour cette campagne deophéffie moyenne, montre que
les charges de l'alimentation dans le systeme sift@l@passent la moyenne des trois types.
Effectivement, au niveau global, en associant et tsystémes, le poste de I'alimentation
représente 18% du total des charges alors que eelsysteme intensif est de 25%, ce qui se
justifie par 'emploi important d’intrants alimemtes pour ce type d’élevage, qui cherche une
rentabilité économique et une performance zootegclnimalgré des colts élevés. Dans le
systeme semi intensif, les frais de I'alimentasomt presque similaires a ceux de la moyenne
des trois types pris ensemble. Par contre, dasgd&me extensif, les grandes étendues de
terres de parcours gratuits et la disponibilité gemts d'eau, font que les charges de
I'alimentation ne représentent que 12% du colt rdelyction de I'ovin viande pendant une
année ou la pluviométrie est favorable pour la odedde I'élevage en zones des hauts

plateaux, sans trop de frais pour un cheptel aogmirtant en effectifs que celui de ce type.
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Figure 18 : Part de la main d’ceuvre dans les charges totalesg@2010)
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(Source : Enquéte 2010 + Nos calculs)

La main d’ceuvre reste dans tous les cas le postegpésente des taux relativement
élevés par rapport au colt de production. Le ttadaiberger ainsi que celui de la main
d’ceuvre familiale constituent une moyenne de 58%aiu de production dans I'élevage ovin
viande. Le systeme semi intensif aligne un tauxs gilevé que celui enregistré dans les
systemes extensif et intensif, avec une valeurs® 6u colt de production, auquel il faut
ajouter l'utilisation d’'une main d’ceuvre familiaour le cheptel sédentaire et pour celui en

transhumance dans les zones steppiques.

Figure 19 : Part des autres frais dans les charges totaleA2010)
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Saurce : Enquéte 2010 + nos calculs)
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Pendant la campagne ou la pluviométrie est imptatdes frais divers sont faibles.
En effet, les charges de surfaces fourrageres danin I'eau est pratiguement gratuite, les
frais de médication se limitent aux vaccins de ineutet les charges de structure sont
nettement faibles dans tous les systemes et patgstdes campagnes. Néanmoins, ces frais
montrent quand méme, un taux plus élevé dans téragsextensif ; il dépasse la moyenne
des trois types regroupés. Cet écart trouve solicakpn dans les frais de commercialisation

qui sont élevés car les éleveurs n'ont pas de nwogle transport pour écouler leurs produits.

CONCLUSION :

L’élevage ovin viande est dépendant du facteuriphla@étrique ainsi que du systéme
de conduite. En année de bonne pluviométrie, (g de production est dominé par le colt
de la main d’ceuvre salariée et familiale ; le systésemi intensif est plus sensible a ces frais
qgue les autres systémes. La division du cheptek edgux régions multiplie les charges,
méme si le paturage est gratuit. Il ne faut pdgieuque ce qui est gagné sur I'alimentation,
est dépensé dans le salaire des bergers. Cepeddearit les années de sécheresse, le poste
de I'alimentation apparait comme le plus sensilolerpe colt de production, surtout dans le
systeme intensif. L’intensification est détermireargour la rentabilité zootechnique ou
économique. Les frais de structure ainsi que lais fopérationnels divers sont a un niveau
stable car leur consommation ne change pas enidongti temps ni en fonction du systéme

d’élevage.
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VIl.2. LES MARGES.

Si la rentabilité zootechnique est analysée a tsalae productivité numérique, la
rentabilité économique est analysée a travers kges par brebis. En effet, cette marge
représente le revenu net par ménage dans l'actilgtd’élevage ovin viande, qui reste
tributaire de plusieurs facteurs.

Tableau n°24 :Analyse des marges (DA/brebis)

Type Moy/3t | Ecart | Coefficient de

Type | Typell Il ypes type variation %
2008 12.888 5.200 6.242 8.110 3.405% 42
2009 13.346 10.034 9.895 11.092 1.595 14
2010 12.940 9.462 9.378 10.593 1.660 15
Moy/3ans 13.058 8.232 8.505 I I
Ecart type 3.55 2.157 1.614 I I 1
CcvV 2,7 26 19 I I I
Poids moyen carcasse 16A 13: 18A 15'§6 I I

Kg/téte kg/téte | Kgltéte | Kg/téte

(Source : Enquétes 2008/200933tltis nos calculs)

La marge nette moyenne obtenue par les éleveuesrdgion de Tiaret fut de 8.110
DA par brebis en année de sécheresse (2008),esuexploitations de types différents de
conduite d’élevage et de superficie fourrageree kit de 11.092 DA par brebis en année de
tres bonne pluviométrie (2009), soit une différedegres de 3.000 DA par brebis et par an.

La pluviométrie moyenne, telle qu’enregistrée aursade I'année 2010, n’induit
pas un grand écart par rapport a 'année 2009, awvedifférence de 400 DA par brebis par
an. La marge nette de chaque type d’élevage, amat@ montre bien des différences liées
au systeme de conduite et au mode de vie (sédemaitranshumant). Le systeme extensif
mené sur les parcours des hautes plaines steppagida région de Tiaret, donne des
résultats supérieurs aux autres types d’élevageefieh c’est dans les zones fourrageres et
intensives que la meilleure marge a été obtenubperurrence, une moyenne de 13.058 DA
par brebis sur trois années consécutives de platioen différente. Cette marge est
essentiellement due a I'excellente productivité érique régionale : 1,58 agneau par brebis.

Ces bons résultats de reproduction compensenthagges d’alimentation et de
main d’'ceuvre. La marge nette dégageée par brebgsldaystéme intensif est en moyenne de
8.500 DA et dans le systéme semi intensif, elle d&st8.200 DA par brebis soit une
différence de 4.500 et 4.800 DA respectivement mphaque type par rapport a celui mené

en transhumance sur les immenses parcours stepptgida région. Entre les différents
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types d’élevage, on observe des difféerences deocamstion de concentré importantes, dues
notamment aux spécificités régionales en matiergypie de production et de conditions de
milieu. Ces différences de consommation se répent@iur le poids carcasse des ovins dans
chaque type d’élevage. Les animaux conduits dasisiddiers ou I'intensification en intrants
alimentaires est tres importante ainsi qu’en maawre, donnent les meilleurs rendements
en viande (18 Kg/téte). Les ovins nourris a I'hedomnent également des rendements assez
conséquents (16 Kg/téte). Par contre, ceux menéseemn intensif restent proches de la
moyenne de la région (13Kg/téte) (Zoubeidi, 20@Htte différence de poids réside surtout
dans I'adge a l'abattage, car les sédentaires veérmsEmucoup plus d’agneaux que d’antenais.
Les besoins financiers les contraignent & mettneeate les animaux encore jeunes.

Néanmoins, I'analyse des écarts types et des ciafts de variation, montre que
pour I'année 2008, année de forte sécheresse,iffésedts types de conduite d’élevage
donnent un CV de 42%. Cependant, pour I'année 26@8quée par des précipitations
importantes, le CV n'est que de 14%. L'année 2@tMhée moyenne pour I'enregistrement
des pluies, le CV est de 15% alors que I'on sait,gilleurs, que, quand le CV est supérieur a
15%, on peut parler d'une distribution hétérogéres (de I'année 2008). Quand le CV est
inférieur a 15%, la distribution est, par contrentogene. En effet, quand on analyse chaque
type d’élevage, en fonction des années pluviomégsccontrastées, il ressort que le type |,
n'est pas influencé par la sécheresse, car le €\de?,7%. Cependant, le type Il est tres
sensible aux aléas climatiques et marque un CV @®%.2Le type intensif, grand
consommateur d’intrants, est faiblement dépendariacteur pluviométriqgue avec un CV de
19%.

On peut conclure alors que seul le systeme extessiinsensible a la pluviométrie
puisque la distribution est homogéne sur les taisees (CV 2.7), on le confirme également
quand on voit la distribution des trois systemesadtl’année de sécheresse (2008) le CV est
de 42 et donc trés hétérogene. C’est le type lagentrainé cette dispersion car les deux
autres types donnent des CV juste homogene (18)atalnme il est constaté sur le tableau
N°24.
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INTRODUCTION :

Produire de la viande ovine pour le marché localéanger doit se faire en
maitrisant les codts afin d'assurer une certaimepétitivité par rapport a d'autres types de
viandes. Il est évident que l'ouverture de notrerchi & des produits animaux et a
l'alimentation animale venus d'ailleurs mettra adage l'accent sur la compétitivité des
modes de production.

A défaut d'observatoire technico-économique de éevages ovins dans leurs
différents systémes de production, on pourrait nedgrace qui se passe dans des pays de la
rive nord de la Méditerranée. En effet, méme dassdaimats plus cléments que le nétre et
avec des niveaux de dégradation des ressourcesgastnettement moindres, I'observatoire
installé dans un certain nombre de pays montrebgaecoup d'élevages ne sont pas viables
économiqguement (FAO/CIHEAM/CIRVAL, 2000). Avec ddsoupeaux réduits et des
guantités produites insuffisantes, ces systemgmemaettent pas de générer suffisamment de

revenu méme avec des niveaux de prix élevés.
VIIl.1. DONNEES DE CADRAGE DE L’E CONOMIE OVINE

Selon la FAO, le monde compte environ 1,07 millidtdvins et 868 millions de
caprins en 2009, soit une proportion d’'un ovin péuhabitants et d’'un caprin pour 7
habitants.

Le cheptel ovin a reculé de 11% depuis 1990 aloeslg cheptel caprin a progressé
de 47% durant la méme période. A I'échelle de ltnEuropéenne & 27°™ bassin ovin du
monde, il est ainsi passé de 131 millions de téte4990 a seulement 89 millions en 2009,
soit une baisse de 32%. En Afrique et en Asiehlptel ovin a progressé respectivement de
27% et de 11%. La production de la viande ovineeeselation avec I'importance du cheptel.
Cependant, la productivité du cheptel est difféxatitine zone du monde a l'autre. Ainsi, la
part de I'Union européenne dans la production maadde viande ovine était de 34% en
2009 (dossier Economie de I'élevage, 2011), pour &%cheptel mondial. Dans I'UE, le
cheptel ovin est a la fois a vocation laitierelkti@nte. Les brebis laitieres sont situées au sud
de I'UE, essentiellement en Italie, Espagne, Getderance, alors que les brebis allaitantes se
retrouvent avant tout au Royaume - Uni, en Irlarthel-rance et en Espagne.
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VIIl.2. L' OFFRE EUROPEENNE :

Dans de nombreux pays européens, les disponikdliésnuent de se réduire avec le
cheptel. Les ajustements accéléres par le décaypbagtiel ou total, de la prime a la brebis
avaient durement impacté les effectifs dés 2008. dféectifs disponibles pour la production
en 2010 étaient donc en recul. Par ailleurs, el® 2€drtains pays ovins, comme le Royaume-
Uni, I'lrlande et 'Espagne ont entamé une recdigadion qui a creuseé les disponibilités a
I'abattage. Cela s’est traduit par un recul de potion de 4% dans I'UE a 27.

Tableau n°25 :Cheptel d’agnelles saillies et de brebis (millidestétes).

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 1\6%9
Espagne 18830 18495 18174 18251 17184 16756 16954 16831 16194 15357 4152 -7,8%
RU 18513 16082 16423 1630 16266 15466 14964 14841 13140 13842 3860 +0,1%
France 7306 7126 7020 6833 6749 6649 64683 6273 5888 5769 672 -1,7%
Irlande 3934 3812 3731 3677 3469 3209 293 2663 25p7 2369 360 -0,4%
UE 27 76020 73936 73875 7387 73212 71114 70747 70431 07680 66358 4993 -2,1%

(Source : GEB- Institut de I'élevage d’aprés Eumbst Dossier Economie de I'élevage, 2011)

- Espagne :Apres une forte chute fin 2008 (-8%), le chepteh®’est presque stabilisé, mais
il a connu un recul important en 2010 (-7,8%). Malge recul, 'Espagne reste le premier
pays européen en cheptel ovin avec 14,2 millionsrdbis.

- Royaume-Uni : La baisse de cheptel fin 2009 a été égalementrb@ns marquée que les
annees précédentes avec un recul de seulement Wrkprogression marque I'année 2010
mais elle est faible (+0,1%) pour un total de I8jBions de brebis.

- France : La France comptait, en 2009, 7,5 millions d’ovpami lesquels 55% sont des
brebis allaitantes et 22% de brebis laitiéres. Edfeclassée al¥ rang, juste derriére le R-U
et 'Espagne. Sa production d’agneaux est assdgéeétdans le temps, mais avec une
prédominance d’agneaux dits de « contre-saisonrésidans le courant du premier semestre
grace au déssaisonnement.

- Irlande : Les effectifs ont reculé de 6,2% en 2009 poutaeilsser a 2,3 millions de brebis.

C'est donc la 8" année consécutive otl le recul du cheptel dépasge. Ici, c'est
la rentabilité de I'élevage ovin qui fait défautald ce pays ou prés de 60% des détenteurs
d’ovins sont pluriactifs (Economie de I'élevage 12} les revenus dégagés par les ovins sont

inférieurs aux autres productions et le revenucatgisouvent moins important que le revenu
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non agricole. De nombreux détenteurs d’ovins omicdmntinué de réduire leur troupeau ou

de remplacer des brebis par des vaches, moinslegib termes de travalil.
VIII.3. LES ECHANGES INTERNATIONAUX EN VIANDE OVINE .

Avant méme la signature de l'accord de 'OMC a Mkecth en 1994, 'UE était
importatrice nette de viande ovine. Ainsi, en 1990 importait déja 260 000 tec de viande,
soit 20% de sa consommation. Le R-U est le preprieducteur européen de viande ovine
(41% de la production européenne). La quasi-tétd89%) des volumes de viande vendus
sont a destination de 'UE (France, Espagne....... ).

Tableau n°26:Bilan en viande ovine des principaux pays producteuri¢nsi de tec).

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | Var 10/09
France :
Importation 175 128 145 139 141 141 144 134 135 134 120 -11%
Exportation 9 9 7 10 9 8 9 8 8 8 9 +17%
RU:
Importation 123 106 115 127 131 124 129 128 127 130 111 -15%
Exportation 99 30 62 77 77 86 88 69 87 96 90 -6%
Irlande :
Importation 2 2 2 2 3 2 3 3 3 4 3 -21%
Exportation 55 62 49 45 52 57 55 52 45 43 36 -16%
Espagne:
Importation 11 10 11 14 10 13 15 12 11 13 14 +1%
Exportation 19 23 24 22 22 21 28 26 22 20 29 +48%
UE 27:
Importation 255 256 263 266 257 270 273 268 268 270 237 -12%
Exportation 3 2 3 3 5 5 4 4 5 7 12 +76%

(Source : GEB- Institut de I'élevage d’aprés Eurosit in Dossier Economie de I'élevage, 2011)

VIII.3.1. Les échanges intra - UE

En viande, les échanges intra-européens sont demarées flux en provenance du
Royaume-Uni et d’Irlande et a destination de lanEea En 2010, les exportations du R-U ont
fortement baissé. Avec seulement 90.000 tec, elseculé de 6% par rapport a 2009. La
France reste le premier débouché pour la viandeedsiitannique, avec pres de 59.000 tec en
2010 (65% du total) mais 10% de moins que 2009. éxgsortations de viandes ovines
irlandaises ont de nouveau séverement pati dundéelia production, et un nouveau recul du
marcheé intérieur en 2010, qui compte pour prédeata tles volumes, a contribué a limiter la
baisse des exportations. Avec 36.000 tec, elldeampendant de 16%.
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La France reste le premier client de I'lrlande,alge moitié des volumes. Mais en
2010, elle a vu ces volumes baisser de 18% a 18800
Les exportations espagnoles ont fortement progreas2010 avec 29.000 tec. A

destination de la France, les volumes ont progrés23%.

VIII.3.2 Baisse de l'offre européenne.

Pour I'année 2010, les abattages ont produit ual Edtimé a 840.000 tec pour
I'Union a 27, soit une baisse de 4% par rappoR@02(Economie de I'élevage, 2011).

Au R-U, les abattages ont plongé pour la deuxienm&@ consécutive. lls ont reculé
de 8% pour atteindre 281.000 tec. C'est I'effetlaldaisse du cheptel enregistrée en 2009.
Mais les débuts d'une recapitalisation en cheptel privé les abattoirs d’'une partie des
agnelles, ce qui a fortement contribué au recubreluction. Le poids moyen carcasse des
agneaux est de 18,9 Kg. En Irlande, les abattagtedeonouveau reculé. A 48.000 tec ils sont
de 6% sous leur niveau de 2009. La production @agr irlandais reposant davantage sur
I'herbe que sur les céréales, les élevages onpé&tétouchés par la hausse du prix des
aliments de bétail. Le poids moyen carcasse dsesti@puis les années 2000 a 19,3 Kg.

En 2010, la France a absorbé 11% du total des &tpms vers 'UE. La Nouvelle
Zélande qui gere le contingent le plus importamgcgpres de 228.000 tec, a fortement réduit
ses exportations vers 'UE. En 2010, la NZ n’a rérsgn contingent qu’a 86%.

Les exportations a destination de 'UE n'ont pa& @ébcouragées par les taux de
change, avec un dollar néo zélandais qui s’estédé&prde 20% par rapport a I'euro. Avec la
dépréciation du dollar néo zélandais, le prix agmesé en euro de 15%.(Economie de
I'élevage, 2011).

VIIl.4. LA CONSOMMATION

En 2010, la consommation de 'UE a 27 a perdu 7%rgaport a 2009, avec 1,07
million de Tec. Prés de la moitié de la consomnmaést regroupée sur deux marchés, ceux
du R-U et de la France. Dans ces deux pays, leooumation porte essentiellement sur des
agneaux lourds, de 14 a 20 Kg de carcasse. Le d@déda de consommation se trouve au sud
de 'UE et concerne des agneaux légers. Trois p&spagne, la Gréce et I'ltalie regroupent
respectivement 10%, 7%, et 7% de la consommatiateto

La consommation individuelle de viande ovine a dencore reculé de 1509 et
s'établit a une moyenne de 2,1 Kg/an et par Eurog&& a 27) en équivalent carcasse. Le
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niveau de la consommation varie beaucoup d’'un paliautre. Il atteint 7 Kg en Gréce, 4,9
Kg au R-U, 2,4 Kg en Espagne et 3,4 Kg en Frarifmr{iomie de I'élevage, 2011).

VIIL.5. LES PRIX

En 2010, le prix moyen annuel des agneaux lour@8Kyg de carcasse) dans I'UE,
s’est établi a 4,40 euros par Kg équivalent cas;asst une hausse de 7% par rapport a 2009,
un niveau jamais atteint.

- Au R-U, la cotation de I'agneau lourd a progressél8% en euros, pour atteindre
une moyenne 2010 de 4,53 €/Kg, un excellent nivésstoriquement haut. A titre de
comparaison, la moyenne de la période 2001-20Gédiea 3,76 €/Kg. Ce bon niveau de
prix résulte a la fois d’une contraction des digpiités et d’'une demande forte a I'export et
sur le marché domestique.

- En Irlande, la situation de 2010 était proche ddecdu R-U, voire encore
meilleure, avec une cotation moyenne de 4,26 €18§p au dessus de 2009. Ce niveau de
prix n'avait pas été atteint depuis 2001, annédéaatrise de la fievre aphteuse au R-U avait
dopé la demande pour I'agneau irlandais. En 20&Qré&s bon niveau de prix trouve son
explication dans le recul de I'offre et la demage est restée ferme sur le continent. Sur le
marché de I'agneau léger (<13Kg carcasse), lat@tuast en revanche moins favorable. A
6,91 €/Kg de carcasse, la cotation européennesaédde 7%.

- En Espagne, la cotation de I'agneau léger a pefdup8r rapport a 2009, pour
tomber a 6,47 €/Kg. Etant donné la forte contrilrutde la cotation espagnole dans la

moyenne européenne, c’est encore le marché espggrmimpulsé la tendance en 2010.

Tableau n°27 : Comparaison du colt de production de I'atelier e@mn2009 de la base de

données Agri Benchemark* et de I’Algérie (moyenes tfois systémes).

€/Kg Espagne| France RU Australie %fl;'gﬂz Algérie**
Produit atelier ovin 9,9 8,8 7,4 3,0 54 6,4
Cout 9,5 9,4 7,7 3,2 7.9 2,0
de production
Prix du Kg 5,8 55 3,0 2,2 2,6 8,0
Poids moven 11 17,80 16,4 18 10 15
carcasse(Kg)

Sdurce : Institut de I'Elevage juin 2011 + nos aiqour 'Algérie)

*Agri benchemark : c’est un observatoire internadilbdes colts de production constitué dans le acdesaéseaux d'élevage.
Les réseaux d'élevage sont un dispositif partehassociant des éleveurs et des ingénieurs desbehard’Agriculture et de
l'institut d'élevage en France.

**1 € = 100,88DA en 2009
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En comparant I'Algérie a ces pays dont la produnctle viande ovine est importante,
les normes de qualité bien respectées et les éehamgrnationaux réguliers on remarque que
le coOt de production d’'un kilogramme de viandenewést le plus bas en Algérie, il est méme
plus de 4 fois moins que celui de la France owsgdgne. En revanche, le prix de vente est le
plus élevé. Il est 2,5 fois plus élevé que celuRillqui alimente le marché francais en viande
ovine. Le produit par contre est bas dans I'élevagre en Algérie, par comparaison a celui
de I'Espagne, la France et le Royaume uni. En ,efjeur les pays de I'Europe, le
rééquilibrage des aides issu du bilan de santéd &AC a eu un impact trés favorable sur les
revenus des élevages ovins. Ces aides permettenhéliorer [l'efficacité technico
économique : réduction des colts de productioméliaration de la valeur ajoutée.

L'une des conditions de la compétitivité d’'unedik est la maitrise de ses colts de
production.

CONCLUSION :

La production nationale francaise ne permettant cdevrir que 53% de la
consommation francaise (contre 80% au début deseant980), la demande n’est satisfaite
que grace a des importations provenant principaientt Royaume-Uni (48% des
importations ovines francaises en 2010), d'Irlar{@d%), mais également de Nouvelle-
Zélande (17,6%). Il convient, a cet égard de nqtexr 'UE elle-méme est structurellement
déficitaire en viande ovine, puisqu’elle n'assuue 0% de sa consommation, recourant pour
le reste a des importations de Nouvelle-Zélanddagts une moindre mesure d’Australie.

En termes de revenu, I'élevage ovin fait, depumgtemps, figure de parent pauvre
de I'agriculture francaise. De ce point de vueydiair de la filiere ovine en France dépendra,
en grande partie, du comportement des pouvoirsiqauidl I'égard des importations qui
contribuent largement a satisfaire la demande maléo L’'épidémie de la fievre aphteuse qui
a touché le cheptel du R-U, principal fournisseaitadFrance en viande ovine, a fait perdre a
ce pays 1/8" de son cheptel ovin (Economie de I'élevage, 2044 )jui a considérablement
affecté sa capacité exportatrice. L’augmentatioa piéx qui en résulte devrait inciter les
pouvoirs publics francais a chercher d’autres ebgpeurs.

Au final, tous ces facteurs sont en faveur de tapction ovine algérienne, si le
marché francais est déficitaire et si ses plusdgdaurnisseurs (R-U et Irlande) n’arrivent
pas a satisfaire ses besoins. L'lIrlande expédi@/@sle sa production principalement vers la

France. Pour 53% des volumes, ce marché suit éssapinuels de consommation au moment
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des fétes (Paques, Noél, Aid-el-adha, etc.). Sachenla Nouvelle — Zélande et I'Australie
ont réorienté leurs exportations vers I'Asie, c’ast marché qui devra constituer une cible
incontournable pour les producteurs algériens epaticulier ceux des hauts plateaux. Le
prix tres élevé de I'agneau léger de I'lrlande amse celui de 'Espagne (6,91 et 6,47 €/Kg
respectivement), devrait encourager nos élevepénatrer ce marché et a se développer pour
étre en mesure d’entrer en compétition avec cesucmnts. Néanmoins, le prix du Kg de
viande ovine sur le marché algérien, et plus pééoent sur le marché de Tiaret, zone de
production, n’est jamais inférieur a 1.200 DA, ag est I'équivalent de plus de 10 €/Kg. Par
ailleurs, sachant que le colt de production d'gneau ne dépasse pas les 6.000 DA, quel
gue soit le type de systeme d’élevage et quellesgitd’année, pluvieuse ou de sécheresse
(Zoubeidi, 2006 + Enquétes 2008/2009/2010), cedpnne un colt de production d’'une
moyenne de 450 DA/Kg de viande ovine (avec un pois/en national d’'un ovin a
I'abattage de 13Kg), il serait bel et bien possddepénétrer le marché francais et de cibler le
segment Hallal qui constitue une opportunité poarpuojet d’exportation. La population
musulmane en France est de I'ordre de 4 710 0D &0 (soit 7,5%) de la population totale.
PEW (2010), et la région de Tiaret a eu déja lI'eigm&e de ['opération

d’exportation d’ovins sur pieds pendant les anri®es — 1962.
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CONCLUSION GENERALE

La demande et l'offre agricoles et alimentairesisrivent désormais dans une
véritable dynamique de la qualité. La compétitiwtors prix » est mobilisée pour montrer
gue les gains ou les pertes de parts de marché@dkmtede plusieurs variables stratégiques.

Lanalyse des comportements et stratégie des aciirla filiere ovine dans la
région de Tiaret montre le réle que jouent les €alé transaction dans leur organisation.
Cependant, face aux incertitudes, la coordinaties acteurs de la filiere s’appuie sur des
liens sociaux et organisationnels, mais égalementiasrépétition des transactions, ce qui
permet de fidéliser et d’asseoir la confiance epietenaires de I'échange. La confiance
repose ici sur des liens forts a travers le rédeauilial ou amical, mais également la
reconnaissance de la qualité professionnelle & deédibilité du partenaire de I'échange. La
réputation et la confiance sont au cceur des trdosacpour pallier les asymétries
d’'information et I'opportunisme des partenaires liopees dans les échanges d’ovins. Ces
mécanismes de coordination hybrides, centrés swotdiance, permettent d’assurer une
stabilité des relations d’échanges et une effiéade cette filiere, malgré une forte
dépendance a des mécanismes de régulation exteotemment, I'approvisionnement en
orge. Ces dispositifs permettront d’obtenir deséages compétitifs.

Sur le plan de la compétitivité prix, notre travad terrain, qui s’est étalé sur trois
campagnes contrastées du point de vu météorolqgitues a amené a conclure que la
sécheresse ne constitue plus un facteur conjohctaie une donnée structurelle de la région.

L’alimentation représente une moyenne de 60% dutotél en année de sécheresse,
donc une charge trés lourde a supporter par lekipteurs.

Les colts de production sont différents d’'un tyjexploitation a un autre, ainsi que
les marges bénéficiaires. En définitive, les déféres des marges ne sont dues qu’'a la taille
des troupeaux et a I'importance de I'utilisationl@enain d’ceuvre (familiale et salariée). Cela
nous pousse a dire que les modes de productiansatvbir faire des éleveurs dans les trois
systémes sont plus au moins identiques.

Les systemes les plus productifs (extensifs) voieat revenu varier de 12.000 a
plus de 13.000 DA/brebis/an pour le systeme 3/8treds.000 a 9.000 DA/brebis/an pour le
systeme 1 agneau/an, avec des coefficients deivari@spectivement de 42% en année de
sécheresse et 14% en année de trés bonne pluvniMdanmoins, I'hétérogénéité est tres
marquée chez le type Il (exploitation mixte : sédea/transhumant). En effet, vu la grande
variation des revenus/brebis en fonction des cmmditmétéorologiques, il est difficile de se
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prononcer sur la durabilité de ce systéme. Lesoitaplons détiennent des troupeaux de petite
taille et dégagent des marges bénéficiaires désoiCependant, ces exploitations

représentent 57% des exploitations de la zone @eétoe qui signifie que la majorité de la

population des éleveurs vit dans des conditiorss grécaires. Ainsi, en I'absence de soutien
de I'Etat, il serait difficile de maintenir cett@pulation sur place, d’augmenter la production
de viande rouge et d’assurer une pérennisationedssurces pastorales.

L ES FACTEURS EXPLICATIFS :

a. Une rentabilité insuffisante :

En termes de revenu, I'élevage ovin fait, depuigtemps, figure de parent pauvre
de l'agriculture algérienne. L’insuffisante attigit® du métier d’éleveur ovin tient aux
conditions de travail difficiles qu’il impose. liequiert en effet, une grande disponibilité,
notamment pour assurer le «gardiennage », et aespéences techniques qui ne

s’improvisent pas.
b. Un secteur mal pris en compte par I'Etat :

Malgré l'existence d'une organisation des éleveavins depuis longtemps, le
traitement réservé par les pouvoirs publics a Vaie bovin témoigne d'un intérét plus
particulier par rapport a celui réservé a I'élevagm. En outre, la filiere ovine souffre d’'une
certaine exclusion de la part des pouvoirs puldicgui apparait d’autant plus injuste quand
les ovins présents sur une exploitation mixte (fpoxin) ne bénéficient pas d’autant
d’avantage alloué a la filiere bovine. Par aillelasprime a la production laitiére bovine pése
aussi sur la compétitivité de I'élevage ovin damsdgion des hauts plateaux de Tiaret et a
contribué a freiner le développement de cetteréli€ertains éleveurs d’ovins ont exprimé

leur souhait de vendre leurs cheptels et de le lssappar du bovin.

) Les contraintes sanitaires :

Il importe que les mesures sanitaires fassentdtadfune harmonisation au plan euro
méditerranéen. Si I'Algérie projette une éventueltportation de viande ovine vers le marché
francais, les ovins exportés doivent étre prodigtss des conditions semblables a celles des
ovins élevés en France. Pour des raisons de s&wanitaire, une identification des ovins

s’'impose, ce qui apporte une garantie aux consoaursat
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L ES PERSPECTIVES:

L’élevage ovin est une production intrinsequemede b I'herbe et qui contribue a
I'entretien du paysage et a la protection de I'emviement. Le maintien de cette activité est
tout a fait indispensable dans les régions a faibtentiel agronomique. Dans tous les cas, la
maximisation de [l'utilisation de I'herbe est I'unes leviers essentiels, puisqu’elle est
conjuguée a une productivité numérique de bon nivea contexte actuel renforce encore la
problématique classique de la recherche d’'une fadductivité zootechnique associée a une
rentabilité économique.

Les élevages ovins de petite taille, et surtoutestares, pourraient modifier
profondément leur stratégie en recherchant une fbu® rentabilité économique via
I'opération d’engraissement et la contractualigatie leur activité. Cependant, il apparait que
les systemes d’élevage ovin productif a effectifpamiant de brebis sont largement
indépendants des aléas pluviométriques, tout coneneysteme intensif (€levage de
spéculation). Ces éleveurs gerent des effectifsimdoimportants et réalisent des marges
bénéficiaires satisfaisantes. Ces types d’exploitatnécessitent des actions spécifiques leur
permettant de jouer pleinement leur r6le dans héaaie nationale, a savoir, la participation
active a l'autosuffisance en viande rouge, a latawa d’emplois et voire méme, I'exploration
des voies d’exportation. Pour la réalisation de a@ggctifs, les recommandations a suivre

pourraient étre ;

- L’amélioration des modes de conduite des troupedie type d’exploitation
posseéde un potentiel de production qui pourrag &gtieux valorisé. Cette valorisation devrait
passer par I'adoption de technologies modernesc{®8gnisation, flushing, steaming....) de
conduite de reproduction, d’alimentation, de sardé, sélection etc. Cela permettrait

I'amélioration des productions en quantité et ealitg

- L’orientation vers une production de label (vom&me qualifiée de biologique),
qui représente une alternative prometteuse d’anaéibm du profit. Ces exploitations, vu leur
situation matérielle plus ou moins confortablemble étre les mieux disposées pour une
telle option. En fait, les hauts plateaux constituen environnement propice pour la
spécialisation dans ce domaine. La mondialisatienI’édconomie et le changement des
préférences alimentaires des consommateurs ocaideen faveur des produits biologiques,
font, que le défi pour les pays en développemehtgie le notre, résiderait dans le choix
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d’'une production compétitive et de qualité meileUEnfin, 'un des atouts de la filiere ovine
réside dans le volontarisme dont fait preuve lesetlrs des ovins dans la région de Tiaret.
Malgré la cherté de I'aliment (méme avec soutie’Eat), les multiples contraintes (entre
autres, le climat), les éleveurs soulignent I'iététe maintenir et de développer I'élevage ovin

en Algérie.
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ANNEXE 1

Prix, Poids par catégorie d’ovin sur le marché dedsieur (2008) (DA/Téte)

Janvier 2008 Février 2008 Mars 2008
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max Moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 30 9000 11000 30-32 7500 9000 3032 7000 9000
Brebis gestante 40 10000 12000 40-48 9000 10000 840-4 8500 10500
Brebis suite 25 12000 14500 25-4( 11000 12500 25t40 9500 13500
Antenaise 25 750( 9500 25 6000 8000 20-25 6000 8000
Agnelle 12 4000 600( 12-15 3500 50p0 10-15 3000 0600
Agneau 14 4500 7500 14-17 4500 7000 12-17 5000 @050
Antenais (12-18 mois) 40 9500 11500 30-4p 8000 95080-35 9000 1250(
Antenais (18-24 mois) 50 11000 16500 40-5p 11000 0003 40 12000 17500
Bélier de reproduction 60 16000 22000 60-7D 14000 00@7 55-70 14000 28000
Avril 2008 Mai 2008 Juin 2008
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max Moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 30-32 6000 8500 30-35% 6000 9500 330 5500 9500
Brebis gestante 40-48 6500 11000 40 6500 12j000  40-48 6500 10500
Brebis suite 35-40 7000 125Q0 35 7000 12000 3540 0070 4000
Antenaise 20-25 5000 7500 20-25 5500 8500 25 5000 0008
Agnelle 15-16 30009 6000 15 3500 6500 15 3500 6/000
Agneau 16-17 400( 9000 16 4500 11000  16-17 5000 0@z20
Antenais (12-18 mois) 30-35 8000 13000 35 11000 0055 30-35 10000 16000
Antenais (18-24 mois) 40 12500 16500 45 14000 190080-45 15000 2000
Bélier de reproduction 60-65 16000 250p0 60 17{)00 0026 60-65 17500 26000
Juillet 2008 Ao(t 2008 Septembre 2008
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max Moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’'élevage 32-35 5000 9500 35 5000 10000 3 0050 11500
Brebis gestante 40-48 6000 1100p0 40 5000 10000 40 00 b5 11700
Brebis suite 35-40 7000 150Q0 35 6500 13500 35 §5001700
Antenaise 25 500( 8000 25 5000 7000 25 5500 71800
Agnelle 15 3500 600( 15 2500 5000 15 2100 500
Agneau 16-17 500( 12000 16 4600 10600 14 4000 11000
Antenais (12-18 mois) 30-35 9500 14000 35 8000 0270 35 8500 13450
Antenais (18-24 mois) 40-45 14000 180p0 45 10200 5004 45 10500 17000
Bélier de reproduction 60-65 16500 260p0 60 14000 0022 60 14000 23400
Octobre 2008 Novembre 2008 Décembre 2008
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max Moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’'élevage 32-35 6000 12000 35 7000 11500 230i3 7500 22500
Brebis gestante 40-48 7500 13500 40 8500 12500 3240 9500 20000
Brebis suite 35-40 7500  145Q0 35 11000 14500 30435 100a| 23000
Antenaise 25 600( 10500 25 6500 10300 22-5 7000 oodb
Agnelle 15 4000 750( 15 5500 8500 12-15 4500 10000
Agneau 16-17 600( 11000 16 6000 9500 14-16 6000 0Qa20
Antenais (12-18 mois) 30-35 8500 14500 35 11500 0090 25-35 9500 22500
Antenais (18-24 mois) 40-45 13500 185p0 45 15000 00R@9 30-45 13500 30000
Bélier de reproduction 60-65 19000 350p0 60-65 25p0@0000| 50-65 2200( 38000

(Source : DSA de Tiaret 2009)
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Prix, Poids par catégorie d’ovin sur le marché dedgsieur (2009) (DA/Téte)

Janvier 2009 Février 2009 Mars 2009
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max Moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 30 820D 13000 28 8000 11500 28 65001500
Brebis gestante 32 100Q0 14500 32 10500 13500 32 0 0QaL2000
Brebis suite 32 14000 23000 26 11500 16000 24 135006500
Antenaise 20 750( 12000 18 7000 11000 18 8000 11000
Agnelle 14 6000 850( 13 5000 8000 13 6000 10p00
Agneau 16 7500 11500 14 7000 11000 15 8000 13000
Antenais (12-18 mois) 30 13500 16000 25 10%00 1400025 11000 14000
Antenais (18-24 mois) 35 15000 21500 30 12000 1650028 14000 1900d
Bélier de reproduction 60 24000 30000 50 18%00 2400048 21000 2500(
Avril 2009 Mai 2009 Juin 2009
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 25 950D 12000 30 8000 10000 28 85001500
Brebis gestante 35 11000 13500 35 9000 11000 32 01p0QaL2500
Brebis suite 30 13500 20000 26 11500 15%00 25 130007000
Antenaise 25 850( 11000 20 7000 9700 2( 8p00 10000
Agnelle 15 7000 1000 15 7500 9500 16 6500 9500
Agneau 16 1000(d 14000 18 9500 13000 22 10000 13000
Antenais (12-18 mois) 30 13500 17000 32 12000 1400040 13500 16000
Antenais (18-24 mois) 35 17000 23500 45 14500 1750045 15000 1900(
Bélier de reproduction 55 24000 33000 65 24000 2700065 20000 3000d
Juillet 2009 Ao(t 2009 Septembre 2009
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 28 900D 11500 25 10400 12500 “30 00a1 15000
Brebis gestante 32 10500 13500 32 11000 14000 32 00130 17000
Brebis suite 25 14000 18500 22 14000 21000 25 150022000
Antenaise 20 800( 11000 18 10000 12500 22 11500 0QLB5
Agnelle 16 7000 1050 15 8040 11000 16 9%00 11500
Agneau 22 9500 13500 20 11000 13500 2( 11500 14500
Antenais (12-18 mois) 40 14000 16500 35 14%00 1650040 15500 1850(
Antenais (18-24 mois) 45 17500 21500 40 18000 2300045 19000 24000
Bélier de reproduction 65 24000 30000 60 24000 3000065 25000 35000
Octobre 2009 Novembre 2009 Décembre 2009
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen Min Max moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 35 1050D 15500 35 12000 16p00 36 002 15000
Brebis gestante 32 120Q0 17000 32 14000 17000 40 00135 16000
Brebis suite 28 15500 24500 28 14500 22000 30 155023000
Antenaise 25 900( 13000 25 110P0 13000 22 9000 @200
Agnelle 20 7500 1200 20 10000 120p0 18 6500 10500
Agneau 22 1050( 13500 25 12000 15000 2( 8000 11000
Antenais (12-18 mois) 40 17000 21000 45 16000 2200035 13500 17000
Antenais (18-24 mois) 45 18500 26500 50 18000 2600040 15000 2100d
Bélier de reproduction 55 27000 40000 65 30000 4000060 26000 3800d

(Source : DSA de Tiaret 2010)
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Prix, Poids par catégorie d’ovin sur le marché dedgsieur (2010) (DA/Téte)

Janvier 2010 Février 2010 Mars 2010
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen | Min Max | Moyen Min Max | moyen Min Max
Brebis d’élevage 35 10500 14625 30 10750 13875 32 175Q| 14500
Brebis gestante 40 13625 16375 34 13000 15375 38 25013 16375
Brebis suite 30 15750 23250 28 15625 22500 28 17323250
Antenaise 23.5 9500 12750 22.F 10000 12f50 23 11122375
Agnelle 18 6625 9875 18 7690 10250 18 9000 11000
Agneau 20 9000 1200p 20 8500 12500 25 10600 12500
Antenais (12-18 mois) 35 14000 180p0 33 13750 1700035 15000 1900(
Antenais (18-24 mois) 425 16375 22750 43 18500 0@20 45 20000 25000
Bélier de reproduction 525 21000 26000 50 21000 00R5 50 23500 28000
Avril 2010 Mai 2010 Juin 2010
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen | Min Max moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 35 12000 15000 30 12000 14500 28 350Q| 15500
Brebis gestante 38 13500 175p0 34 13500 153500 30 00014 16000
Brebis suite 31 17500 23000 27 15000 21000 25 150@2000
Antenaise 25 11500 13500 23.5 10000 12000 22 950Q0001
Agnelle 20 8000 11000 18 8000 120p0 16 8500 11500
Agneau 25 11000 13000 20 10500 13000 18 9000 14000
Antenais (12-18 mois) 42.5 16500 19750 4( 16000 0@20 35 16500 21000
Antenais (18-24 mois) 45 22500 27500 43 19000 2600040 20000, 2400(
Bélier de reproduction 57.5 25500 34000 57 26000 0085 55 25000 30000
Juillet 2010 Aodt 2010 Septembre 2010
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen | Min Max moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 28 13500 15500 28 12000 14000 26 100@| 14000
Brebis gestante 30 14000 160p0 30 15000 18500 30 50014 18000
Brebis suite 25 15000 22000 25 16000 22000 25 160@2000
Antenaise 22 9500 120Q0 22 8500 11000 20 8500 11000
Agnelle 16 8500 11500 16 6000 100p0 16 6000 10000
Agneau 18 9000 14000 18 8000 13500 18 8000 13500
Antenais (12-18 mois) 35 16500 21000 35 18000 2200085 17500 2200(
Antenais (18-24 mois) 40 20000 24000 40 19000 2500040 18500 2400(
Bélier de reproduction 55 25000 30000 55 30000 @Q00 56 29000, 3600
Octobre 2010 Novembre 2010 Décembre 2010
Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire Poids Prix unitaire
moyen | Min Max moyen Min Max moyen Min Max
Brebis d’élevage 28 13000 18000 28 12000 15500 25 100@| 13500
Brebis gestante 30 17000 210p0 30 14000 17000 28 000Q13 15000
Brebis suite 25 17500 23000 25 15000 20000 26 150@0000
Antenaise 23 13000 160Q0 20 12000 14000 2P 1000000QLp
Agnelle 18 9000 13000 18 8000 110Dp0 18 6000 10000
Agneau 20 12500 14500 20 12500 15000 20 8000 12000
Antenais (12-18 mois) 38 17000 280p0 40 24000 3200085 16000{ 1900(
Antenais (18-24 mois) 45 25000 35000 45 30000 4500040 22000, 2500(
Bélier de reproduction 58 35000 500p0 60 38000 68000 50 28000, 32000

(Source : DSA de Tiaret 2011)
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Prix des aliments sur le marché a bestiaux de Snud@009) (DA/ql)

Janvier Février Mars Avril Mai Juin
Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max
Orge 1800, 2800 250p 3000 1800 2000 1800 2000 16@GMO 1 1800 200d
Son 1300, 1350 1200 1230 900 1000 800 D00 |[750 |8000 | 7800
Mai's 2200{ 2300 1800 2040 Non Disponible
Paille 220 250 23( 280 230 260 2b0 280 / / 50 70
Alim.Comp 3000{ 3200 2800 3000 2600 2800 3000 3R00003 3200{ 3000 3200
Juillet Aot Septembre Octobre Novembre | Décembre
Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max
Orge 2000{ 2200 1800 2200 18p0 2Q00 1800 2000 18@wWO 2 1700| 1800
Son 900, 1000 1000 1100 1000 1300 1200 1300 12000 f2100| 2200
Mais 2300 2400
Paille 50 70 60 8( 60 8D 60 100 60 100 100 150
Alim.Comp 3000{ 3200 3000 3200 3000 3200 3000 3R00003 3200{ 3000 3500
Prix des aliments sur le marché a bestiaux de Saud@010) (DA/ql)
Janvier Février Mars Avril Mai Juin
Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max
Orge 1600, 1700 165p 1700 1650 1700 1500 1600
Son 1700, 1800 160p 1650 1300 1500 1450 1650 1500 13800 1850
Mais 1350 140Q 2100 2250 2300 2350 1700 1800 180@00
Paille 100{ 120 11( 120 100 120
Alim.Comp 3500f 3800 3600 3800 3600 3800 3600 3806003 3600{ 3500 3600
Juillet Aot Septembre Octobre Novembre | Décembre
Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max | Min | Max
Orge 1600, 1800 160p 1800 1600 1800 2100 2300 24@DO R 2900 300d
Son 1700, 1800 2000 2200 2000 2200 2200 2300 250@0 pP&900| 3000
Mais 1800 200Q 1800 2000 1800 2000 2000 2p0O0 2000 R 2500| 2700
Paille 80| 100 12C 140 120 140 160 170 250 BOO
Alim.Comp 3500 3600 3500 3600 3500 3600 4000 4P00004 4200{ 4300 4500

Origine des aliments :

Orge et son local
Mais étranger

Aliment composé et pain rassis local

.B : Le prix du pain rassis varie entre 200 et 250¢&a25 Kg.
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ANNEXE 2

ENQUETE ELEVEUR

Date :
Lieu :

Mode d’élevage dominant

Type : sédentaire/Transhumant, Semi transhtiman

I/ Identification de I'éleveur :

- Nom:

- Prénoms:

- Tribu:
Niveau d'instruction :

D Analphabéte | Primaire] | Secondairg | Supérieuf | Autres
- Age du chef d’exploitation :..........

- Lieu de résidence :

- Wilaya: .....ocooeeiiennnn.

- Ancienneté dans le domaine de I'élevage :.....................

- Surface agricole utile (SAU)
SMelK
- Collective......ovviei i,
- Prise enlocation ...........c.coccovviiiiiinn.
- Prise en association ................coeeueeee
- Surfaces fourrageres.............ccecvvennnnne
- Surfaces fourrage naturel ............. ......
- Surfaces maraichages................c........
- Surfaces céréales.............cooveviiiiiininns
- Surfaces irriguées . :
- Nombres de parcelles de la SAU

Activité principale :

1- El. Naisseur () 2- El. Engraisseur () 3- El. $¢&iur, engraisseur ()
- Si en association : Nombre d’exploitants : .......

- Ultilisez-vous des parcours collectifs ? 1- Ou2- Non

- Si oui, combien de mois par an ?...... Mois

- Disposez-vous de moyens de transports ? 1- QlsiNon

Si oui, décrivez le................ pour combien de téte (cagd

- Nombre de personnes a charge au ménage ............

- Nombre d’'actifs agricoles familiaux .............

- Nombre d’'UTA (Unité de Travail Agricole) dont sakr...............

- Avez-vous une activité rémunérée autre que I'agitioe: 1 - Oui 2 - Non

Ha
Ha
Ha
Ha
Ha
Ha
Ha
Ha
Ha
Ha
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- Habitat :
1- Moderne 2- Moderne en cours de construction 3-ificaxhel 4 — autre

Il/ Taille et structure de I'élevage :

- Structure de I'élevage :

- Ovin de reproduction, combien (brebis effectif)

- Ovin de boucherie, combien (par rapport au total)
- Nombre de batiment d’élevage ovin : ..........

- Lieu

- Effectif cheptel/batiment

- Race desovins :

- Quelle est la race préférée ?............co .

Pourquoi ? - Prolificité

- Race adaptée a la région

- Belle laine

- Rusticité

- Autres

- Si vous étes nomade ou transhumant :

- Région d’origine

- Ou se font vos déplacements : ..... Région ciblée mop@turage : .......

- Effectif cheptel a déplacer: ......................

- Détenez-vous des troupeaux en gardiennage ? 1- BuNon

- Sioui, quel est 'effectif gardé ?...........

- Pour qui vous gardez le troupeau : (relation age@kersonnes)
- Lien de parenté .............

- Amis/ivoiSin ..........ooeeeees
- Confiance ............ccvnee.
- AUres ...
- Superficie pour le paturage : ............ Ha
- Charge animaux (téte/ha) :.............. ?

- Statut juridique du foncier :

- Location 1- Oui 2- Non

- Sioui Prix:.......... Da/Ha

- Prise en association :

- Historiquement habitué a cette zone

- Autres

- Nombre de brebis reproductrice : .................

- Nombre de naissance jumelées/an :...... Nombre de fesn@jlant mis bas 2 fois/an

- Nombre de mortalité/an + catégorie d’age : ......... nassa..........
- Nombre de mortalité de brebis/an
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I1l/ Conduite alimentaire :

1- Sédentaire

1- Intensif

- Composition de la complémentation /lot

2- Transhumant
- Systeme d’élevage :

2- Extensif

3-Semi transhtim

3-Semensif
- Seédentaire en bonne année : secteur du paturage
- Lots d’animaux par différents age :
1- En période d’allaitement
2- Besoins d’entretien

3- Engraissement

- Calendrier journalier (g/téte) (haddet
Heure 5|16| 7| 8| 9| 10/ 11] 12 13 14 1b 1 17 18 a9 |20
Lot 1 Ci)mplement
Paturage
Lot 2 C(A)mplement
Paturage
Lot 3 C(A)mplement
Paturage
- Quel est le colt de la complémentation/lot ? ......... (Da/téte)

- Est-ce que vous pratiquez de I'engraissement uil- O2- Non
Si oui ; destination des animaux engraissés

Capacité Catégorie d'age Durée Destination Effectidle 'année

Estimation du colt de production d’'un agneau/année
Bonne........ Moyenne.......... mauvaise..............
Estimation du Kg de poids vif/téte :.................. Kg/téte
Estimation du colt d’engraissement ...................DA/téte
IV/_Stratégie de commercialisation :
Achat :

Période Catégorie d’age Nombre Prix Chez qui ? Lieu| Raisons
Vente:

Période Catégorie d’'age Nombre Prix aqui? Lieu Riaons
Autoconsommation

Période Catégorie d’'age Nombre/an Raisons

21
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- Quels sont les colts liés a la commercialisation ?

- Distance qui vous sépare du marché ? ........

- Codt du transport des animaux .......... DA/téte ou DA/Km
- Quand vous décidez de vendre, sur quelle basedéiaeminez I'effectif a vendre ?
- Besoin de trésorerie

- Information sur le prix

- Disponibilité de moyen de transport

- Autres

- Circuit de commercialisation

- Vente directe sur I'exploitation

- Vente sur le marché

- Intermédiaires

- Autres

- Qui décide de lI'achat ou de la vente d’animaux ?

V/ Organisation de la profession

- Avez-vous une formation agricole ? 1- Oui 21No
- Avez-vous une carte d’agriculteur ? 1- Oui »nN
- Avez-vous une carte d’éleveur ? 1-Oui 2-+No

- Etes-vous membre d’une organisation professionfelleOui 2- Non
- Sioui, Laquelle ? ............

- Activité dans l'organisation professionnelle

- Sinon, avez-vous eu l'idée d’intégrer une orgarsgprofessionnelle ?
- Si oui, raisons :

- Défendre I'activité au niveau de la chambre derladture

- Demander le soutien de I'état (crédit)

- Organiser le marché des ovins

- Organiser le marché des aliments du bétalil

- Autres

- Si non, pourquoi ?

- ¢ane m'intéresse pas

- Probléme de bureaucratie

- Probleme de moyens pour commencer

- Pas de soutien dans l'activité ovine

- Autres

- Sivous étes transhumant ou semi transhumant

- Avez-vous un contrat signé avec un agriculteur ?

- Sioui,

- Dans quelle région

- Quel lien avez-vous avec l'agriculteur

- Contrat pour quelle durée........ période ......... effectif. ..

- Etes vous seul ou en association pour l'utilisatles parcelles pour le paturage ~?.......
- Etes-vous soumis & des mesures sanitaires ava@placement ?
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- Qui vous assure le transport du bétail ?
- Location

- Propres moyens

- Location en association

- Autres

- Avez-vous un contrat de transhumance signé avderie®s pilotes ?
- Sivous faites de I'engraissement, avez-vous utrabou une convention de vente ?
- 1-Oui 2-Non

- Si oui,

- Contrat bilatéral

- Convention avec collectivité (laquelle)

- Autres

- Contrat informel

- Contact avec les vétérinaires étatiques

- Une fois/mois

- Une fois/an

- Souvent

- Rarement

- Jamais

- Contact avec les vétérinaires privés

- Une fois/mois

- Une fois/an

- Souvent

- Rarement

- Jamais

- Pourquoi la visite du vétérinaire ?

- Contréle d’hygiéne

- Vaccination

- Traitements

- Vulgarisation et conseil

VI/ Divers:

D’aprés vous quelles sont les contraintes rencestd@ns l'activité de I'élevage ovin ?
- Codt de production élevé (cherté de I'aliment)

- Prix de vente non rémunérateur

- Colt de commercialisation élevé

- Demande limitée par rapport a I'offre

- Marge commerciale faible

- Manque de 'organisation professionnelle de |&ff@i

- Autres
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RESUME

L’élevage ovin a toujours été la profession etdarce de revenu des pasteurs. En
effet, a I'époque de la période coloniale, les pars de I'ouest algérien constituaient le
foyer d’exportation du « mouton de l'armoise » oume@uton oranais » sur les marchés
européens et grand fournisseur d’ovins aux soukaubo et nationaux. Suite a la forte
pression sur les ressources naturelles et le dgvetnent des échanges avec les grandes
zones d'agriculture, les systémes d’élevage degshplateaux du Sersou ont connu
d’'importants changements caractérisés par l'infeasion de I'alimentation des animaux,
notamment le recours a I'engraissement, pour diarite dépendance vis-a-vis d’'un milieu
tres fluctuant.

A la lumiere de notre travail d’enquéte qui s’eslé sur trois campagnes, de
pluviométrie différente, il ressort que pour la qu#titivité hors prix, les engagements entre
les différents opérateurs de la filiére ovine g fitans le cadre de transactions collectives ou
bilatérales. En mobilisant la théorie d’'E Ostrolathéorie de I'agence et la théorie des codts
de transaction, nous montrons que la gestion dessbcommuns se fait a travers
I'organisation de la communauté et que les relatioontractuelles sont déterminantes dans
les stratégies de production et de commercialisaties ovins. Pour ce qui est de la
compétitivité prix, les colts de production sonhstitués essentiellement des colts de
I'alimentation et de la main d’ceuvre, ce qui readdntabilité économique aléatoire pendant
les années de sécheresse, surtout pour les exiplustale petite taille et a mobilité limitée.
Face au Royaume uni et I'lrlande, premiers foueuss de I'union européenne, le marche
francais, en particulier et le marché européegé@rérale devinrent une cible impossible a
atteindre, devant le poids du prix élevé du Kg dende ovine algérienne et devant les
mesures sanitaires exigées par ces pays.

Le futur de la filiere ovine algérienne doit étraité a la lumiere des exigences des
performances technico économiques, de I'entretian dcosystéme fragile et du model de
consommation actuel. Il apparait dans cette anadyse le futur de la production ovine
s’avere difficile lorsqu’on prend en considératibouverture de notre marché. Aussi, des
actions en matiére de politique de I'Etat et d'oigation des producteurs s’averent plus que
nécessaires afin d’assurer la mise a niveau dédeefavant de penser a sa compétitivité sur
le marché européen.

Mots clés :Compétitivité — Colt de production — Marges - oviande - Algérie



